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RESUMEN 

La investigación planteo como objetivo establecer la relación entre la 

recaudación tributaria de empresas y el crecimiento económico en el Perú durante el 

periodo 2015-2022. Adoptando un enfoque cuantitativo, de tipo descriptivo-

correlacional, con un diseño no experimental y longitudinal, la investigación analizó 

datos recopilados a lo largo de ocho años en periodos trimestrales para examinar la 

relación entre la recaudación tributaria empresarial y el crecimiento económico. 

Los resultados revelaron una correlación significativa y positiva (coeficiente 

de Spearman de 0,576, p<0,05) entre la recaudación tributaria de empresas y el 

crecimiento económico. Además, se identificaron relaciones específicas con 

impuestos clave: el Impuesto General a las Ventas (IGV) mostró una correlación 

altamente significativa (coeficiente de Pearson de 0,687, p<0,05) con el crecimiento 

económico del Perú, sugiriendo que el comportamiento del IGV puede ser un 

indicador relevante de la dinámica económica. Similarmente, el Impuesto Selectivo al 

Consumo (ISC) demostró una correlación positiva y significativa (coeficiente de 

Spearman de 0,548, p<0,05) con el crecimiento económico del Perú, indicando su 

papel integral en las políticas fiscales para promover el desarrollo sostenible. 

Aunque el Impuesto a la Renta (IR) mostró una correlación positiva pero baja 

(coeficiente de Spearman de 0,168, p<0,05) con el crecimiento económico del Perú, 

se recomendó una evaluación detallada para comprender mejor esta relación. En 

conjunto, los resultados resaltaron la relevancia de las estrategias fiscales, 

específicamente en la gestión de impuestos empresariales, como impulsores 

significativos del crecimiento económico en el Perú. 

Palabras claves: recaudación tributaria de empresas, crecimiento económico, 

impuesto general a las ventas, impuesto selectivo al consumo, impuesto a la renta. 
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ABSTRACT 

The research aimed to establish the relationship between corporate tax collection and 

economic growth in Peru during the period 2015-2022. Adopting a quantitative 

approach, descriptive-correlational in nature, with a non-experimental and 

longitudinal design, the study analyzed data collected over eight years in quarterly 

periods to examine the connection between corporate tax revenue and Peruvian 

economic growth. 

The results revealed a significant and positive correlation (Spearman's coefficient of 

0.576, p<0.05) between corporate tax collection and economic growth. Additionally, 

specific relationships with key taxes were identified: the General Sales Tax (IGV) 

showed a highly significant correlation (Pearson's coefficient of 0.687, p<0.05) with 

Peru's economic growth, suggesting that IGV behavior can be a relevant indicator of 

economic dynamics. Similarly, the Selective Consumption Tax (ISC) demonstrated a 

positive and significant correlation (Spearman's coefficient of 0.548, p<0.05) with 

Peru's economic growth, indicating its integral role in fiscal policies to promote 

sustainable development. 

Although the Income Tax (IR) showed a positive but low correlation (Spearman's 

coefficient of 0.168, p<0.05) with Peru's economic growth, a detailed evaluation was 

recommended to better understand this relationship. Overall, the results highlighted 

the relevance of fiscal strategies, specifically in managing corporate taxes, as 

significant drivers of economic growth in Peru. 

Keywords: corporate tax collection, economic growth, General Sales Tax, Selective 

Consumption Tax, Income Tax. 
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INTRODUCCIÓN 

En la dinámica económica de cualquier país, la relación entre la recaudación 

tributaria de las empresas y el crecimiento económico es un tema clave que merece ser 

explorado a fondo. La investigación se adentra en esta conexión fundamental, 

enfocándose en el contexto peruano entre los años 2015 y 2022. 

La importancia de comprender cómo los impuestos empresariales impactan en 

el desarrollo económico se vuelve evidente a medida que se examinan los diferentes 

aspectos de esta relación. 

En el capítulo I, se plantea el problema, destacando la necesidad de 

comprender la relación de los impuestos empresariales en el crecimiento económico 

peruano. Dicho análisis se sitúa en un contexto local y global, estableciendo la 

justificación de esta investigación. 

El capítulo II, incorpora conceptos esenciales derivados de estudios previos a 

nivel internacional y local. Dichos antecedentes proporcionan perspectivas valiosas 

que enriquecen la comprensión de cómo la recaudación tributaria empresarial se 

relaciona con el crecimiento económico. 

En capítulo III, se detalla la metodología utilizada, optando por un enfoque 

cuantitativo, descriptivo-correlacional, con un diseño longitudinal que permite seguir 

la evolución a lo largo del tiempo. La recopilación de datos trimestrales durante ocho 

años sienta las bases para un análisis riguroso de la relación temporal entre los ingresos 

tributarios y el desarrollo económico. 

Posteriormente, en el capítulo IV, se presentan y discuten resultados de las 

correlaciones obtenidas. Estableciendo las correlaciones obtenidas del Impuesto 

General a las Ventas (IGV), el Impuesto Selectivo al Consumo (ISC) y el Impuesto a 

la Renta (IR) para comprender sus roles particulares en este escenario. 
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Finalmente, en el capítulo de conclusiones, se resumen los hallazgos más 

importantes de la investigación y se ofrecen recomendaciones prácticas derivadas 

directamente de estos resultados. 

La investigación buscó contribuir al entendimiento de cómo las finanzas 

empresariales pueden impulsar el crecimiento económico en el Perú, proporcionando 

información valiosa para la toma de decisiones fiscales y económicas en el Perú. 
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CAPÍTULO I 

PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA 

 

1.1. Identificación y determinación del problema 

El crecimiento económico del Perú es uno de los pilares fundamentales de su 

desarrollo en las últimas décadas que muestra un desempeño notable a diferencia de 

otras regiones. A través del crecimiento se identifica un fuerte dinamismo en sectores 

clave como minería, agroindustria y comercio, así como la implementación de 

políticas macroeconómicas que favorecen la estabilidad y atracción de inversión 

extranjera. Sin embargo, la pandemia del COVID-19 y otros factores externos 

expusieron debilidades estructurales, como alta informalidad y dependencia de 

sectores primarios que limitan la sostenibilidad del crecimiento a largo plazo. 

El sector económico del Perú, con una marcada participación de actividades 

extractivas y un importante mercado informal constituye un espacio de análisis 

complejo y dinámico. Por un lado, según el MEF (2024) sectores como minería 

contribuyeron a la composición del PBI y exportaciones, considerando que la 

informalidad económica representa cerca del 70% de fuerza laboral, se plantea 

desafíos en términos de productividad y contribución al sistema tributario. Dicho 

panorama exige una comprensión integral de la interacción de sectores y la manera 

que afectan al desarrollo económico del país. 

Investigar el crecimiento económico del Perú es clave debido a su papel como 

indicador del bienestar social y competitividad nacional. Un crecimiento sostenido 

permite mejorar los niveles de ingreso y empleo, así como la promoción la inversión 

en infraestructura, educación y salud que son fundamentales para el progreso social. 

Comprender las dinámicas de crecimiento resulta básico en el contexto actual, donde 
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factores como transición hacia una economía más diversificada y sostenible se 

convierten en prioridades para enfrentar desafíos globales como cambio climático y 

fluctuación de precios de commodities. 

Las recaudaciones son elementos claves para financiar el crecimiento 

económico y garantizar el cumplimiento de las funciones del Estado. Un sistema 

tributario eficiente garantiza recursos para invertir en sectores estratégicos, así como 

la promoción de equidad y formalización. La falta de recaudación adecuada en el Perú 

está acentuada por altos niveles de evasión fiscal y baja tributación en ciertos sectores, 

representando un obstáculo significativo para alcanzar un desarrollo equilibrado y 

sostenible. 

Finalmente, las variables de estudio están vinculadas, ya que la capacidad del 

Estado para recaudar ingresos suficientes afecta directamente su capacidad para 

implementar políticas que fomentan el crecimiento. Por tanto, un crecimiento 

económico genera mayor base tributaria estableciendo una relación bidireccional que 

necesita ser estudiada en profundidad. Ya que al analizar dichas variables en conjunto 

se identifican estrategias para mejorar la eficiencia del sistema tributario y se 

maximiza su impacto en el desarrollo económico, especialmente en un país con 

marcadas desigualdades como el Perú. 
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1.2. Formulación del problema 

1.2.1. Problema general 

¿Cómo se relaciona la recaudación tributaria de empresas en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 - 2022? 

1.2.2. Problemas específicos 

a) ¿Cómo se relaciona el impuesto general a las ventas en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 - 2022? 

b) ¿Cómo se relaciona el impuesto selectivo al consumo en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 - 2022? 

c) ¿Cómo se relaciona el impuesto a la renta en el crecimiento económico 

del Perú, periodo 2015 - 2022? 

1.3. Objetivos de la investigación 

1.3.1. Objetivo general 

Establecer la relación de la recaudación tributaria de empresas en el 

crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022 

1.3.2. Objetivos específicos 

a) Determinar la relación del impuesto general a las ventas en el 

crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022 

b) Analizar la relación del impuesto selectivo al consumo en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 - 2022 

c) Determinar la relación del impuesto a la renta en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 - 2022 
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1.4. Justificación e importancia de la investigación 

1.4.1. Justificación 

Por su naturaleza: 

La recaudación tributaria de empresas y crecimiento económico aportan 

información relevante que demuestra los niveles de inversión pública que tiene el Perú. 

Por tanto, se considera los principios teóricos y naturaleza de las variables para abordar 

la relación de las variables en un periodo determinado de tiempo. 

Por su magnitud: 

La investigación se centrará en la forma que las empresas aportan a la 

recaudación tributaria de un país, caracterizado por los usos intensivos de medios 

fiscales para garantizar una recaudación transparente que posteriormente, se 

transformará en bienes y servicios que estarán a disposición del Estado. 

Además, se dispondrá de información fehaciente publicada en la plataforma 

oficial del Banco Central de Reserva del Perú que agrupa información de la 

recaudación tributaria de empresas y el crecimiento económico del Perú, desde el año 

2015 al 2022. 

Por su trascendencia: 

La investigación se centra en los agentes económicos que participan en el flujo 

circular, enfatizando el rol que cumplen los hogares, empresas y el Estado; para 

garantizar una fluidez monetaria que beneficie al crecimiento económico del país, 

captando la mayor cantidad de recursos disponibles y asignándolos de manera 

eficiente en pro de las actividades económicas. 

En este sentido, comprender la información relevante de la recaudación 

tributaria que aportan las empresas generará un conocimiento importante del 

crecimiento económico del país, puesto que se pretende garantizar un desarrollo 
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sostenible que sea perdurable en el tiempo y contribuya a mejorar los indicadores 

económicos y calidad de vida de todos los agentes que interactúan en el mercado. 

1.4.2. Importancia 

La investigación a desarrollarse será de vital importancia para comprender las 

tendencias y conductas de crecimiento económico del Perú, frente a los esfuerzos que 

realiza el Estado para asegurar la recaudación tributaria de las empresas que compiten 

en un mercado y operan con regularidad para obtener múltiples beneficios. 

Por otro lado, los impuestos desempeñan un rol preponderante relacionado 

como la fuente de ingreso principal del Estado, contribuyendo a la reducción de 

desigualdad económico que es parte de los sistemas tributarios progresivos que se 

caracterizan por contribuir a un mayor equilibrio social y cohesión en las sociedades; 

sin dichos ingresos los impuestos garantizan un sostenimiento de la sociedad actual. 
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CAPÍTULO II 

MARCO TEÓRICO 

 

2.1. Antecedentes 

En base a la revisión bibliográfica: 

2.1.1. Antecedentes internacionales 

Segura y Segura (2017) realizan un artículo científico titulado “Las 

recaudaciones tributarias y el crecimiento económico. Un análisis a través del PIB de 

Ecuador”; el principal objetivo es presentar un análisis estadístico y teórico de los 

resultados económicos del PBI y recaudación del impuesto a la renta del país 

ecuatoriano. De acuerdo al marco metodológico el enfoque del estudio es cuantitativo, 

bajo los métodos deductivos y de corte longitudinal considerando que se estableció la 

relación de variables durante el periodo 2008 al 2016. Los resultados evidenciaron que 

durante el año 2008 al 2015 se incrementaron las recaudaciones tributarias que 

guardan relación con un incremento del PBI. Se concluye que el crecimiento 

económico tiene una relación muy alta y significativa con el comportamiento 

registrado de la recaudación proveniente el impuesto a la renta, explicado por un 

coeficiente de correlación múltiple de 0.9620 (p. 38-39). 

Mera y Cruz (2023) en Ambato – Ecuador en la tesis titulada “La recaudación 

tributaria y el crecimiento económico en el Ecuador”. Plantea como objetivo principal 

realizar un análisis entre recaudación tributaria y crecimiento económico en Ecuador, 

comprendido desde el año 2019 al 2021. De acuerdo a la metodología la investigación 

utiliza como técnica el análisis documental y diseño de corte transversal, la población 

está constituida por 304 contribuyentes que tienen un reconocimiento por la institución 

de Servicio de Rentas Internas. Los resultados demuestran que los sectores 



9 

económicos tienen una contribución notable en la recaudación de tributos que logran 

contribuir al desarrollo económico de los países. Se concluye que la recaudación fiscal 

tiene un alto grado de asociatividad con los niveles de empleo, explicado por un 

coeficiente de correlación de Pearson de 0.921, que es significativo (p.<0.05) (p. 66-

67). 

2.1.2. Antecedentes nacionales 

Aguilar y Yesquen (2019) en Lambayeque – Perú, en la tesis titulada 

“Crecimiento económico y su relación con la recaudación de impuestos en el 

departamento de Lambayeque, periodo 2004-2016”, plantea como objetivo general 

determinar el grado de relación entre la recaudación de impuestos en la 

Superintendencia Nacional de Administración Tributaria (SUNAT) y el crecimiento 

económico del departamento de Lambayeque, desde el año 2004 al 2016. De acuerdo 

a la metodología desarrollada en la investigación el diseño es no experimental, de tipo 

descriptivo – correlacional y corte longitudinal. Los resultados principales evidencian 

que la mayor recaudación tributaria de la región se centra en el Impuesto General a las 

Ventas (IGV) considerando que logra aportar un 40% más que las recaudaciones 

tributarias del impuesto a la renta. Se concluye que existe una relación positiva entre 

la recaudación de impuestos y crecimiento económico de la región de Lambayeque; 

determinando que un incremento del 1% en el crecimiento económico generará un 

incremento sustancial de 9.3% en la recaudación de impuestos de la región de 

Lambayeque (p. 47). 

Gutierrez y Saavedra (2020) en Tacna – Perú, en la tesis titulada “Recaudación 

tributaria del gobierno y el crecimiento económico del Perú en los últimos 20 años”; 

plantea como objetivo principal realizar un análisis de las variaciones de niveles 

registrados en las recaudaciones tributarias y crecimiento económico del Perú, 
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debidamente explicado por el PBI. De acuerdo a la metodología la investigación es de 

tipo aplicada, nivel explicativo – correlacional, enfoque cuantitativo, diseño no 

experimental y corte longitudinal. Los resultados se centraron en el cálculo de una 

regresión lineal múltiple del crecimiento económico en función del impuesto a las 

importaciones, impuesto selectivo al consumo, impuesto a la renta e impuesto a las 

ventas del Perú. Se concluyó que existe una relación positiva directa en las variables 

de estudio representado a través del modelo de regresión lineal múltiple un coeficiente 

de correlación de Pearson de 0.981, complementado con el coeficiente de 

determinación de 0.963 y un grado de significancia inferior al 0.05; por tanto, se 

concluye que un incremento en las recaudaciones tributarias generará un incremento 

proporcionalmente alto en el crecimiento económico del Perú (p. 53-54). 

2.1.3. Antecedentes regionales 

Quiñonez (2018) en Tacna – Perú, en la tesis titulada “El Crecimiento 

Económico y su Relación con la Recaudación Tributaria de Empresas del Perú, Año 

2004 – 2017”. Plantea como objetivo principal establecer el grado de relación entre el 

crecimiento económico y recaudación tributaria del Perú, desde el año 20014 al 2017. 

De acuerdo al marco metodológico la investigación es de tipo descriptiva – 

correlacional, diseño no experimental y de corte longitudinal. Los resultados permiten 

afirmar que un aumento del PBI genera un incremento proporcional en las 

recaudaciones tributarias de las personas jurídicas del Perú. Se concluye que existe 

una relación positiva entre el crecimiento económico y la recaudación tributaria de las 

empresas del Perú, explicado por un coeficiente de Correlación de Pearson de 0.672 

con un grado estadísticamente significativo (p.< 0.05) (p. 72). 

Serpa (2019) en Tacna – Perú, en la tesis titulada “La influencia del 

crecimiento económico en la recaudación tributaria en la región de Tacna 2000-2018”. 
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Plantea como objetivo principal establecer el grado de influencia del crecimiento 

económico en los niveles de recaudación tributaria del departamento de Tacna, desde 

el año 2000 al 2018. De acuerdo al marco metodológico la investigación es de tipo 

básica, enfoque cuantitativo, nivel explicativo – causal y de corte longitudinal. Los 

resultados establecen que existe una tendencia en aumento creciente en la recaudación 

del tributo interno que se percibe en la ciudad de Tacna, con tasas de crecimiento 

promediadas de 4% por trimestre. Se concluye a través de una regresión simple que 

existe una correlación positiva de nivel moderado, explicado por un coeficiente de 

correlación de Pearson de 0.856; se infiriere que un incremento de 1% en el 

crecimiento económico producirá un incremento de 5% en la recaudación tributaria de 

la región de Tacna, evidenciando un alto grado de asociación entre las variables de 

estudio (p. 66-67). 

Los resultados demostraron que la recaudación de impuestos también conlleva 

la rendición de cuentas por parte del Estado en el uso de los recursos públicos. Los 

ciudadanos tienen el derecho y la responsabilidad de exigir transparencia y eficiencia 

en el manejo del gasto público. 

2.2. Bases teóricas – Científicas 

2.2.1. Recaudación tributaria de empresas 

Saavedra y Delgado (2020) afirman que: 

La recaudación tributaria abarca todas las herramientas propiciadas por el 

Estado, dado que aporta un valor monetario significativo para los organismos 

de administración pública y las comunidades locales que requieren de diversas 

actividades para satisfacer sus necesidades y deseos que contemplan las 

responsabilidades del gobierno (p. 722). 
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Effio (2008) afirma que: 

Su objetivo radica en la obtención de los tributos correspondientes. Con este 

propósito, la administración tributaria tiene la opción de establecer acuerdos 

directos con entidades pertenecientes al sistema bancario y financiero, así 

como con otras instituciones, con el fin de recibir los pagos relativos a las 

deudas derivadas de los tributos que están bajo su supervisión (p. 16). 

De acuerdo a la definición del autor, la obtención de ingresos por parte del 

Estado mediante la recaudación tributaria se logra a través de tributos como impuestos, 

tasas y contribuciones. Estos tributos se encuentran regulados por el Código Tributario 

y sus normativas modificatorias. La relevancia de la recaudación radica en su 

capacidad para financiar las principales actividades estatales y cumplir con sus 

responsabilidades económicas. 

La tarea de recaudación se lleva a cabo a nivel nacional por parte de los 

ciudadanos. La administración tributaria, representada por la SUNAT, debe establecer 

las modalidades de recaudación a nivel nacional. No obstante, esta labor es compleja 

debido a la participación de todos los contribuyentes. 

Para facilitar este proceso, SUNAT puede colaborar con instituciones para 

efectuar sus pagos y reducir la evasión tributaria. 

Según De la Garza (2006) define que la recaudación tributaria es: 

El conjunto de regulaciones legales que abarca la creación de tributos, 

considerando impuestos, derechos y contribuciones especiales, así como las 

conexiones legales que surgen entre la administración pública y los individuos 

debido a su origen, cumplimiento o incumplimiento. Dichas regulaciones 

también involucran los procesos, ya sean administrativos o litigiosos, que 
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puedan surgir, así como las penalidades estipuladas en caso de incumplimiento 

(p. 41). 

Según Aguilar (2016) la recaudación tributaria se refiere al: 

Proceso emprendido por una entidad, comúnmente el Estado o el gobierno, con 

el propósito de reunir capital destinado a su inversión y utilización en una 

variedad de actividades inherentes a su función. La obtención de recursos 

fiscales constituye en la actualidad un pilar central para todos los gobiernos, 

ya que esos fondos representan los recursos que la administración 

gubernamental podrá administrar y asignar a diversas áreas, tales como la 

administración pública, educación, salud, medio ambiente, empleo, 

comunicación, entre otras (p. 60). 

Desde el instante en que se recopilan estos fondos, el gobierno adquiere la 

capacidad de implementar políticas y programas en beneficio de la sociedad, lo que 

subraya la importancia crucial de la recaudación tributaria en la gestión 

gubernamental. 

2.2.1.1. Importancia 

De acuerdo a las definiciones de autores, se puede deducir que La generación 

de ingresos fiscales representa un pilar elemental en la operatividad y progreso de 

cualquier nación. Su trascendencia se fundamenta en que los ingresos tributarios 

constituyen la principal fuente de recursos para el gobierno, posibilitando la prestación 

de servicios y programas vitales para la sociedad. Mediante los tributos, el gobierno 

accede a los medios necesarios para brindar servicios esenciales como educación, 

atención médica, infraestructura y seguridad pública. Estos servicios no solo elevan la 
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calidad de vida de los ciudadanos, sino que también contribuyen al florecimiento y 

bienestar de la sociedad en su conjunto. 

Adicionalmente a su función en la financiación gubernamental, la recaudación 

fiscal influye de manera substancial en la distribución de la riqueza y la reducción de 

la disparidad. Los sistemas fiscales progresivos, donde los impuestos se aplican de 

manera acorde con los ingresos, habilitan al gobierno a percibir más de aquellos con 

mayores recursos, generando así apoyo para los estratos más frágiles de la población. 

Esta redistribución de la riqueza contribuye a nivelar las desigualdades económicas y 

sociales en una sociedad. 

La recaudación fiscal también ejerce una función en la estabilidad económica. 

En momentos de desaceleración económica, el gobierno puede valerse de los ingresos 

fiscales para implementar políticas de estímulo, como incrementar el gasto público o 

reducir los impuestos, con el propósito de incentivar la demanda agregada y promover 

la actividad económica. Tales medidas pueden ayudar a suavizar las oscilaciones 

económicas y prevenir una recesión más severa de la economía. 

Igualmente, los ingresos fiscales son cruciales para cumplir con las 

obligaciones nacionales e internacionales del país. Los fondos recolectados permiten 

al gobierno atender los pagos de deudas, financiar tratados y pactos internacionales, y 

honrar su compromiso con organizaciones y acuerdos internacionales que requieren 

aportaciones financieras. 

2.2.1.2. Teorías de recaudación tributaria 

La recaudación tributaria es un aspecto central de economía pública que 

permite a los Estados financiar sus actividades y garantizar el bienestar de la 
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población. En la actualidad existen varias teorías que explican los principios, 

mecanismos y objetivos de la recaudación tributaria según distintos autores. 

a) Teoría de la Tributación Óptima 

La teoría se enfoca en determinar estructuras impositivas que maximizan el 

bienestar social sin distorsionar significativamente las decisiones económicas de 

individuos. Autores como Saez y Stantcheva (2016) han contribuido 

significativamente en este campo, analizando cómo las tasas impositivas pueden 

influir en el comportamiento laboral y la distribución del ingreso. 

b) Teoría de la Evasión Fiscal Dinámica 

Biondo et al. (2022) desarrollaron un modelo dinámico que analiza la manera 

que los contribuyentes deciden evadir impuestos y la respuesta de las autoridades para 

diseñar políticas efectivas que buscan reducir la evasión. Dicho enfoque considera la 

interacción entre la probabilidad de auditoría, sanciones y comportamiento de 

contribuyentes. 

 

c) Teoría de la Progresividad Impositiva 

Investigaciones recientes abordaron la manera que la progresividad de 

impuestos afecta la distribución del ingreso y eficiencia económica. Huesca et al. 

(2020) revisaron metodologías para medir la progresividad y su impacto redistributivo 

en sistemas fiscales contemporáneos. 

Por tanto, las teorías modernas sobre recaudación tributaria abordan la 

complejidad de diseñar sistemas fiscales que equilibren eficiencia, equidad y 
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suficiencia recaudatoria. Ya que logran ofrecer una perspectiva valiosa para la 

formulación de políticas fiscales adaptadas a las realidades económicas actuales. 

2.2.1.3. Medición de la recaudación tributaria de empresas 

Como afirma Muñoz y Céspedes (2013) la recaudación tributaria se realiza por 

los impuestos fijados en un determinado país, entendiéndose como las prestaciones de 

dinero que los gobiernos exigen en los ejercicios de poder. El código tributario debe 

regirse según la norma jurídica originada y debidamente planteada por los tributos (p. 

15). 

a) Impuesto General a las Ventas (IGV) 

De acuerdo a Córdova (2004): 

Es un tributo de alcance amplio, de naturaleza plurifásica y no acumulativa, 

que grava la comercialización de bienes muebles en el territorio nacional, así 

como la prestación y empleo de servicios en el país. Además, se aplica a 

contratos de construcción, la primera venta de inmuebles realizada por un 

constructor y la importación de bienes (p. 132). 

Por tanto, el IGV representa un impuesto dirigido al consumo, caracterizado 

por su enfoque plurifásico y su estructura no acumulativa. Su configuración se basa 

en la técnica del valor agregado, empleando el mecanismo de deducción sobre base 

financiera y aplicando la imposición exclusivamente en el país de destino. 

Cornejo (2017) afirma que el IGV es un impuesto indirecto grabado a las 

operaciones que se realizan en: 

- Operación de venta en el país de un bien mueble 

- Prestaciones o utilización de servicios en el país 

- Contrato de construcción 
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- Importaciones de un bien 

- Primera venta de inmueble que realiza un constructor mismo 

Córdova (2004) afirma que: 

Las técnicas para las imposiciones sobre el Valor Agregado (VA) que tienen 

incidencia en la recaudación tributaria de empresas facilita el cumplimiento de 

3 objetivos fundamentales; siendo: i) la distribución de riesgos de las 

percepciones de atributos entre agentes de la cadena comercializadora y 

productiva; ii) exigir el pago adecuado de los impuestos a los vendedores del 

bien o prestación del servicio en lugar de los consumidores de los mismos y 

finalmente; iii) la obtención de pagos fraccionados de los impuestos sin la 

necesidad de esperar que se produzcan los consumos finales del bien o servicio 

(p. 133). 

De las definiciones proporcionadas, se puede interpretar que el IGV juega un 

papel esencial en la generación de ingresos para el gobierno y en el respaldo financiero 

de servicios de vital importancia para la sociedad. Al incidir en los bienes y servicios 

consumidos en el país, el IGV genera ingresos que se destinan a programas y servicios 

públicos clave, como educación, atención médica, infraestructura y seguridad pública. 

Estos servicios desempeñan un papel fundamental en el bienestar y desarrollo de la 

sociedad, al contribuir a la educación, al acceso a la atención médica y a la creación 

de infraestructuras que mejoran la calidad de vida. 

Además, también se destaca por su capacidad para promover la equidad en la 

carga tributaria. Dado que el impuesto está vinculado al consumo, aquellos con 

mayores ingresos tienden a gastar más en bienes y servicios gravados, lo que resulta 

en una contribución proporcionalmente mayor al financiamiento gubernamental. Esta 
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dinámica contribuye a reducir las disparidades en la distribución de la carga tributaria, 

contribuyendo así a un sistema tributario más equitativo. 

El IGV se presenta como un impuesto neutral en términos económicos, ya que 

se aplica uniformemente a todos los bienes y servicios sujetos a gravamen, evitando 

distorsiones en las decisiones de consumo de individuos y empresas, lo que a su vez 

permite un funcionamiento más eficiente del mercado. Al tratarse de un impuesto al 

valor agregado en cada etapa de la cadena de producción y distribución, se evita la 

acumulación excesiva de impuestos a lo largo del proceso, lo cual podría resultar en 

una carga fiscal desproporcionada. 

b) Impuesto Selectivo al Consumo (ISC) 

Córdova (2004) afirma que: 

El ISC se trata de un tributo selectivo que recae sobre la comercialización de 

bienes específicos (tales como combustibles, vehículos, aguas minerales y 

gaseosas, licores, cervezas y cigarrillos), siendo aplicado en una sola etapa en 

el caso de productos nacionales (a nivel del fabricante) o en dos etapas cuando 

los bienes son de origen extranjero (donde se grava tanto la importación de los 

bienes sujetos al impuesto como la posterior venta en el país a cargo del 

importador) (p. 132). 

De acuerdo a la definición, constituye un impuesto especial dirigido a 

productos particulares que son identificados como bienes de lujo, no esenciales o que 

pueden acarrear consecuencias adversas para la salud o el entorno ambiental. A 

diferencia del IGV, que se aplica de forma amplia a una variedad extensa de bienes y 

servicios, el ISC se concentra en artículos específicos que cumplen con determinados 

criterios previamente establecidos por la autoridad gubernamental. 
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Según Cornejo (2017) afirma que el ISC logra gravar: 

- Las ventas en los países productores y las importaciones de un bien en 

específico 

- Las ventas en los países por los importadores de un bien especifico 

A través de este tipo de impuestos se aplican en las importaciones y factor 

productivo de un determinado producto como licores, cigarros, combustible, cerveza, 

entre otros (p. 47). 

En este contexto, se puede argumentar según las definiciones y características 

propias, que el ISC representa una herramienta tributaria empleada con el propósito 

de imponer cargas sobre productos particulares que podrían acarrear impactos 

adversos en la sociedad o el entorno ambiental. Mediante la aplicación de tasas más 

elevadas en estos bienes no esenciales, su objetivo radica en generar ingresos fiscales, 

regular el consumo, inducir transformaciones en la producción y fomentar una 

perspectiva de mayor sostenibilidad tanto en la economía como en el bienestar de la 

población. 

 

c) Impuesto a la Renta (IR) 

Según Villegas y López (2015) afirma que el impuesto sobre la renta es una 

contribución anual llevada a cabo por el gobierno peruano, con el propósito de proveer 

de recursos al Estado y con la finalidad de financiar los servicios de mayor relevancia 

en el ámbito nacional (p. 23). 

De acuerdo a la definición, el Impuesto a la Renta constituye un tributo dirigido 

a los ingresos percibidos por individuos y empresas como consecuencia de sus 

actividades económicas, ya sean personas naturales o jurídicas. En el espectro 
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tributario, este impuesto desempeña un papel central y su finalidad primordial radica 

en la generación de ingresos para el gobierno, así como en la contribución a la 

financiación de los desembolsos públicos y los servicios fundamentales. 

Este tributo opera bajo el principio de gravar los ingresos obtenidos por 

personas o empresas en un lapso determinado. Dicha noción abarca una amplia gama 

de ingresos, tales como sueldos, rentas, intereses, dividendos, ganancias empresariales 

y otros beneficios económicos. La tasa del Impuesto a la Renta puede experimentar 

variaciones con arreglo a las leyes vigentes en cada país y las categorías de ingresos 

establecidas. 

Cornejo (2017) afirma que es un impuesto directo que se rige bajo la 

constitución y marco de la Ley, especifica que se encuentran gravadas las siguientes 

operaciones: 

- Las rentas que provienen directamente del capital de trabajo o 

reuniones de ambos factores, se entienden aquellas de provienen de 

fuentes durables y susceptibles de generar ingresos en un determinado 

periodo de tiempo 

- La indemnización a favor del sector empresarial por seguro de la 

personal, destinada a la reposición parcial o total de un bien o servicio 

de las empresas. 

- Regalías 

- Resultados que provienen de la comercialización de terrenos urbanos y 

rústicos, así como las marcas, llaves y similares que son propios del 

sector empresarial 

- Resultados derivados de la comercialización o disposiciones habituales 

de los bienes y servicios. 
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- Las ganancias o beneficios derivan las operaciones con terceros, entre 

otros. 

2.2.2. Crecimiento económico 

Según Larrain y Sachs (2002) afirman que el crecimiento económico 

representa el incremento constante de la actividad productiva dentro de una economía, 

siendo comúnmente cuantificado a través del crecimiento del Producto Bruto Interno 

real (PBI) durante un período extenso de años o décadas. (p. 105). 

Del autor se puede deducir que el crecimiento económico es un objetivo 

importante para la mayoría de los países y gobiernos, ya que puede tener un impacto 

significativo en el bienestar y desarrollo de la sociedad. Sin embargo, también es 

fundamental considerar la sostenibilidad y equidad en el proceso de crecimiento para 

garantizar beneficios a largo plazo para toda la población. 

Como afirma Jiménez (2011): 

La realidad nacional ha experimentado un vertiginoso avance impulsado por 

la actividad económica en diversos sectores clave, como la minería, el turismo 

y la inversión pública. Este crecimiento se ha visto reflejado en la reducción 

de la pobreza, el control de la inflación, la disminución de las tasas de 

desempleo y un tipo de cambio favorable, entre otros factores que han 

contribuido al progreso económico del país (p. 16-17). 

En este sentido, la mayoría de estos avances se atribuyen al crecimiento 

económico de corto plazo. Por otro lado, la teoría del crecimiento económico aborda 

cuestiones más profundas y de largo alcance, las cuales se miden a través del Producto 

Bruto Interno (PBI). Estos aspectos de largo plazo se centran en impulsar un desarrollo 

sostenible y sostenido que beneficie a la sociedad en su conjunto. 

Gaitán (2020) afirma que: 
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El crecimiento económico engloba el progreso en la producción de un país o 

región, resultado del impulso y la mejora de los factores de producción. Esto 

genera un aumento significativo en las posibilidades de producción disponibles 

para la sociedad. Cuando una nación experimenta un crecimiento en su 

capacidad productiva, se crea una oportunidad para que sus habitantes alcancen 

una mejor calidad de vida (p. 69). 

El autor también menciona que el parámetro utilizado para medir el PIB, 

específicamente, la variación porcentual del PIB real. Esta métrica es esencial para 

evaluar el desempeño económico de un país y entender cómo evoluciona su actividad 

productiva a lo largo del tiempo. Además, el crecimiento sostenido del PIB desempeña 

un papel fundamental en el avance y el bienestar general de la sociedad. 

Por lo tanto, el crecimiento económico se refiere a la expansión sostenida de 

la producción de bienes y servicios en una economía, impulsado por la utilización más 

eficiente y amplia de los recursos disponibles. Este fenómeno se mide generalmente 

mediante el aumento del Producto Interno Bruto (PIB) durante un período específico. 

El Producto Interno Bruto (PIB) es uno de los indicadores económicos más 

significativos, ya que refleja el nivel de actividad económica de un país. Es una medida 

monetaria que representa el valor de todos los bienes y servicios finales producidos en 

la economía durante un período determinado (De Gregorio, 2012, pág. 14) 

En su cálculo, se enfatiza en considerar únicamente los bienes y servicios 

finales para evitar la contabilización de bienes intermedios, que son utilizados en la 

producción de otros bienes, y así evitar una doble contabilización en la economía 

nacional. 
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Esto significa que se fijan los precios en un año específico y se utilizan esos 

precios constantes para medir la evolución del PIB, obviando los cambios en los 

niveles de precios (inflación). 

2.2.2.1. Teorías macroeconómicas 

De acuerdo a Miller y Gómez (2013) afirman que para abordar de manera 

completa un análisis sobre el crecimiento y política económica es importante 

contemplar las nuevas teorías del crecimiento que exponen argumentos endógenos y 

exógenos para efectos de modelación de teorías consistentes y replicables de la 

realidad (p. 185). 

a) Teoría del estado estable 

Según Harrod (1979) citado en Miller y Gómez (2013) plantean esta con el 

propósito de describir un Estado estable que pueda garantizar un crecimiento 

equilibrado a largo plazo, fundamentado principalmente en la consecución del pleno 

empleo.  

Además, al buscar y utilizar los recursos disponibles, el factor del crecimiento 

se convierte en un resultado inherente de los sistemas que el gobierno implementa, al 

sostener factores productivos que contribuirán al desarrollo económico (p. 186). 

b) Teoría del crecimiento endógeno 

Según Romer (1990) citado en Miller y Gómez (2013) plantean que el 

crecimiento económico se puede entender como procesos orientados a las actividades 

productivas (p. 188). 

Por lo tanto, se puede interpretar que se enfoca en explicar el desarrollo 

sostenido a largo plazo de una economía mediante factores internos y generados desde 

dentro de la propia estructura económica, en contraposición a enfoques que dependen 

de factores externos o impuestos desde fuera. 
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A diferencia de teorías tradicionales como el modelo de Solow o el modelo de 

Harrod-Domar, donde el crecimiento económico se atribuye principalmente al 

aumento de factores de producción (capital y trabajo) y al progreso tecnológico, 

considerados factores externos o exógenos a la economía, la teoría del crecimiento 

endógeno argumenta que el crecimiento económico no se basa únicamente en el 

incremento de insumos y tecnología, sino que es impulsado por variables internas y 

activas dentro del propio sistema económico. 

c) Teoría del crecimiento endógeno 

Según Schumpeter (1978) citado en Miller y Gómez (2013) afirma y destaca 

que: 

La innovación como motor primordial del crecimiento económico es un 

aspecto relevante resaltado por el autor. Afirmando crecimiento no sigue una 

trayectoria constante, sino que se manifiesta como un ciclo dinámico 

impulsado por la destrucción creativa y la introducción de nuevas tecnologías, 

productos y métodos de producción. (p. 191-192) 

Se puede deducir de la teoría que los empresarios y emprendedores juegan un 

papel esencial al asumir riesgos y buscar oportunidades comerciales, lo que da lugar a 

la introducción de innovaciones disruptivas en la economía. Dichas innovaciones 

permiten a las empresas obtener ventajas competitivas y generan un impulso para el 

crecimiento económico. 

Asimismo, el autor introdujo el concepto de ciclos económicos, los cuales son 

fluctuaciones recurrentes en la actividad económica generadas por la dinámica de 

innovación y destrucción creativa. Dichos ciclos económicos reflejan la naturaleza 

cambiante de la economía y sus fases de expansión y contracción. 
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d) Teoría del equilibrio competitivo y rendimiento creciente 

Según Miller y Gómez (2013) indica que la teoría se centra en los procesos de 

aprendizaje que a través de estímulos propician métodos, proceso y realización de 

prácticas a través de la inversión en innovación, enfocada en el cambio técnico y la 

incorporación de nuevas máquinas. 

Los incrementos en la productividad se explicaban gracias a las externalidades 

generadas por la inversión. 

2.2.2.2. Definición del PIB 

De Gregorio (2012) afirma que es un valor que permite medir los factores 

productivos que surgen de la cantidad de bienes y servicios que se entregan al mercado 

en un determinado periodo de tiempo. Con la premisa de realizar una medición de la 

producción final, sin considerar los bienes intermedios (p. 14). 

Se puede entender del autor que es una medida que refleja el valor total de 

bienes y servicios producidos en un país durante un período específico, por lo general, 

en un año. Dicha cifra es esencial para evaluar el desempeño económico de una nación. 

Según Mordecki y Ramírez (2018) indican que es una métrica que resume la 

actividad económica de una nación y se utiliza para comparar el rendimiento 

económico entre países o para evaluar el crecimiento o la recesión económica a lo 

largo del tiempo (p. 337). 

De esta manera se puede interpretar que refleja tanto la producción de bienes 

como la provisión de servicios, y desencadena una amplia variedad de decisiones de 

políticas y estrategias empresariales, ya que es un indicador clave de la vitalidad 

económica y el bienestar general de una sociedad. 
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2.2.2.3. Métodos de medición del PIB 

De acuerdo con De Gregorio (2012), el Producto Interno Bruto (PIB) es uno 

de los indicadores económicos más importantes, y su cálculo se puede realizar 

utilizando tres métodos diferentes: el método del gasto, el método de producción y el 

método del ingreso (p. 14). 

a) Método del gasto; se calcula el PIB considerando los gastos realizados por 

los diferentes agentes económicos dentro del país. Esto incluye el consumo 

de las familias, la inversión de empresas, el gasto del gobierno y las 

exportaciones netas, que es la diferencia entre las exportaciones e 

importaciones. 

PIB = C + I + G + Xn 

PIB-=-Producto Interno Bruto  

C-=-Consumo 

I-=-Inversión 

G-=-Gasto gubernamental 

Xn-=-Exportaciones Netas 

 

De acuerdo a la fórmula de medición por el método del gasto, De Gregorio 

(2012) afirma que El cálculo del PIB incorpora el consumo, que representa 

el gasto efectuado por hogares e instituciones sin fines de lucro y, 

generalmente, constituye aproximadamente dos tercios del PIB total. 

La inversión, por otro lado, incluye el gasto destinado a bienes que serán 

utilizados para la venta en el futuro, sin ser consumidos de manera 

inmediata. Esto abarca inversiones en maquinaria, edificios y otros activos 

tanto del sector privado como del público. 



27 

Por su parte, estos gastos gubernamentales abarcan áreas como educación, 

defensa, salud y otros servicios públicos. 

En referencia a exportaciones netas, se trata del saldo de la balanza 

comercial, el cual se obtiene restando las exportaciones del país a las 

importaciones realizadas (p. 16-20). 

b) Método del ingreso; según De Gregorio (2012) se basa en la interacción 

entre los agentes económicos y sigue el flujo circular. Las empresas 

demandan factores productivos (capital y trabajo) de los hogares, 

beneficiándolos económicamente.  

El PIB se obtiene sumando todos los ingresos generados por los agentes 

económicos, incluyendo remuneraciones, alquileres, intereses, beneficios, 

impuestos y subsidios. Según el método del gasto, todos los gastos 

realizados por los agentes económicos deben igualar sus ingresos, tal como 

se indica en el método del ingreso. Esto garantiza una adecuada 

representación de todas las transacciones económicas en el cálculo del PIB 

(p. 23). 
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2.3. Definición de términos básicos 

- Recaudación Tributaria de empresas 

Según De la Garza (2006) define que es el conjunto de regulaciones 

legales que abarca la creación de tributos, considerando impuestos, derechos y 

contribuciones especiales, así como las conexiones legales que surgen entre la 

administración pública y los individuos debido a su origen, cumplimiento o 

incumplimiento. 

- Impuesto General a las Ventas (IGV) 

Córdova (2004) es un tributo de alcance amplio, de naturaleza 

plurifásica y no acumulativa, que grava la comercialización de bienes muebles 

en el territorio nacional, así como la prestación y empleo de servicios en el 

país. 

- Impuesto Selectivo al Consumo (ISC) 

Córdova (2004) afirma que se trata de un tributo selectivo que recae 

sobre la comercialización de bienes específicos, siendo aplicado en bienes son 

de origen extranjero (donde se grava tanto la importación de los bienes sujetos 

al impuesto como la posterior venta en el país a cargo del importador) (p. 132). 

- Impuesto a la Renta (IR) 

Villegas y López (2015) afirma que el impuesto sobre la renta es una 

contribución anual llevada a cabo por el gobierno peruano, con el propósito de 

proveer de recursos al Estado y con la finalidad de financiar los servicios de 

mayor relevancia en el ámbito nacional (p. 23). 

- Crecimiento económico 

Larrain y Sachs (2002) afirman que el crecimiento económico 

representa el incremento constante de la actividad productiva dentro de una 
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economía, siendo comúnmente cuantificado a través del crecimiento del 

Producto Bruto Interno real (PBI) durante un período extenso de años o 

décadas. (p. 105). 

 

2.4. Sistema de Hipótesis 

2.4.1. Hipótesis General 

La recaudación tributaria de empresas tiene una relación significativa 

en el crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022 

2.4.2. Hipótesis Específicas 

a) El impuesto general a las ventas tiene una relación significativa en el 

crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022 

b) El impuesto selectivo al consumo tiene una relación significativa en el 

crecimiento económico del Perú, periodo 2015 – 2022 

c)  El impuesto a la renta tiene una relación significativa en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 – 2022 
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2.5. Sistema de variables 

 

Tabla 1 

Operacionalización de variables 

 

Nota: Elaboración propia.

Variable 
Definición 

conceptual 

Definición 

operacional 
Indicador  Medición 

Recaudación 

tributaria de 

empresas 

Effio (2008) 

afirma que: La 

recaudación 

tributaria es una 

facultad de la 

entidad 

encargada de la 

administración 

tributaria, cuyo 

objetivo radica 

en la obtención 

de los tributos 

correspondientes

. 

Muñoz y 

Céspedes 

(2013) 

menciona que 

para realizar 

una medición 

acertada de la 

recaudación 

tributaria se 

debe considerar 

el IGV, ISC e 

IR. 

- Impuesto 

general a 

las ventas 

- Impuesto 

selectivo 

al 

consumo 

- Impuesto 

a la renta 

De razón 

Crecimiento 

económico 

Larrain y Sachs 

(2002) afirman 

que el 

crecimiento 

económico 

representa el 

incremento 

constante de la 

actividad 

productiva 

dentro de una 

economía 

De Gregorio 

(2012), menciona 

que el 

crecimiento 

económico de un 

país se ve 

reflejado por el 

Producto Interno 

Bruto (PIB). 

- Producto 

Bruto 

Interno 

De razón 



31 

CAPÍTULO III 

METODOLOGÍA DE LA INVESTIGACIÓN 

 

3.1. Tipo de investigación 

La investigación básica se enfoca en analizar, describir y explicar las 

dinámicas de estas variables, proporcionando un marco teórico y conceptual que sirve 

como base para futuras aplicaciones prácticas o estudios más orientados a la acción. 

3.2. Diseño de la investigación 

El diseño no experimental no manipula las variables estudiadas, sino que las 

observas y analizas tal como ocurren en su contexto natural, sin intervenir 

directamente en los fenómenos económicos. Además, es de corte transversal porque 

recolectas los datos en un momento o periodo específico. 

3.3. Nivel de investigación 

El nivel correlacional no se trata únicamente de describir cada variable de 

manera aislada, sino de establecer si existe una asociación o vínculo entre ellas. 

3.4. Población y muestra del estudio 

3.4.1. Población 

La investigación consideró 96 periodos mensuales, ya que se analizan datos 

correspondientes a cada mes desde enero de 2015 hasta diciembre de 2022. Dicho 

enfoque mensual permite observar con detalle las variaciones y tendencias en 

variables económicas estudiadas. 

3.4.2. Muestra  

Los datos recaudación tributaria de las empresas y crecimiento económico 

conformada por 96 periodos mensuales. 
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3.5. Técnicas e Instrumentos de recolección de datos  

3.5.1. Técnicas  

Según Hernández (2014) se utilizó para recolectar la información corresponde 

al Análisis Documental, puesto que se quiere obtener información de una fuente 

secundaria que tiene datos oficiales y son de acceso público para todos los interesados. 

3.5.2. Instrumento 

Según Hernández (2014) la ficha documentaria es una herramienta que 

recopilar, organizar y registrar de manera sistemática la información relevante 

obtenida de documentos oficiales, bases de datos, reportes económicos o estudios 

previos. 

3.6. Selección y validación de los instrumentos de la investigación  

Para realizar el análisis de la información recolectada, se emplearon métodos 

y herramientas de estadística descriptiva e inferencial, incluyendo representaciones 

gráficas y cuadros numéricos. 

Del mismo modo, como parte del procesamiento de datos, se incluyeron tablas 

y visualizaciones que facilitaron la comprensión de los hallazgos y aportaron mayor 

claridad a los propósitos de la investigación. 

3.7. Técnicas e instrumentos de recolección de datos  

Se utilizó la prueba de Kolmogorov para verificar si las muestras, compuestas 

por más de 50 registros, seguían una distribución adecuada. Esto permitió definir los 

procedimientos estadísticos a emplear: en caso de cumplir con la normalidad, se 

recurrió a métodos paramétricos, mientras que, de no ajustarse, se aplicaron técnicas 

no paramétricas. Por último, se contrastaron las hipótesis mediante el análisis de 

Spearman para datos no normales o el coeficiente de Pearson cuando los datos 

presentaron una distribución ajustada. 
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CAPÍTULO IV 

RESULTADOS Y DISCUSIÓN 

 

4.1. Presentación de resultados 

4.1.1. Estadística descriptiva 

Figura 1 

IGV (millones de soles diciembre 2021) 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nota. Elaboración propia, con datos del BCRP. 

Como se observa en la figura 1, entre 2015 y 2018 el IGV mostró una tendencia 

de crecimiento moderado con cierta estabilidad, influenciado por el crecimiento 

económico sostenido del país y un contexto macroeconómico favorable. Sin embargo, 

eventos como la desaceleración de inversión pública en 2015 generaron pequeñas 

fluctuaciones. 

En 2020, la pandemia de COVID-19 provocó una fuerte caída en su 

recaudación debido a la reducción del consumo final. A partir de 2021, el IGV 

experimentó una recuperación gracias a la reactivación económica por un aumento del 

consumo interno y reanudación de políticas fiscales regulares. Después de 2022, la 
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recaudación mantuvo una tendencia al alza, impulsada por la recuperación post-

pandemia y mejoras en la digitalización tributaria y fiscalización. 

Figura 2 

IR (millones de soles diciembre 2021) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nota. Elaboración propia, con datos del BCRP. 

En la figura 2, entre el año 2015 al 2022 se pueden destacar destacados en 

2018, 2019, 2021 y especialmente en 2022, resultando positivo para la recaudación 

fiscal, puesto que incrementa los ingresos del Estado. Dicho impuesto, que equivale 

al 6.25% de la renta neta en el caso peruano, se aplica tanto a salarios como a ingresos 

derivados del capital. Sin embargo, en 2020 se registró una caída histórica, atribuida 

a la pandemia de COVID-19 que paralizó la cadena de pagos y generó una contracción 

significativa en la actividad económica. 

Para 2022, se observa un crecimiento notablemente bajo en la recaudación de 

este impuesto que resulta preocupante considerando que han pasado tres años desde la 

crisis sanitaria. Dicho comportamiento está relacionado con un aumento en la 

informalidad laboral y empresarial, factores que limitan la capacidad del Estado para 

captar ingresos. 
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Figura 3 

ISC (millones de soles diciembre 2021) 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nota. Elaboración propia, con datos del BCRP. 

Como se observa en la figura 3, entre el año 2015 y 2022 se aprecia que el 

comportamiento del ISC ha sido variable con una tendencia al alza en años previos a 

2020, destacándose un crecimiento decreciente entre 2015 y 2019. Sin embargo, en 

2020 sufrió una caída significativa debido a la crisis sanitaria por COVID-19, 

motivada por la paralización de la cadena de pagos, priorización de otros bienes 

esenciales por parte de consumidores y cierre de fronteras que impactó directamente 

en la importación y exportación de productos. 

En 2021, el ISC mostró un aumento asociado al efecto rebote por la 

reactivación económica, pero experimentó una nueva caída en 2022 atribuida a 

factores como desaceleración económica global y cambios en patrones de consumo. 

Para 2023, aunque se observa un leve crecimiento, sigue siendo insuficiente para 

alcanzar niveles previos a la pandemia, demostrando la necesidad de revisar las 

estrategias fiscales relacionadas con este impuesto y fomentar políticas que fortalezcan 

su recaudación. 
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Figura 4 

RT (millones de soles diciembre 2021) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nota. Elaboración propia, con datos del BCRP. 

En la figura 4, desde el año 2015 al 2022 se observa que el nivel de recaudación 

ha sido relativamente débil, con crecimientos decrecientes desde 2015 hasta 2019 que 

exponen la limitada capacidad del sistema fiscal para expandirse de manera sostenida. 

En 2020, la recaudación tributaria cayó drásticamente debido a efectos de la 

pandemia de COVID-19 que afectaron los principales impuestos del sistema y 

paralizaron gran parte de la actividad económica. Dicha tendencia se revirtió en 2021 

gracias a la reactivación económica que impulsó el comercio y demanda interna. Sin 

embargo, para 2023 se observa una ligera caída en la recaudación hasta marzo que 

plantea desafíos para fortalecer la sostenibilidad fiscal y resiliencia del sistema 

tributario en el futuro cercano. 
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Figura 5 

PBI (índice 2021=100) 

 

 

 

 

 

 

 

Nota. Elaboración propia, con datos del BCRP. 

Como se observa en la figura 5, entre el año 2015 al 2022; el año 2020 marcó 

la caída más profunda debido a la pandemia de COVID-19 que impactó de manera 

crítica cada uno de dichos componentes. 

El gasto público aumentó significativamente, pero estuvo destinado 

mayormente a planes de contingencia relacionados con crisis sanitaria, más que a 

programas estructurales o proyectos productivos. Por consiguiente, el consumo se 

contrajo debido a la incertidumbre y especulación en mercados respecto a la inflación 

y precios. 

Las inversiones se desplomaron por los altos niveles de riesgo y la 

desconfianza en mercados globales. Finalmente, las exportaciones netas cayeron 

debido al cierre de fronteras e interrupción del comercio internacional.  
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4.1.2. Prueba de normalidad de la variable recaudación tributaria  

Hipótesis: 

H0: La distribución de la variable tiene una distribución normal 

H1: La distribución de la variable no tiene una distribución normal 

Regla de decisión:  

Si el p-valor > 0.05 se acepta H0 

Si el p-valor < 0.05 se acepta H1 y se rechaza H0 

Nivel de significancia: 

Sig. Asintótica (bilateral) = p-valor 

Alfa = 0.05 = 5% 

Análisis estadístico:  

Kolmogorov-Smirnov 

Se trabajo la normalidad aplicando transformaciones a la variable 

recaudación tributaria usando (LOG10), cuyos resultados son los que se muestran a 

continuación 

Tabla 2 

Prueba de normalidad de la variable recaudación tributaria   

Pruebas de normalidad 

 

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. Estadístico gl Sig. 

RTLOG10 ,078 96 ,187 ,965 96 ,011 

a. Corrección de significación de Lilliefors 
Nota. Elaboración propia. 

Resultado: 

La prueba de Kolmogorov-Smirnov aplicada a la variable "total recaudación 

tributaria" arrojó un valor p o significancia asintótica corregida mediante logaritmo 

base 10 de 0.187. Este resultado, al ser mayor que el nivel de significancia establecido 
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(alfa = 0.05), lleva a aceptar la hipótesis nula (H₀) y rechazar la hipótesis alternativa 

(H₁). En términos prácticos, esto significa que los datos analizados presentan una 

distribución normal, lo que valida su uso en procedimientos estadísticos paramétricos 

dentro del marco de la investigación. 

4.1.3. Prueba de normalidad de la variable impuesto general a la venta 

Hipótesis: 

H0: La distribución de la variable tiene una distribución normal 

H1: La distribución de la variable no tiene una distribución normal 

Regla de decisión:  

Si el p-valor > 0.05 se acepta H0 

Si el p-valor < 0.05 se acepta H1 y se rechaza H0 

Nivel de significancia: 

Sig. Asintótica (bilateral) = p-valor 

Alfa = 0.05 = 5% 

Análisis estadístico:  

Kolmogorov-Smirnov 

Tabla 3 

Prueba de normalidad de la variable impuesto general a las ventas    

Pruebas de normalidad 

 

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. Estadístico gl Sig. 

IGV ,089 96 ,060 ,970 96 ,027 

 

Nota. Elaboración propia. 

Resultado: 

La prueba de Kolmogorov-Smirnov aplicada a la variable "total impuesto 

general a las ventas" muestra un valor p de 0.060. Sin embargo, hay una contradicción 
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en la interpretación: aunque se afirma que 0.060 es mayor que alfa (0.05), se presenta 

erróneamente como "0.060 < 0.05". Corregido este detalle, el resultado indica que el 

valor p supera el nivel de significancia establecido, lo que lleva a aceptar la hipótesis 

nula (H₀). Esto implica que los datos presentan una distribución normal, lo que permite 

su análisis utilizando métodos estadísticos paramétricos en la investigación. 

4.1.4. Prueba de normalidad de la variable impuesto selectivo al consumo  

Hipótesis: 

H0: La distribución de la variable tiene una distribución normal 

H1: La distribución de la variable no tiene una distribución normal 

Regla de decisión:  

Si el p-valor > 0.05 se acepta H0 

Si el p-valor < 0.05 se acepta H1 y se rechaza H0 

Nivel de significancia: 

Sig. Asintótica (bilateral) = p-valor 

Alfa = 0.05 = 5% 

Análisis estadístico:  

Kolmogorov-Smirnov 

Tabla 4 

Prueba de normalidad de la variable impuesto selectivo al consumo    

Pruebas de normalidad 

 

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. Estadístico gl Sig. 

ISCLOG10 ,084 96 ,093 ,941 96 ,000 

 
Nota. Elaboración propia. 
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Resultado: 

La prueba Kolmogorov-Smirnov aplicada a la variable "total impuesto 

selectivo al consumo" reporta un valor p de 0.093 después de realizar una 

transformación con logaritmo base 10. No obstante, hay una inconsistencia en la 

interpretación: se indica que 0.093 es mayor que alfa (0.05), pero erróneamente se 

presenta como "0.093 < 0.05". Aclarando esto, el resultado correcto muestra que el 

valor p es efectivamente superior al nivel de significancia, lo que lleva a aceptar la 

hipótesis nula (H₀). Esto significa que los datos se distribuyen de manera normal, 

validando su uso en análisis estadísticos paramétricos dentro de la investigación. 

4.1.5. Prueba de normalidad de la variable impuesto a la renta  

Hipótesis: 

H0: La distribución de la variable tiene una distribución normal 

H1: La distribución de la variable no tiene una distribución normal 

Regla de decisión:  

Si el p-valor > 0.05 se acepta H0 

Si el p-valor < 0.05 se acepta H1 y se rechaza H0 

Nivel de significancia: 

Sig. Asintótica (bilateral) = p-valor 

Alfa = 0.05 = 5% 

Análisis estadístico:  

Kolmogorov-Smirnov 
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Tabla 5 

Prueba de normalidad de la variable impuesto a la renta   

Pruebas de normalidad 

 

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. Estadístico gl Sig. 

IRINVERSA ,078 96 ,182 ,964 96 ,010 

 
Nota. Elaboración propia. 

Resultado: 

la prueba de Kolmogorov-Smirnov aplicada a la variable "total impuesto a la 

renta" presenta un valor p de 0.182 tras aplicar una transformación inversa (1/IR). Sin 

embargo, hay un error lógico en la interpretación, ya que se menciona incorrectamente 

que "0.182 < 0.05". Clarificando esto, el valor p es mayor que el nivel de significancia 

(alfa = 0.05), lo que permite aceptar la hipótesis nula (H₀). Esto implica que, luego de 

la transformación, los datos muestran una distribución normal, validando su uso para 

análisis estadísticos paramétricos en la investigación. 

4.1.6. Prueba de normalidad de la variable PBI  

Hipótesis: 

H0: La distribución de la variable tiene una distribución normal 

H1: La distribución de la variable no tiene una distribución normal 

Regla de decisión:  

Si el p-valor > 0.05 se acepta H0 

Si el p-valor < 0.05 se acepta H1 y se rechaza H0 

Nivel de significancia: 

Sig. Asintótica (bilateral) = p-valor 

Alfa = 0.05 = 5% 

Análisis estadístico:  
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Kolmogorov-Smirnov 

Tabla 6 

Prueba de normalidad de la variable PBI    

Pruebas de normalidad 

 

Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk 

Estadístico gl Sig. Estadístico gl Sig. 

pbitranslog10 ,084 96 ,091 ,907 96 ,000 

 
Nota. Elaboración propia. 

Resultado: 

La prueba Kolmogorov-Smirnov aplicada a la variable "PBI", después de 

realizar una transformación logarítmica (LOG10), muestra un valor p de 0.091. Este 

valor, al ser mayor que el nivel de significancia establecido (alfa = 0.05), lleva a 

aceptar la hipótesis nula (H₀) y rechazar la hipótesis alternativa (H₁). Esto indica que 

los datos transformados presentan una distribución normal, lo que permite su uso en 

análisis estadísticos paramétricos dentro del estudio. Se destaca que la transformación 

logarítmica fue esencial para ajustar adecuadamente los datos y garantizar su 

normalidad. 

4.2. Contraste de hipótesis  

4.2.1. Validación de hipótesis genérica  

H1: La recaudación tributaria de empresas tiene una relación significativa en 

el crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022.  

Ho: La recaudación tributaria de empresas no tiene una relación significativa 

en el crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022. 
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Tabla 7 

Análisis correlacional de la variable recaudación tributaria y PBI  

Correlaciones 

 pbitranslog10 RTLOG10 

pbitranslog10 Correlación de Pearson 1 ,469** 

Sig. (unilateral)  ,000 

N 96 96 

RTLOG10 Correlación de Pearson ,469** 1 

Sig. (unilateral) ,000  

N 96 96 

**. La correlación es significativa en el nivel 0,01 (unilateral). 

 

El nivel de significancia obtenido (p-valor = 0.000) se encuentra por debajo de 

0.01 en una prueba unilateral, lo que permite rechazar la hipótesis nula y aceptar la 

hipótesis alternativa. Esto indica que existe una relación significativa entre la 

recaudación tributaria de empresas y el crecimiento económico de Perú durante el 

período 2015-2022. El coeficiente de correlación de Pearson, con un valor de 0.469 

(46.9%), señala que esta relación es moderada y positiva. Por lo tanto, se puede inferir 

que un aumento en la recaudación tributaria de las empresas tiene el potencial de 

contribuir a un incremento en el PBI del país. 

4.2.2. Validación de hipótesis especifica 1  

H1: El impuesto general a las ventas tiene una relación significativa en el 

crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022.  

Ho: El impuesto general a las ventas no tiene una relación significativa en el 

crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022. 

 



45 

Tabla 8 

Análisis correlacional de la variable impuesto general a las ventas y PBI  

Correlaciones 

 IGV pbitranslog10 

IGV Correlación de Pearson 1 ,678** 

Sig. (unilateral)  ,000 

N 96 96 

pbitranslog10 Correlación de Pearson ,678** 1 

Sig. (unilateral) ,000  

N 96 96 

**. La correlación es significativa en el nivel 0,01 (unilateral). 
Nota. La correlación es significativa en el nivel 0,01 (bilateral). 

El nivel de significancia (p. valor) es de 0.000 siendo un valor que está por 

debajo de 0.01 unilateral permitiendo afirmar el rechazo de la Ho y la aceptación de la 

H1 que señala que el impuesto general a las ventas tiene una relación significativa en 

el crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022, dado que el nivel correlación 

de Pearson tiene un valor 0,678, equivalente a 67.8% que indica que existe un grado 

de intensidad de relación regular.  

4.2.3. Validación de hipótesis especifica 2 

H1: El impuesto selectivo al consumo tiene una relación significativa en el 

crecimiento económico del Perú, periodo 2015 – 2022.  

Ho: El impuesto selectivo al consumo no tiene una relación significativa en 

el crecimiento económico del Perú, periodo 2015 – 2022. 

 

 

 

 



46 

Tabla 9 

Análisis correlacional de la variable impuesto selectivo al consumo y PBI  

Correlaciones 

 ISCLOG10 pbitranslog10 

ISCLOG10 Correlación de Pearson 1 ,623** 

Sig. (unilateral)  ,000 

N 96 96 

pbitranslog10 Correlación de Pearson ,623** 1 

Sig. (unilateral) ,000  

N 96 96 

**. La correlación es significativa en el nivel 0,01 (unilateral). 

El nivel de significancia (p. valor) es de 0.000 siendo un valor que está por 

debajo de 0.01 unilateral permitiendo afirmar el rechazo de la Ho y la aceptación de la 

H1 que señala que el impuesto selectivo al consumo tiene una relación significativa en 

el crecimiento económico del Perú, periodo 2015 – 2022, dado que el nivel correlación 

de Pearson tiene un valor 0,623, equivalente a 62.3% que indica que existe una relación 

de intensidad regular. 

4.2.4. Validación de hipótesis especifica 3 

H1: El impuesto a la renta tiene una relación significativa en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 - 2022.  

Ho: El impuesto a la renta no tiene una relación significativa en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 - 2022. 
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Tabla 10 

Análisis correlacional de la variable impuesto a la renta y PBI  

Correlaciones 

 IRINVERSA 

INDICEPBII

NVERSA 

Rho de 

Spearman 

IRINVERSA Coeficiente de 

correlación 

1,000 ,168 

Sig. (bilateral) . ,102 

N 96 96 

INDICEPBIINVE

RSA 

Coeficiente de 

correlación 

,168 1,000 

Sig. (bilateral) ,102 . 

N 96 96 

Nota. La correlación es significativa en el nivel 0,01 (bilateral). 

El nivel de significancia (p. valor) es de 0.102 que se encuentra por encima del 

valor sig. De 0.010 unilateral lo que permite el rechazo de la H1 y la aceptación de la 

Ho que señala que El impuesto a la renta no tiene una relación significativa en el 

crecimiento económico del Perú, periodo 2015 - 2022. 

4.3. Discusión de resultados 

De acuerdo a las validaciones de hipótesis específicas y general, se corrobora 

que existe una correlación significativa y positiva entre las variables y dimensiones de 

estudio que sustentan la presente investigación. 

De acuerdo al objetivo general, las investigaciones de Quiñonez (2018) y Serpa 

(2019) en Tacna, que establecieron la relación positiva entre el crecimiento económico 

y la recaudación tributaria de empresas, se vinculan directamente con el objetivo 

general de la presente investigación. Ambos estudios evidencian que un aumento en 

el PBI correlaciona con un incremento proporcional en las recaudaciones tributarias. 

La correlación positiva moderada en el caso de Serpa, expresada por el coeficiente de 

correlación de Pearson de 0.856, refuerza la idea de una correlación significativa entre 
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el crecimiento económico y la recaudación tributaria, como se concluye en la presente 

investigación. 

De acuerdo al objetivo específico 1, la investigación de Mera y Cruz (2023) en 

Ecuador, que encontró una alta correlación entre la recaudación fiscal y los niveles de 

empleo, respaldando el objetivo específico de la investigación sobre la correlación 

significativa entre el IGV y el ISC con el crecimiento económico en el Perú. Esta 

relación positiva entre la recaudación y el empleo indica que las estrategias fiscales 

pueden tener efectos directos en la generación de empleo, un aspecto crucial del 

desarrollo económico, como se concluye en la presente investigación. 

Además, la investigación de Aguilar y Yesquen (2019) en Lambayeque, Perú, 

concluyó sobre la relación positiva entre la recaudación de impuestos y el crecimiento 

económico, se conecta directamente con los objetivos. Ambos estudios destacan la 

importancia del (IGV) y la relación significativa entre recaudación tributaria y 

desarrollo económico. Los resultados de autores respaldan la idea de que un 

incremento en la recaudación de impuestos puede generar un aumento sustancial en el 

crecimiento económico, como se concluye en la presente investigación. 

De acuerdo al objetivo específico 2, la investigación de Mera y Cruz (2023) 

reveló una alta correlación entre la recaudación fiscal y los niveles de empleo, 

respaldando el objetivo específico entre la relación significativa entre el Impuesto 

Selectivo al Consumo (ISC) y el crecimiento económico en el Perú. La correlación 

positiva entre la recaudación y el empleo, destacada por los autores, sugiere que el 

ISC, al igual que el IGV, puede tener efectos directos en la generación de empleo, un 

aspecto crucial del desarrollo económico, como se concluye en la presente 

investigación. Dicha consistencia refuerza la idea de que estrategias fiscales, 
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especialmente en impuestos específicos como el ISC, pueden relacionarse 

positivamente en el desarrollo económico. 

De acuerdo al objetivo específico 3, la investigación de Segura y Segura (2017) 

en Ecuador, determinó una correlación altamente positiva y significativa entre el 

crecimiento económico y recaudación del impuesto a la renta, respaldando el objetivo 

específico de la investigación sobre la correlación significativa entre el impuesto a la 

renta con el crecimiento económico en el Perú. 

Finalmente, la investigación de Gutiérrez y Saavedra (2020) a nivel nacional, 

evidenció una relación positiva directa entre variables recaudaciones tributarias y 

crecimiento económico del Perú, reforzando el cumplimiento de objetivos de la 

presente investigación. Ambos estudios destacaron la relevancia de impuestos como 

las importaciones, selectivo al consumo, a la renta, y a las ventas en el crecimiento 

económico. Los altos coeficientes de correlación de Pearson y determinación subrayan 

la importancia de una gestión eficiente de estos impuestos para impulsar el desarrollo 

económico, coincidiendo con la conclusión de la presente investigación. 
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CONCLUSIONES 

Primera: La recaudación tributaria de empresas se relaciona 

significativamente con el crecimiento económico del Perú durante el 

periodo 2015-2022, existe una correlación positiva de 46.9%. Por 

tanto, a medida que la recaudación tributaria de las empresas 

aumenta, existe una correspondiente tendencia al crecimiento 

económico en el país. Dichos resultados respaldan la importancia de 

una gestión eficiente de la recaudación tributaria empresarial como 

un factor clave para estimular el desarrollo económico en el contexto 

peruano durante el periodo analizado.  

Segunda: El Impuesto General a las Ventas (IGV) se relaciona 

significativamente con el Producto Bruto Interno en el periodo 2015-

2022, en Perú, existe una correlación positiva de 67.8%. Indicando 

que existe una fuerte correlación positiva entre los ingresos 

generados por el IGV y el crecimiento económico del país. Dichos 

resultados sugieren que el comportamiento del IGV puede servir 

como un indicador relevante para comprender la dinámica 

económica, infiriendo que un incremento del IGV producirá 

incrementos en el Producto Bruto Interno del Perú. 

Tercera: El Impuesto Selectivo al Consumo (ISC) se relaciona 

significativamente con el Producto Bruto Interno en el periodo 2015-

2022, en Perú, existe una correlación positiva de 62.3%. Indicando 

que existe una asociación estadísticamente significativa entre los 
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ingresos generados por el ISC y el crecimiento económico del Perú. 

Dichos resultados sugieren que la recaudación a través del ISC puede 

se incrementan positivamente en el tiempo y son un componente 

integral de las políticas fiscales para promover el desarrollo 

económico sostenible. 

Cuarta: Dado que el nivel de significancia es de 0.102, es decir mayor al 

valor sig. de 0.005 y que el grado de correlación es de 16.8% se 

concluye que no existe relación alguna entre el Impuesto a la Renta 

y el crecimiento económico en el periodo 2015-2022, en Perú. 

Dichos resultados sugieren que este tipo de impuesto no representa 

ningún grado de relevancia que comprometa al comportamiento de 

la economía peruana y no es un componente integral con respecto a 

las políticas fiscales. 
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RECOMENDACIONES 

 

Primera: Se recomienda que la Superintendencia Nacional de Administración 

Tributaria (SUNAT) implemente políticas que fomenten una gestión 

tributaria eficiente por parte de las empresas. Incluyendo incentivos 

fiscales para el cumplimiento voluntario y adopte medidas para 

reducir la evasión fiscal,  así mismo  realizar campañas de 

sensibilización en donde se desarrollen campañas educativas para 

informar a los contribuyentes sobre la importancia del cumplimiento 

tributario y las consecuencias de evasión fiscal ofreciendo 

capacitaciones y recursos para los contribuyentes comprenda mejor 

sus obligaciones fiscales y como cumplirlas, por otro lado incluir la  

implementación de tecnología de monitoreo en tiempo real   con la 

que utilicen datos del BCRP para seguir y analizar grandes 

transacciones financieras y flujos efectivos esto permitirá identificar 

rápidamente comportamiento sospechosos y tomar medias 

proactivas creando  informes periódicos que combinen datos fiscales 

y financieros, proporcionados por  SUNAT  y el BCRP. Estos 

informes pueden incluir análisis de riesgos y recomendaciones para 

acciones correctivas con el objetivo de facilitar la supervisión y 

control de las transacciones financieras que puedan estar 

relacionadas con la evasión fiscal fortaleciendo la base tributaria que 

contribuye al desarrollo económico sostenible del país.   

Segunda: Se recomienda que el Ministerio de Economía y Finanzas del Perú 
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utilice la variabilidad del Impuesto General a las Ventas (IGV) como 

un indicador clave para la toma de decisiones económicas. Se sugiere 

considerar ajustes graduales en las tasas del IGV de acuerdo con la 

evolución económica. Permitiendo estabilizar el crecimiento 

económico y proporcionando un indicador claro para la gestión 

fiscal, permitiendo adaptaciones en respuesta a cambios en la 

actividad económica. 

Tercera: Se recomienda que el Ministerio de Economía y Finanzas del Perú 

mantenga y fortalezca las políticas fiscales relacionadas con el 

Impuesto Selectivo al Consumo (ISC). Se recomienda mantener 

políticas que fomenten la eficiencia en la recaudación del ISC, al 

tiempo que se promueven medidas para garantizar la equidad y 

minimizar el impacto negativo en sectores vulnerables de la 

sociedad. Contribuyendo a mantener un flujo estable de ingresos 

fiscales y a respaldar políticas de desarrollo económico sostenible. 

 Cuarta: Se recomienda que el Ministerio de Economía y Finanzas realice 

evaluaciones detalladas para comprender mejor la dinámica detrás 

del porque este impuesto a la renta específicamente tiene tan baja 

relación en el ámbito económico. Adoptando un enfoque equilibrado 

en la política tributaria que es importante para la financiación 

gubernamental, se debe reconocer su limitado impacto directo en el 

crecimiento económico. 
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APÉNDICES 

APÉNDICE A 

Matriz de Consistencia 

Problema principal Objetivo general Hipótesis general Variables Dimensiones Indicadores 

¿Cómo se relaciona la 

recaudación tributaria de 

empresas en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 

2015 - 2022? 

Establecer la relación de la 

recaudación tributaria de 

empresas en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 

- 2022 

La recaudación tributaria de 

empresas tiene una relación 

significativa en el crecimiento 

económico del Perú, periodo 2015 

- 2022 

V.1. 

Recaudación 

tributaria de 

empresas 

Impuesto general a las 
ventas 

 

Impuesto selectivo al 

consumo 

 

Impuesto a la renta 

Valor expresado 

en millones de 

soles diciembre 

de 2021. 

Problemas Específicos Objetivos Específicos Hipótesis Especifica    

¿Cómo se relaciona el 

impuesto general a las ventas 
en el crecimiento económico 

del Perú, periodo 2015 - 2022? 

Determinar la relación del 

impuesto general a las ventas en 
el crecimiento económico del 

Perú, periodo 2015 - 2022 

El impuesto general a las ventas 

tiene una relación significativa en 
el crecimiento económico del Perú, 

periodo 2015 - 2022 

V. 2. 

Crecimiento 

económico 

- Consumo 
 

 

 

- Inversión 

 

 

- Gasto 

gubernamental 

 

 

 
- Exportaciones netas 

Valor índice 

promedio con 

año base en 2007 

¿Cómo se relaciona el 

impuesto selectivo al consumo 

en el crecimiento económico 

del Perú, periodo 2015 - 2022? 

Analizar la relación del impuesto 

selectivo al consumo en el 

crecimiento económico del Perú, 

periodo 2015 - 2022 

El impuesto selectivo al consumo 

tiene una relación significativa en 

el crecimiento económico del Perú, 

periodo 2015 – 2022 

¿Cómo se relaciona el 

impuesto a la renta en el 
crecimiento económico del 

Perú, periodo 2015 - 2022? 

Determinar la relación del 

impuesto a la renta en el 
crecimiento económico del Perú, 

periodo 2015 - 2022 

El impuesto a la renta tiene una 

relación significativa en el 
crecimiento económico del Perú, 

periodo 2015 - 2022 

Método y Diseño 

 

Tipo de investigación:          Básica 

Nivel de investigación:         Descriptiva 

Diseño de investigación:      No experimental, corte transversal 

Población y Muestra 

 

Conformada por 96 periodos mensuales desde 

enero de 2015 a diciembre de 2022, considerando la 

base de datos que proporciona el BCRP 

Técnica e instrumentos 

 

Método: Descriptivo, relacional 

Técnica: Análisis Documental 

Instrumento: Ficha Documentaria 
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APÉNDICE B 

Base de datos 

Periodo 

IGV (millones 

de soles 

diciembre 2021) 

IR (millones de 

soles diciembre 

2021) 

ISC (millones 

de soles 

diciembre 

2021) 

RT (millones de 

soles diciembre 

2021) 

PBI (índice 

2021=100) 

Ene-15 6114.924 4540.702 622.360 10412.082 138.198 

Feb-15 4884.184 3478.560 533.330 8359.746 137.470 

Mar-15 4925.231 5078.039 527.401 9817.698 148.340 

Abr-15 4751.083 5283.852 510.843 10793.875 152.039 

May-15 5009.583 2655.548 542.444 8300.904 150.157 

Jun-15 5138.425 2705.218 550.917 8048.252 150.579 

Jul-15 5140.738 2898.238 534.672 8316.036 153.253 

Ago-15 5340.513 3201.453 551.234 8515.165 149.482 

Set-15 5125.697 2932.130 539.211 8178.389 151.999 

Oct-15 5161.034 3043.847 521.660 8669.595 155.730 

Nov-15 5260.223 2980.243 600.066 9127.436 153.424 

Dic-15 5385.881 3138.672 584.110 10119.121 170.392 

Ene-16 5898.677 4169.053 685.324 9865.940 143.101 

Feb-16 4854.451 3454.875 519.726 7226.485 146.316 

Mar-16 4822.605 5594.739 549.074 10249.697 153.621 

Abr-16 4857.858 5940.282 576.135 10401.594 156.272 

May-16 4823.106 2947.787 521.772 8002.415 157.497 

Jun-16 4850.774 2913.952 572.789 8063.028 155.977 

Jul-16 4823.059 2815.434 494.976 7034.754 158.742 

Ago-16 5311.580 2889.724 583.453 8545.864 158.111 

Set-16 5316.430 2752.863 580.543 8445.874 158.846 

Oct-16 5293.605 2821.337 581.053 7907.527 159.111 

Nov-16 5207.350 2828.209 581.896 8313.947 158.795 

Dic-16 5205.055 4179.246 614.883 9779.774 176.280 

Ene-17 5866.244 4224.674 715.612 9052.055 150.311 

Feb-17 4772.478 3243.843 565.336 7265.904 147.486 

Mar-17 4761.325 4683.397 529.755 8838.844 155.415 

Abr-17 4655.302 5040.063 567.687 9912.505 156.756 

May-17 5003.449 2701.791 496.386 7535.721 163.249 

Jun-17 4780.577 2574.509 550.075 7243.098 162.164 

Jul-17 5188.342 2786.339 574.933 7549.057 162.276 

Ago-17 5356.145 2791.442 628.119 8383.088 162.626 

Set-17 5033.983 2743.705 641.711 8037.863 164.169 

Oct-17 5466.480 3096.817 700.130 8852.524 164.859 

Nov-17 5451.139 3254.320 506.605 8817.889 162.036 

Dic-17 5473.354 4428.772 666.774 11011.952 178.809 

Ene-18 6228.343 4434.854 660.327 10345.309 154.598 

Feb-18 5175.041 3557.884 508.313 7979.522 151.469 

Mar-18 5140.523 5291.945 488.097 10302.878 161.435 

Abr-18 5574.045 7696.719 603.481 13917.353 169.424 

May-18 5695.786 3102.777 579.618 9192.036 174.203 

Jun-18 5540.402 3051.938 841.253 9154.178 165.533 

Jul-18 5775.891 3200.662 540.680 8888.956 166.519 

Ago-18 5505.122 3069.224 684.196 9012.674 166.413 

Set-18 5605.976 3040.094 774.379 9185.919 168.106 

Oct-18 5932.448 3196.175 596.121 9348.304 171.603 

Nov-18 5829.582 3182.264 729.646 9527.958 170.241 



60 

Dic-18 5716.675 3656.107 648.829 9842.216 187.230 

Ene-19 6882.239 4553.017 840.946 11372.435 157.187 

Feb-19 5460.830 3459.694 734.912 8873.024 154.603 

Mar-19 5088.177 5492.778 658.484 10197.927 166.884 

Abr-19 5626.113 7499.322 740.674 14193.552 169.398 

May-19 5713.598 3719.238 679.664 9752.760 175.382 

Jun-19 5574.389 3121.893 814.112 9176.955 170.183 

Jul-19 5599.375 3105.194 653.884 8629.640 173.058 

Ago-19 5778.046 3095.917 755.197 8721.998 172.598 

Set-19 5889.505 3298.505 772.851 9616.554 172.375 

Oct-19 5811.651 3647.495 802.158 9898.814 176.262 

Nov-19 5923.068 3679.113 769.254 10259.904 174.207 

Dic-19 6066.349 3455.752 758.726 10290.512 189.600 

Ene-20 6933.009 4745.303 1015.014 11929.499 162.476 

Feb-20 5275.391 3688.918 726.007 8691.320 161.805 

Mar-20 4520.028 4148.353 757.601 8372.198 137.651 

Abr-20 3632.069 4964.613 358.984 8340.720 102.878 

May-20 3460.341 4543.435 261.154 7827.266 118.002 

Jun-20 3579.319 1706.506 349.776 4860.636 139.343 

Jul-20 4327.615 2544.979 497.096 6857.147 153.953 

Ago-20 4802.443 2646.155 594.735 7586.321 156.656 

Set-20 5200.691 2599.902 554.621 7703.940 162.125 

Oct-20 5567.215 3189.966 629.579 8620.484 170.399 

Nov-20 5775.832 2961.663 807.822 9154.142 170.356 

Dic-20 6366.700 3254.458 877.187 9967.345 191.372 

Ene-21 6701.825 4724.412 933.101 11486.911 160.871 

Feb-21 5948.565 3909.247 737.049 10082.841 155.634 

Mar-21 6391.737 6034.538 744.237 11900.734 164.951 

Abr-21 6201.986 8532.443 738.344 15561.970 164.562 

May-21 6306.880 3511.899 691.626 10388.598 175.373 

Jun-21 6428.802 3802.063 708.070 10197.359 172.048 

Jul-21 6431.639 4296.803 746.369 10655.908 174.309 

Ago-21 7154.191 3909.247 836.814 14277.158 175.283 

Set-21 6982.448 4001.522 754.681 11544.719 178.257 

Oct-21 6649.861 4366.527 811.104 11342.665 178.482 

Nov-21 7546.302 4196.338 858.141 13119.936 176.333 

Dic-21 7773.349 5421.182 867.657 13695.047 194.810 

Ene-22 7834.954 5453.358 923.539 12790.554 165.737 

Feb-22 6472.503 4254.785 800.371 10610.218 163.239 

Mar-22 6909.818 10497.841 633.975 16184.947 171.322 

Abr-22 6783.041 13231.877 820.194 20335.110 171.183 

May-22 7283.636 4533.249 554.439 12243.737 179.982 

Jun-22 6608.035 4218.959 508.128 10564.970 178.073 

Jul-22 6723.234 4001.321 520.846 10686.482 177.435 

Ago-22 7772.347 3976.098 765.322 11780.672 178.755 

Set-22 7385.149 4093.260 789.940 12123.736 181.984 

Oct-22 7071.673 4681.802 764.932 11488.659 182.625 

Nov-22 7160.446 3962.728 800.172 11344.018 179.643 

Dic-22 6501.876 4366.290 758.641 11041.616 196.491 

 

Nota. Información extraída del portal oficial del Banco Central de Reserva del Perú. 

 

 




