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RESUMEN

El objetivo de este presente estudio fue evaluar la relacion que existe de
la oferta exportable y produccién para la exportacion en el distrito de Yarada los
Palos durante el periodo 2023, se identificd la variable independiente y
dependiente para luego sacar indicadores y dimensiones que nos ayuden a
identificar los factores que influyen de manera positiva o negativa para medir que

tanto de relacién existe en este estudio.

Se utilizé el instrumento de medicién por medio de encuesta a los
productores de la zona, dado los resultados se plasmo el programa SPSS para

identificar en qué medida guarda relacién ambas variables.

Finalmente, las muestras mostraron una correlacion muy baja y negativa

como resultado que no hay una relacion significativa.

Se concluyé que los productores carecen de herramientas necesarias

relacionado a la oferta exportable para obtener una buena produccién de cebolla.

Palabras claves: Oferta exportable, produccién, exportacion.



ABSTRACT

The objective of this present study was to evaluate the relationship that
exists between the exportable supply and production for export in the district of
Yarada los Palos during the period 2023, the independent and dependent variable
was identified to then extract indicators and dimensions that help us to identify
the factors that influence positively or negatively to measure how much of a

relationship exists in this study.

The measurement instrument was used through a survey of producers in
the area; given the results, the SPSS program was used to identify the extent to

which both variables are related.

Finally, the samples showed a very low and negative correlation resulting

in no significant relationship.

It was concluded that producers lack the necessary tools related to the

exportable supply to obtain good onion production.

Keywords: Exportable supply, production, export.
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INTRODUCCION

La oferta exportable es la capacidad que tiene una empresa o un pais en ofrecer
su producto, siendo competitivo en el mercado internacional cumpliendo con los
requisitos y estandares de calidad que se requiere para el mercado exterior. Es muy
importante que el producto que se comercialice tenga un valor agregado para que asi

sea mas competitivo.

Para que el producto presente competitividad, es importante que tenga los
procesos adecuados utilizando los recursos disponibles, creando asi bienes o servicios

de calidad.

Tacna es una region que lidera por su gran produccion y exportacion de productos
agricola, esto debido a que se cuenta con grandes areas de productividad, siendo un
factor grande de influencia el clima, uno de los puntos estratégicos de produccion es el
Distrito de Yarada Los Palos. Considerando el periodo del afio 2023, la exportacion de
cebolla en Tacna represento un 23%, dentro de la region, evidenciando asi un porcentaje

muy bajo.

La investigacion plantea como objetivo general,” Analizar la relacion entre la
oferta exportable y la produccion para la exportacion de cebolla en el Distrito Yarada
Los Palos, afio 2023, que nos permite entender y explicar el bajo nivel de relacion entre

ambas variables.

El presente trabajo estd comprendido por capitulos. En el capitulo | tenemos
planteamiento del problema, capitulo Il marco teérico, capitulo Il metodologia,
capitulo 1V resultados y discusién, conclusiones y recomendaciones, en el cual se
utiliz6 instrumentos de encuesta para obtener resultados veridicos en la presente

investigacion.
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CAPITULOI.
PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Identificacion y determinacion del problema

Los ultimos afios se mostraron complicados para el segmento de
exportacion de cebolla. EI gran volumen con el que disponen, por tener
produccion en casi todo el mundo, mantuvo los precios realmente bajos vy,
debido a ello, una limitada rentabilidad que no tuvo crecimiento y ain més con
la pandemia y las restricciones en la logistica del proceso de su
produccion. Estas situaciones tan criticas influenciaron de manera negativa en
las decisiones de inversion para la produccion de cebolla a nivel mundial,

afectando asi su expansion de este producto.

Segun datos de FAO, el Pert ocupa el puesto diez si nos referimos al
rendimiento de cultivo de cebolla en el mundo, siendo superado en todo
Latinoamérica por Costa Rica que ocupo el quinto puesto. En el afio 2002, Peru
obtuvo un rendimiento de 24 Tm/Ha contra 18 Tm/Ha que fue el promedio
mundial. Es importante hoy en dia resaltar que el Perd ocupa actualmente el

puesto 28 en la lista de paises productores de cebolla.

El problema se origina por una parte debido a la limitada produccion que
se presenta actualmente a nivel internacional. Sin embargo, otro factor es el
impacto climético, lo cual ha reducido ain mas la produccion y stock de
cebollas. Varias campafias de produccion que se dio a nivel mundial (como las
de Esparia, los Paises Bajos y los Estados Unidos) presentan variaciones altas
en el ritmo de duracion, mostrando que la produccidn se dé fuera de su periodo

normal de maduracién, adelantandose, o siendo mas corta.
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La produccién peruana, se ha visto un poco reducida por razones
similares que se present6 a nivel mundial. Las hectareas de campo dedicados a
su cultivo presentaron limitaciones en crecimiento y los factores climaticos
presentaron altas temperaturas, se encargaron de que el volumen de produccion
redujera. Sin embargo, el limite de stocks internacional, la reduccion de la oferta
en Peru y la entrega a tiempo acordado de los envios han originado que los
precios se incrementaran notablemente (principalmente en los Gltimos dos

meses).

La cebolla en el Peru atraveso situaciones dificiles a consecuencia de
una inestabilidad logistica internacional. Se vio afectada directamente la
ganancia obtenida por productores, los costos se vieron influenciados de manera
negativa por el aumento en el precio del flete, la escasez de insumos para su
cultivo. Debido a todo este panorama, el incentivo para trabajar nuevas
hectareas de cebolla se ha ido perdiendo. Debido a lo todo lo mencionado, en
las exportaciones del 2022, afio en el que se registré una ligera caida o reduccion
del volumen, provocando asi una disminucion de la demanda que tuvo presencia

en Europa y la apertura de nuevo mercados como el chino (fruit, 2023).

Las exportaciones de cebolla peruana estan presentes con su gran
diversidad amarilla, con un promedio del 79% de participacion dentro del
mercado peruano. Esto se da ya que los principales destinos, como son Estados
Unidos y la Unién Europea, son quienes consumen esta variedad por su sabor
ya que se familiarizan por su sabor y recetas en la cocina. Por otro lado, se tiene
a las cebollas rojas, mostrando su preferencia dentro de Perd, y ocupan un
segundo lugar en el mercado internacional. La gran acogida de cebolla roja tiene

presencia en destinos muy especificos generando asi que la produccién peruana
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de cebolla roja se posicione principalmente dentro del mercado, se muestra que
las exportaciones tienen presencia con un 11%. A finales de agosto, la
exportacion de cebolla sumo6 118,416 toneladas por un valor de 47 millones de
dolares. Presentando asi una caida de volumen con un promedio del 4%, pero
con un crecimiento en el valor total cercano al 8%. Se obtuvo buenos precios
que se vieron reflejados en el mercado internacional, los cuales mantuvo una

relacion significativa en el aumento de envios a partir de julio (fruit, 2023).

La exportacion de cebolla mantiene un proceso particular o Unico, es
decir que no se vende directamente, sino que se tiene un intermediario. La venta
se realiza en Estados Unidos, por medio de empresas intermediarias que son
nombradas "recibidores”, ellas realizan el trabajo bajo un régimen de comision.
Estas empresas son las encargadas de hacer los pedidos, se da a negociar los
precios y reciben la produccion, por lo que obtienen el 50% de las ventas que
dan a realizarse en los mercados de destino. El Per tiene muchas ventajas
comparativas debido a su calidad de la cebolla amarilla dulce y por la continua
atencién en los envios. Segun un informe del Environment Working Group, la
cebolla se encuentra en el segmento de productos que presentan un grafo

minimo de contaminacion en el mercado global.

A nivel nacional, Arequipa esta presente con una produccion de 65% del
total de la cebolla y tienen el 56% de la superficie dedicada a este cultivo. Entre
las zonas que mas destacan tenemos: Tarma (11%), Lima (6%), La Libertad

(4%) e Ica (3%) otros (12%) (PROMPEX, 2023).

La participacion de mercados internacionales en las exportaciones en
valor FOB de la cebolla desde Tacna de junio del 2013 a junio del 2014 fue de

6% al mercado de Estados Unidos y al de Chile 94%.
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Tacna provee mayor exportacion al mercado chileno, esto se notd mas
que todo en el periodo de emergencia por el COVID 19, el Ministerio de
Agricultura y Riego, a traves del SENASA, informo que 2 893 toneladas de
cebolla fresca tuvieron certificacion para su exportacion esto a comparacion del
afio 2019 el cual se registr6 1600 toneladas. Siendo asi el principal proveedor
para el crecimiento agroexportador de la region Tacna, la entidad encargada en
sanidad agraria desarrollo la inspeccion fitosanitaria, manteniendo asi todo el
cargamento libre de residuos vegetales, en la tierra como también libre de plagas

cuarentenarias.

Se demuestra que, al poseer una oferta menor, la productividad peruana
aun no mantiene un adecuado direccionamiento u orden. La distribucion de
envios pudo haberse dado de una forma mas adecuada teniendo asi una
adecuada respuesta aplicando para el mercado interno y el externo, obteniendo

precios mas competitivos.

La Direccién Regional Sectorial de Agricultura Tacna, como entidad
derivado del Gobierno Regional de Tacna, direcciona su funcion en el trabajo
en mejorar bienes y servicios agrarios que respalden en los siguientes siete afios
a la innovacion y desarrollo del agro, generando empleo y competitividad de los
productores, dentro de todo se aplica estrategias, como fortalecer la
asociatividad de las organizaciones de Productores agropecuarios que den
incentivo a su integracion en cadenas productivas de cultivos, aumentar el
rendimiento de la agricultura de los productores a una economia internacional,
siendo importante tener una politica establecida para desarrollar la servicios

productivos y infraestructura de riego teniendo un manejo adecuado de los
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recursos naturales, presentando un incremento de productividad y fortaleciendo

la capacidad de gestion empresarial.

1.2. Formulaciéon del problema
Problema principal

¢Qué relacion existe entre la oferta exportable y la produccion para la

exportacion de cebolla en el Distrito Yarada Los Palos, afio 2023?
Problemas especificos

¢En qué medida la oferta exportable se relaciona con el costo de la

produccion de cebolla en el Distrito Yarada Los Palos, afio 2023?

¢En que medida la oferta exportable se relaciona con la capacidad

instalada de hectareas, Distrito Yarada Los Palos, afio 2023?

¢En qué medida la oferta exportable se relaciona con la capacidad de

gestion, Distrito Yarada Los Palos, afio 2023?
1.3.  Objetivos: generales y especificos
Objetivo General

Analizar la relacion entre la oferta exportable y la produccion para la

exportacion de cebolla en el Distrito Yarada Los Palos, afio 2023.
Objetivos especificos

Evaluar en qué medida la oferta exportable se relaciona con el costo de la

produccién de cebolla en el Distrito Yarada Los Palos afio 2023.
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Analizar en qué medida la oferta exportable se relaciona con la capacidad

instalada de hectareas, Distrito Yarada Los Palos, afio 2023.

Evaluar en qué medida la oferta exportable se relaciona con la capacidad

de gestidn, Distrito Yarada Los Palos, afio 2023.
Justificacion, Importancia y alcances de la investigacion

Justificacion tedrica. La presente investigacion contribuira al
conocimiento cientifico de la oferta exportable y las exportaciones, igualmente

servira para futuras investigaciones.

Justificacion metodoldgica. En la investigacion se utilizara una
metodologia para la recoleccion de datos, la misma que sera validada por los
expertos, asi que podra extenderse a casos similares en otros distritos de la region

y del pais.

Justificacion practica. Este trabajo de investigacion brindara importante
informacion para los agroexportadores peruanos dando a conocer acerca del
beneficio de la capacidad exportable para entrar nuevos mercados
Latinoamericanos como europeos. La informacidn presente es importante, pues
puede complementar a que se realice una adecuada exportacion del producto,
mejorar el nivel de vida del agricultor y controlar de manera mas dptima nuestra

balanza comercial en la medida en que se incentiven las exportaciones.

Importancia. De acuerdo a DRA (2023), en el departamento de Tacnha se
obtuvo el quinto puesto entre las regiones con una alta productividad de cebolla
dentro de pais (después de Arequipa, Ica, La Libertad, Lima y Lambayeque)

con un promedio del 1.9% de la produccién de cebolla peruana.
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Durante el periodo del afio 2019, la produccion de cebolla creci6 a 75 mil
816 toneladas mostrando asi un crecimiento en porcentaje de 25,9% en
comparacion con el afio pasado mencionado; estos datos fueron informados por

el Instituto Nacional de Estadistica e Informética (INEI).

Tacna report6 un comportamiento de crecimiento del 7%, el cual presenta

un nivel muy bajo de produccién para la exportacién (INEI, 2019).

Por lo tanto, en la presente investigacion nos permite identificar variables
sensibles que deben desarrollarse para mejorar la exportacién y productividad de
la cebolla y asi mejorar la cadena productiva beneficiando con una buena
capacidad de produccion para atender mercados de una forma mas atractiva y

confiable.

Siendo los principales beneficiados directos el total de productores que se
enfocan en este cultivo que es la cebolla ubicados en el Distrito La Yarada Los
Palos, se estima que podria ser un promedio de 203 productores, la cantidad de
produccién dedicado a este segmento de cultivo de la cebolla MINDAR (2021);
también se ven beneficiados indirectamente los que realizan la investigacion, asi

como los productores de cebolla de la region Tacna.
Alcances de la investigacion

Con esta investigacion se llegara a conocer el nivel de correlacion que
existe entre la oferta exportable y la produccion para la exportacién de cebolla en

el Distrito de Yarada Los Palos 2023.
Limitaciones

La limitacion se puede presentar en la recopilacion de datos informativos.
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CAPITULO II.
MARCO TEORICO

2.1. Antecedentes del estudio
Internacionales

En base a la revision que se ha dado, se tiene la siguiente bibliografia a

fin, tales como:

Molina et al. (2020) en la Revista de Investigaciones realizaron el articulo
titulado “Oferta exportable de México derivado del Acuerdo Transpacifico de
Cooperacion Economica al Tratado Integral y Progresista de Asociacion
Transpacifico”; esta investigacion se dio con el fin de tener un libre movimiento
de bienes, servicios, capitales y personas entre otros. Se aplicd el método mixto
por lo compleja que se presenta la investigacion, se entiende que son dos las
realidades, una objetiva y otra subjetiva. Como conclusion se comprende que,
para el pais de México, lo adecuado es expandirse a nuevos mercados, teniendo
acuerdos bilaterales con paises como los que se menciona en el articulo. Es una
oportunidad, muy favorable, para desvincularse de una zona de confort en la que
esta con Estados Unidos, ya es tiempo de optar por nuevos mercados, y asi
concretar acuerdos comerciales, obtener buenas negociaciones realizando
transacciones y la recepcion de productos mexicanos, dando a conocer asi una

excelente calidad en exportacion.

Hernandez et al. (2020) realiza el articulo llamado “Oferta exportable de
México derivado del Acuerdo Transpacifico de Cooperacién al Tratado Integral
y Progresista de Asociacién Transpacifico (TIPAT). Caso: “seis mercados

potenciales” La Metodologia aplicada da desarrollo a una variedad de etapas



20

consecutivas, al momento de aplicar diferentes formas en estrategias,
permitiéndole asi al autor de este articulo, haciendo una correcta investigacion
documental (ID) teniendo asi la facilidad de informacion sobre el curso en estudio
y que al ser realizado pueda ser sustentado. Se aplicd el método mixto por su
complejidad en materia de investigacion, estando comprendidas por la realidad

objetiva y otra subjetiva.

Dentro de todo se comprobd que tiene el pais de “México’’ como finalidad
poder ingresar a un acuerdo en donde se refleja la investigacion del estudio
analitico, el cual estd comprendido por el capital, empresas, extension fisica,
gobernantes, nimero especifico de poblacion, escuelas, oficinas, etc., entendido
asi que se refiere a todo lo tangible, luego de entender toda esta realidad, se
entiende que también esta compuesta por la realidad subjetiva que son (sus
miembros perciben aspectos y tienen interacciones); las cuales son, la relacion
interpersonal, la crisis econdmica, la pobreza, el consumo, los medios de
comunicacion, el volumen en la exportacion y otros factores, presentan diferencia
y estdn comprendidos entre cuantitativos y cualitativos aplicando un enfoque
mixto, obteniendo asi diferentes ventajas, que poder ser : Obtener asi una
perspectiva mas amplia y profunda, como también los métodos mixtos pueden
identificar con numeros y lenguaje intentando asi tener un puesto mas elevado de

prueba y asi mejorar, ampliar un entendimiento de todo ellos.

Paredes y Quispe (2020) en la tesis que realizaron “Asociatividad y
productividad de las pymes del Ecuador para el ano 2010”. El estudio tuvo como
finalidad dar a conocer la relacion entre la asociatividad y la productividad de las
pymes. Los resultados que se dieron mostraron que la asociatividad conlleva a

que se de forma positiva la produccion de pequefias y medianas empresas que son
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llamadas (pymes), por ejemplo, que forman parte del gremio de asociacion
empresarial, una gran parte presentan una mayor productividad de las que no
estaban asociadas. Se entiende que en la investigacion de Villares nos da como
resultados, las principales razones de que las pymes tengan una estructura
organizada, con el fin que puedan contar con buenas areas en donde se dé un
mayor control y sea eficiente. Se tiene una organizacién planificada a mediano y
largo plazo. También, se da prioridad a una forma asociativa empresarial ya que
refuerza y complementa el desarrollo productivo de las pymes. El Alfa de
Cronbach comprobado por el programa SPSS dan datos obtenidos que salen del
cuestionario aplicado y es el siguiente, luego de haber realizado la comprobacion
de confiabilidad en el programa SPSS se puede indicar que el Alfa de Cronbach
es 0.887, lo que significa que el instrumento aplicado es viable y confiable
teniendo asi continuidad interna. Se muestra los resultados que se dieron en
referencia al analisis de las entrevistas con el Atlas Ti version 7.5 y el cuestionario
a las MYPES con un programa estadistico SPSS. Se dio, la aceptacion de las
hipdtesis que se plantearon en relacion con el desarrollo del marco tedrico.
Demostrando asi que las variables de la Asociatividad Empresarial comprenden
(Formalidad, Acceso al Financiamiento y Capacitacién) presentan una gran

influencia en la estrategia de exportacion.
Nacionales

Cruz (2016) en la Revista Scientia, elaboro el articulo titulado “Factores
criticos de éxito de las empresas exportadoras peruanas” aqui se dio un enfocd en
dar a conocer la forma en que se complementan los factores criticos de éxito y
sus capacidades que tienen las empresas exportadoras de Per( , es asi como se

da origen a una investigacion por el motivo de este inconveniente Y realizar el
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planteamiento  desde el panorama cuantitativo, y obtener antecedentes de
referencia, también se analiza las bases teoricas; se realiza un estudio de la
literatura teniendo en cuenta lo que determina las exportaciones. También se da
a conocer conceptos y operaciones del panorama focal , enfocandose por el
disefio conceptual que se aplica y las hipotesis utilizada llevando a cabo el
estudio .A partir que se dan estos estudios es que se propone un estudio con
nueve dimensiones, siendo asi esta investigacion de tipo descriptivo; también se
presentd objetivos formulandose las hipotesis que estan comprendidas en dos,
la primera hipotesis de investigacion , es la de trabajo, aqui se explica la
tentativa en relacion con dos o més variables siendo de tipo descriptiva
correlacional aqui se busca determinar que existe una vinculo significativa entre
los factores criticos de éxito y las capacidades de las empresas peruanas
que exportan de Lima e hipdtesis nula que da la contradiccion de la primera, se
escogio el disefio de investigacion no experimental de tipo descriptivo, ya que asi
puede darse una buena informacion formulando dos variables que siguen siendo
las mismas, se obtuvo como muestra una poblacion de 228 empresas teniendo
como sede principal Lima, con este numero de poblacién con una probabilidad
aleatorio, se dio una muestra de 169 empresas con un nivel de confianza del 95%y
un error aproximado de la muestra de 3,85%; luego se continuo a preparar el
instrumento de recopilacion de datos, es aqui donde se aplica la técnica de la
encuesta y su instrumento de medida para el cuestionario; previamente a este
muestreo se comprobd la confiabilidad por medio del paquete estadistico SPSS
através del Alpha de Cronbach obteniendo unresultado de 0,987 que da

lugar a un nivel altamente confiable para la primera variable: Factores Criticos
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de Exitoy, para la segunda variable: Capacidades de las Empresas Exportadoras

de Lima, donde el resultado que se dio fue 0,90 de 53 items.

Se dio inicio a investigar estos datos cuantitativos mediante el programa
SPSS aplicando la estadistica inferencial (prueba de hipdtesis) y la estadistica
descriptiva (reparticién de frecuencia y medidas de tendencia central y medidas
de variabilidad), los resultados se dieron a conocer en tablas y graficos
estadisticos. Estos resultados se mostraron por el orden de la investigacion, y asi
dar la discusion de los resultados y finalizar con recomendaciones y sugerencias

importantes.

Los resultados cuantitativos que se obtuvo de las pruebas de hipotesis
demostraron que existe correlacion. Siendo asi el SIG es menor a 0.05 rechazando
una hipotesis nula y aceptando que se tiene una relacion significativa entre los
factores criticos de exito y una buena capacidad de empresas que exportan en
Lima. La Correlacion. es significativa al nivel .012 colas, con los factores criticos

de éxito y las capacidades de las empresas que exportan en PerU.

La conclusion es que, las entidades que aplicaron estos estudios siguieron
estrategias adecuadas que les permitian desarrollarse en mercados
internacionales, con una produccion de buena calidad; obedeciendo leyes y
certificaciones del mercado de destino; teniendo precios competitivos en el
mercado, teniendo promociones y siendo asesorados por expertos que conocen

bien el mercado exterior.

Arce y Condor (2019) en el presente trabajo “Lecciones Aprendidas sobre
Asociatividad Agraria en el Perd” expone sobre como va evolucionando la

asociacién en el Peru iniciando con la reforma agraria en 1969, mostrando
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situaciones recientes. Dio inicio a un pequefio fundamento que minimizo la
produccion del agro “la reforma fue buena pero no se apoyod a los campesinos”.
Se dio a conocer que no se le dio importancia al factor cultural y psicol6gico de
los campesinos como era el comportamiento individual de cada uno en relacion
con la tierra que se trabajo presento falta de relacion con el sistema de estructuras
que otorgo el gobierno. La historia nos indica que las formas tradicionales
adoptadas por el comunitarismo trabajado en campo, se dieron por la ineficiencia
y la separacion geogréfico, y no considerando alguna caracteristica particular del
hombre del campo. Esta forma de creencia equivocada es la que en su mayoria la
sociedad piensa por no conocer a profundidad el campo, a pesas de esto los
campesinos se ven en la necesidad de alinearse a las condiciones impuestas por
el Estado con el Unico fin de percibir los beneficios obtenidos como un
financiamiento en, materiales, obras de infraestructura, entre otros. Todas estas
situaciones dadas nos dan a comprender que aun es complicado iniciar una
asociatividad, comparando con la asociatividad para servicios que, si ha
presentado éxito en el manejo técnico, ingreso a servicios de infraestructura,
acopio y certificacion, comercializacion, buscando asi nuevos mercados.
Actualmente las comunidades campesinas no son consideradas como rentables,
sino como una unidad de comunidad social que brinda servicios comuneros. El
fin de esta asociatividad radica justamente en tener una buena relacion entre

intereses individuales y colectivos.
Locales

Ramos (2017) presento una investigacion sobre “Influencia de la oferta
exportable, en las exportaciones de cebolla de los productores del centro poblado

menor la Yarada, 2017”. La finalidad de esta investigacion realizada fue poder
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saber el efecto de la oferta exportable sobre las exportaciones de cebolla de los
productores del Centro Poblado Menor La Yarada. La investigacion es aplicada,
y su alcance es correlacional con su disefio que es observacional retrospectivo
transversal. Como resultado se mostraron en conclusion que se tuvo correlacion

positiva, fuerte (75,6 %) y significativa

El resultado mostro un (80,9 %) asi da a comprender que la capacidad
instalada es significativa en la exportacion del producto investigacion que es la
cebolla. El acopio que realizan los productores que poseen areas de produccion
méas extensas en la Yarada permitiran juntar grandes volumenes y asi poder
cumplir con lo establecido y poder vender al mercado externo. En la capacidad
economica y financiera se notd correlacion positiva con un resultado de (61,7 %),
se permite confirmar que la capacidad econdmica y financiera afecta directamente
en la exportacion de cebolla. Los productores del Centro poblado menor la
Yarada necesitan de un buen respaldo financiero teniendo en cuenta los mayores
volimenes de produccion para que asi la cebolla cumpla con los estandares
requeridos de calidad y asi poder cubrir todas las etapas de exportacion. Se
encontrd correlacion positiva (62,5 %) y muy significativa que comprenden la
capacidad de gestion y la exportacion de cebolla, se puede identificar la gran
influencia que tiene la capacidad de gestion relacionada con las exportaciones de
cebolla. Los programas de capacitacion acompafiados de un buen asesoramiento
permitiran a los productores del centro poblado menor la Yarada poseer mayor
confianza puestas en manos de personal capacitado, incentivando asi una cultura
exportadora, con objetivos especificos identificando sus fortalezas y debilidades

obteniendo un panorama amplio con el fin de ser mas competitivos.
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Liendo (2011) realizo el estudio titulado “La relacion entre los canales de
distribucion y la rentabilidad que ofrece la cebolla amarilla dulce”, indicando que
la produccion se encuentra ubicado en Tacna y en el distrito de Jorge Basadre, en
Tacna se aplica un sistema de irrigacion, siendo La Yarada el lugar en donde se
da mayor produccion de cebolla dulce. También su superficie de cultivos cumple
una gran funcion, presentando una tendencia creciente significativa; las
provincias que poseen condiciones adecuadas para este cultivo son Tacna 90% y
Jorge Basadre 10% de toda superficie de campo de cebolla de clase amarilla dulce
ubicada en la Region Tacna, se considera que la Yarada cuenta con 166 hectareas
de cebolla amarilla dulce (77% de la superficie del campo destinada al cultivo).

(Fuente: direccion Regional Agraria de Tacna.

La respuesta indicada en la hipotesis es que se tiene una relacion directa
y significativa. Teniendo presente condiciones que muestran que el resultado es
un disefio descriptivo. Después de realizar un trabajo de campo, se llegé a la
conclusion, indicando que los canales de distribucion influyen en los niveles de
rentabilidad que poseen los productores; también se concluye que el mercado con
el que se trabajé mas fue Estados Unidos, ya que entre los afios 2000 y 2009 se

registré un mayor indice de consumo en las exportaciones.

Bases tedricas — cientificas

2.2.1. Oferta exportable

Segun los autores Ramirez et al. (2023), nos indica que la oferta
exportable se puede definir como “los productos que se encuentran en
condiciones de exportacion dentro de un pais, debido al gran volumen de

elaboracién que presentan se encuentran en la capacidad de poder cubrir la
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demanda externa, de forma estable y continua. EI gran propésito que se aplica es
tener asi una adecuada estrategia implementada en tiempo y forma, teniendo un
valor agregado que le permite ser mas competitivo frente al mercado

internacional.

Segun Diaz y Gomez (2023) se entiende como oferta exportable a la

capacidad econdmica, financiera y de gestion de la empresa, comprendidas en:

a) Disponibilidad de producto: Es el bien que desea una empresa exportar,
determinando el volumen que tiene disponible para atender al mercado externo.
Dandose esta atencion con el volumen de manera continua, teniendo en cuenta
que deben cumplir con los requisitos que exige el mercado externo, para llevar a

cabo el proceso de manera adecuada y ordenada

b) Capacidad econdmica y financiera de la empresa: Se debe contar con
los recursos necesarios para cubrir el proceso de exportacion, estando presente en
el mercado con precios competitivos. En caso de que la empresa no cuente con
los recursos necesarios, podra optar por la capacidad de endeudamiento y

conseguir financiamiento externo, como son los préstamos bancarios.

c) Capacidad de gestion: La empresa debe desarrollar estrategias y

objetivos claros identificando sus debilidades y trabajar en la mejora continua.

Porras (2018), indica que, el modelo de negocio es una herramienta inicial
importante que cuenta con elementos que permite a una compafiia generar dinero
solvente para atender a sus clientes, esta compafiia puede estar comprendida por
socios o una red de firmas, el cual les permite generar fuentes de ingresos
rentables y sostenibles. Se menciona a Alexander Osterwalder quien da a conocer

un mundo de los modelos de negocio, el propone una regla de interrelaciones
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entre ellos, esta regla esta constituida por herramientas que dan mayor claridad
sobre las actividades de disefio, evaluando, innovando, el modelo de negocio que

se caracteriza por la sencillez de sus conceptos.

ComexPerl (2023), nos indican que las exportaciones no tradicionales
presentaron un crecimiento en el periodo de junio del afio 2022. Los envios de las
exportaciones no tradiciones se caracterizaron por tener un mayor valor agregado,
suman un total de US$ 8,457 millones, un 21.1% mas respecto al periodo de afio
2021. El crecimiento de las exportaciones no tradicionales fue liderado por el
sector agropecuario, el cual realiz6 envios por US$ 3,579 millones desde enero a

junio de 2022, teniendo un crecimiento del 11.2% a comparacion del afio anterior.

Los destinos de los productos agricolas no tradicionales peruanos, entre
enero y junio de 2022, fueron principalmente EE. UU., con envios de US$ 1,162
millones (y una participacion del 32.5%), Paises Bajos (US$ 554 millones,
15.3%), Espafia (US$ 224 millones, 6.3%), Ecuador (US$ 118 millones, 5%),
Chile (US$ 166 millones, 4.6%) y China (US$ 136 millones, 3.8%).Entre los
productos agricolas que lideraron la canasta familiar estan, las uvas frescas, con
envios por US$ 595 millones entre enero-junio 2022 (+17.2% frente a 2021). A
este le siguen las paltas (US$ 519 millones, -16.2%), mangos y mangostanes
(US$ 208 millones, -9.2%), arandanos (US$ 147 millones, +119.2%) y mangos

congelados (US$ 125 millones, +17.4%) (Pera, 2022).
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Figura 1

Exportacion agricola no tradicional entre enero y junio de 2022 segin departamento

(US$ millones)

Ica 9015
Lima 7541
La Libertad 564.0
Piura 4256
Lambayeque — e——  3)) O
Ancash == 1283
Calla0 e 1141
Ucayali === 618
San Martin === 555
Arequipa === 511
Tacna == 387
Junin == 377
Ayacucho == 278
Cajamarca = 202
Cusco » 99

Madrede Dios 1 76
Huanuco 1 49
Tumbes 1+ 37
Loreto 21
Huancavelica 14
Puno 11
Moquegua 07
Amazonas 0.6
Pasco 04

Apurimac 03

Nota. Obtenido de SUNAT. Elaboraciéon Comex Peru.

Estos resultados demuestran la continuidad del sector agricola peruano,
siendo influenciado fuertemente por el comercio internacional. Guarda relacion
con el crecimiento de la produccion agricola en regiones, siendo asi un sector en
constante desarrollo. Por ejemplo, entre enero y junio de 2022, Ica realiz6 envios
agricolas no tradicionales por un total de US$ 902 millones, un 12.7% mas frente

a lo reportado en el mismo periodo de 2021.

Por otro lado, tenemos a Lima que registra, envios por US$ 754 millones,

+2.1%), y La Libertad, con US$ 564 millones, +20.3%).

Dentro de todo este analisis del comercio internacional, se tiene como
principal impulsor de las exportaciones al sector agricola, teniendo una gran

participacion en el comercio y la economia. Sin embargo, se tiene en cuenta que
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la coyuntura nacional e internacional pone en riesgo al Perd, ya que se tiene
presencia de las crisis alimentarias influenciada en los precios que impactan la

capacidad de consumo.

Los resultados de las exportaciones peruanas después de pasar por retos
econdmicos, vienen presentando una recuperacion que demuestra ser alentadora
gracias a las politicas de integracion comercial, siendo tomado todo esto como un
beneficio para la sociedad. Todo lo mencionado anteriormente debe ser
considerado como referencia para retos e impulsar la integracién comercial,

contra situaciones externas que puedan afectar la produccion nacional.

Quispe et al. (2022), nos explican acerca de la demanda de los productos
de agroexportacion. Resaltan la gran participacion de la produccion y exportacion
de la palta en el afio 2018, destacando asi su fuerte presencia en el mercado.
Gracias a estos resultados es que el sector de agricultura esta involucrado en
continuar ayudando a crecer a la agricultura y promover los productos que ofrece
al consumidor. De acuerdo a lo anteriormente expuesto es que se destaca las
agroexportaciones peruanas, ya que son parte importante para el crecimiento del
pais como exportadora de frutas y hortalizas, y la palta Hass. Gracias a este
estudio presente es que se pudo destacar y obtener resultados que registran lo
siguiente, el Per( exportd grandes cantidades durante el afio 2018,
considerandose un “boom exportador “teniendo presencia en paises asiaticos
como por ejemplo China”. Exponiendo todo este panorama, es que se busca,
relacionar al planteamiento del problema, para poder desarrollar el sector
agroexportador, enfocandose en la oferta exportable, dandose a conocer mas y
lograr el crecimiento hacia otros paises. Se plantea obtener como resultado el

crecimiento de la oferta exportable y que también aumente con respecto a las
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exportaciones de palta a China, aprovechando asi el suelo de la agricultura y

poder expandirse internacionalmente.

Segun el Plan Estratégico Nacional Exportado PENX (2017), Es el
principal instrumento que da iniciativa orientada que corresponde a poder
impulsar el desarrollo productivo nacional para que asi se genere el
fortalecimiento de la oferta exportable de bienes y servicios competitivos,
diversificados, y que vienen ser sostenibles a lo largo del tiempo. Segun el
Ministerio de Comercio Exterior y Turismo MINCETUR (2020), nos indica que
la oferta exportable va més alla que contar con los volumenes solicitados por el
importador o tener productos que estén alineados a las exigencias del mercado
exterior, mencionan que las empresas deben contar con cuatro pilates
fundamentales, que se complementan entre si, como la capacidad fisica,

economica, financiera y de gestion.

Se dio una campafia en el periodo de mayo 2022 a abril 2023, donde se
registré que las exportaciones peruanas de cebolla fresca alcanzaron las 151.000
toneladas, mostrando un incremento de +23% (30 mil toneladas mas),
comparando con la camparfia anterior (2021/20202). Todos estos datos fueron
informados por la consultora, Fernando Cilloniz Benavides, quien nombro a este
periodo como “compafion” la temporada 2022/2023, destacando la produccion de

la costa central y Arequipa.

En la campafia anterior mencionada se resaltaron grandes crecimientos
donde al culminar se registr6 que en el mes de diciembre se despacharon
25.761.471 kilos, a comparacion de la temporada anterior que alcanzd en

noviembre 17.633.813 kilos.
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2.2.1.1 Principales destinos de la cebolla fresca. Los principales
destinos de la cebolla fresca procedente de Pert son Estados Unidos, Espafia,

Colombia, entre otros.

Figura 2

Exportacion de cebolla fresca 2023 FOB%

Ventas

e

51%

4%

e

= ler trim. Colombia
= 22 trim. Espafia
3er trim.Chile, Arica, Netherlands,Eciador ,Bolivia,Haiti,Portugal

49 trim. Demas,Estados Unidos

Nota. Obtenido de Agro data Perd. Elaboracién propia.

2.2.1.2. Factores relacionados a oferta exportable. En el antecedente
nacional “Oferta exportable de palta Hass de la asociacion Pro para el mercado
espafol, Chao — La Libertad 2018” de Ferrara y Yupanqui (2018), se da
investigacion a tres elementos importantes de la oferta exportable, disponibilidad
del producto, capacidad econémica y financiera, y capacidad de gestion. Es asi
que, mediante estos indicadores mencionados anteriormente, es que se realiza
encuestas para llevar a cabo la investigacion La Asociacion Pro- Palto brinda
informacion para saber cuales son los beneficios de oferta exportable de la palta

Hass.
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Disponibilidad de producto En el antecedente nacional de (Ferrara &
Yupanqui, 2018), se entiende como disponibilidad del producto,
cuando la asociacion o empresa cuenta con un adecuado control del
proceso de produccion del producto que en este caso es la palta Has.
El cuestionario que se realizo fue respecto a los indicadores, dirigido
a la importancia del producto a exportar, el stock con el que cuentan
para la produccién y también con tener la capacidad suficiente para
atender al comprador o importador. Asimismo, Cardenas y Figueroa
(2015) indican que la disponibilidad del producto, tiene que estar
presente con el volumen necesario para atender, lo que requiera el
mercado internacional. Esta disponibilidad debe ser estable y

continua, alineandose a las exigencias del mercado externo.

Capacidad econdmica y financiera Respecto Cardenas y Figueroa
(2015), la capacidad econdmica y financiera que cuente una empresa
debe tener todos los recursos necesarios para cubrir todas sus
operaciones en exportacion, estando presentes en el mercado con
precios competitivos. En la investigacion que realizaron aplicaron
este indicador importante, siendo un elemento principal para reunir
informacion financiera. Teniendo en cuenta que la empresa cuente
con capacidad de endeudamiento que pueda cubrir gastos de
exportacion. También indican que, la capacidad econdmica y
financiera es el soporte para poder cubrir cualquier imprevisto para
llevar a cabo el proceso de exportacion. Finalmente, los autores nos

demuestran que, si es viable la oferta exportable de esta investigacion,
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ya que cumplen con los estandares de calidad requerido aplicando

estos indicadores Ferrara y Yupanqui (2018).

Capacidad de gestion Es importante para que una empresa pueda
desarrollar una adecuada cultura exportadora, saber y entender cuales
son sus objetivos, plantearlos y fortalecer, identificando las
debilidades y trabajar en ello (Cardenas & Figueroa, 2015). La
capacidad de gestion es un elemento muy importante para entender
que decisiones se debe tomar y conseguir asi oportunidades en el
mercado, se debe tener en cuenta que algunas tomas de decisiones nos
llevan a cambios y pasar por retos con el fin de conseguir satisfaccion
hacia el cliente (Ferrara & Yupanqui, 2018). Se aplicaron en el
cuestionario este indicador de capacidad de gestion para identificar,
las habilidades y toma de decision gerencial que es compartida con

los colaboradores Aguirre y Olivares (2020).

Segun MINCETUR (2020), la oferta exportable, esta relacionada con la

disponibilidad del volumen del producto, cumpliendo con las exigencias del

mercado, también esta relacionada con los siguientes factores:

Se relaciona a la capacidad instalada disponible: Se tiene en cuenta el
volumen que se maneja en los productos, insumos, tecnologia para
atender eficientemente a los requerimientos exigidos por el mercado

externo.

Disponibilidad del producto: Identificar primeramente el producto
que desea exportar la empresa, determinando la capacidad de

volumen que tiene disponible.
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— Caracteristicas técnicas del producto: viene a ser el valor agregado

que tiene un producto siendo diferenciado frente a la competencia.

— Capacidad de produccion: Se da por el nivel maximo de actividades
que una empresa puede lograr al tener una capacidad buena

productiva.

— Mercado externo: Son las actividades econdmicas que tiene un pais
externo, incluyendo bienes y servicios que ofrecen frente a otros

mercados.

— Capacidad economica y/o financiera: Se refiere a la capacidad
econdmica que tiene una empresa para llevar a cabo un proceso de
exportacion, considerando los recursos propios que tiene para llevar

a cabo todo el proceso de manera éptima frente a otros mercados.

— Capital de trabajo: Es la cantidad contable o recursos financieros con

los que cuenta una empresa, teniendo asi un respaldo.
2.2.2. Produccidn para la exportacion

2.2.2.1. Definicion de produccion. Segun, Tawfik y Chauvel (1993) Es
el valor que se le da a un bien (producto o servicio) pasando asi por una
transformacion. Producir es extraer o modificar los bienes con el objeto de
volverlos aptos para satisfacer ciertas necesidades. Teniendo estos conceptos es
que podemos saber que la produccién abarca mas alla de solo producir. Por lo
tanto, se puede hablar de produccion de servicios y produccion de bienes

materiales.

Para Riggs (1999), el autor define como el acto de producir algo util.

Teniendo también un valor agregado.
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Continuando con estos conceptos, la funcion de produccion es facilmente
identificable dentro de los sectores primario y secundario de la economia, dentro
de todas las actividades que comprende se tiene que identificar, el producto y las
operaciones de transformacion, por otro lado se indica que la produccion que estéa
en el sector terciario, no esta considerada como tal , ya que desde afios atras la
demanda de servicios se vio aumentada, para lo cual se adoptaron nuevas técnicas

de administracion de bienes. (Misayauri, 2021).

2.2.2.1.1. Produccién para la exportacion. Las exportaciones son
consideradas como un conjunto global de bienes y servicios que son vendidas de
un pais a otro. También se entiende como la produccion dada dentro de un pais y
gue en su mayoria no es consumida por ellos mismos El analisis se da en tres
ambitos: a) desde la estructura; b) desde su evolucion (o dinamismo); y c¢) desde
su registro y valoracion. En cuanto a las exportaciones el autor sefiala que el
producto que en su mayoria se exporta es el principal motor del pais. Se indica
que la presencia de recursos naturales en la exportacion, representa la mayor
ventaja para el pais de origen. En la categoria de servicios demuestran indicadores
que son complementarios al comercio de bienes permiten tener una vision mas
clara de como es el comportamiento y asi obtener un panorama mas claro. Por
otra parte, el crecimiento de las exportaciones de bienes y servicios, identificada
por el crecimiento anual en un periodo determinado, sera fundamental para saber
si es mayor o menor contribucion de las exportaciones en el crecimiento total de
producto. En estos ultimos afios son mas los estudios que intentan determinar el
factor clave de la evolucidon del comercio exterior. En cuanto a los bienes y
servicios, hay que indicar que en el caso de los bienes las aduanas se encargan en

llevar a cabo la lista de productos, y en el caso de servicios se sigue los
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lineamientos determinados en la Balanza de Pagos o Cuentas Nacionales, asi
como en el Manual del Comercio Internacional de servicios (Naciones Unidas,

2002) (Lima, 2008).

2.2.2.1.2. Produccién de productos agricolas. Es el proceso de un
producto vegetal o animal que satisface la necesidad especifica del hombre,
Durante mucho tiempo la producciéon agricola ha buscado satisfacer las
necesidades del hombre referente a la produccion cosechada, creando nuevos
productos requeridos, ampliando asi la cosecha con nuevas técnicas aplicadas en
bienes agricolas, convirtiéndose en un bien agricola distinto. Los procesos de
produccion realizados por los diferentes productores dan pase a la creacion de
valores de uso cualitativamente diferentes; los productores intercambian sus
bienes diferenciados unos a otros, y se basan en lo que tienen en comdn entre
ellos, resaltando asi el trabajo humano. El valor de la produccién agricola es
determinado por la cantidad de insumos que se utiliza para su produccion,
conjuntamente creando un cuadro comparativo de las ventajas y desventajas que
tienen frente a otras tierras de produccion, el autor indica que se debe tener la
mayor cantidad de mano de obra, utilizando asi el menor esfuerzo, de los

productores (Parra y Inzunza, 1986).

2.2.2.1.3. Produccion de cebolla. Primeramente, describiremos las
caracteristicas de la cebolla, que consta de varias capas, mas finas en la parte
exterior y cada vez mas gruesas en el interior. En su mayoria presentan un aspecto
blanco, debido a su color puede variar esto debido a los factores que intervienen
en el cultivo de este producto. El cultivo de cebolla empieza con la siembra o
plantacion de la misma, hasta la obtencion de la cebolla, que se va dando a cabo

de unos meses. Si el cultivo de cebolla es para la produccion de semilla, se debe
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dejar espigar la planta hasta que produzca flor y se puedan cosechar las pequefias
y negras semillas de cebolla. Para iniciar con el cultivo de cebolla productivo se
debe tener en cuenta sus principales caracteristicas técnicas para sacar el maximo
rendimiento al cultivo de cebolla. A continuacidn, se presenta los principales

factores que afectan directa o indirectamente el cultivo de cebolla.

El cultivo de cebolla se establece en zonas de climas templados y céalidos
con humedades relativas bajas. La cebolla crece principalmente entre los 15 y los
30 grados de temperatura, siendo su temperatura adecuada los 25 grados. La
temperatura Gptima de germinacion esta entre los 5 y 8 grados, aunque una vez

se ha establecido resiste bien las heladas tardias.

Ademas de temperaturas suaves Yy calidas, el cultivo de cebolla requiere
de un fotoperiodo largo (horas de sol), por lo que se recomienda establecer el
cultivo de cebolla en los meses de primavera y verano, dependiendo de nuestra

zona geografica.

Es importante saber que en el cultivo de la cebolla es que existen muchas
variedades que se adaptan bien a diferentes climas y suelos, el cultivo de cebolla
se debe realizar en suelos profundos, de textura franca, con un buen contenido de
materia organica que airee el suelo, evitando los suelos pesados Yy
compactados debido a la presencia de arcillas. El pH éptimo para el cultivo de

cebolla es ligeramente acido.

Antes de iniciar con la siembra del cultivo de cebolla se debe trabajar el
suelo para descompactar, airearlo y dejarlo bien fino para poder sembrar sin
terrones de tierra que impidan un buen crecimiento del cultivo de la cebolla.

Debemos de tener en cuenta que la parte comestible del cultivo es el bulbo y por
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lo tanto necesita que el suelo esté bien aireado para poder crecer segin las

dimensiones de cada variedad.

Luego se procede al abonado y fertilizacion del cultivo de la cebolla es

una de las claves mas importantes para su produccion y rendimientos a final de

cultivo. Los elementos principales a tener en cuenta son:

Nitrégeno: El nitrégeno es clave para que el cultivo se establezca
correctamente en las primeras semanas de crecimiento, justo antes de
que la cebolla (bulbo) empiece a crecer. Se calcula que una
produccién media de cebollas necesita 2,5 kg de nitrégeno por

tonelada de cebolla.

Fosforo: El fosforo es el encargado de que la cebolla desarrolle un
buen sistema radicular, sobre todo en parcelas de produccion en
secano. Se calcula que una produccion media de cebollas necesita 1,5

kg de fésforo por tonelada de cebolla.

Potasio: El potasio es el mineral que da turgencia y estabilidad tanto
al tallo de la planta de cebolla como en la conservacion posterior de
las cebollas secas. Se calcula que una produccion media de cebollas

necesita 3,5 kg de potasio por tonelada de cebolla.

Un factor a tener en cuenta en el momento de planificar nuestro cultivo de

cebolla es la planificacion de una buena rotacién de cultivos, evitando

monopolizar los campos con cultivos de cebolla afio tras afio. De esta forma nos

aseguraremos de sacar el maximo rendimiento del suelo y el cultivo, asi como

evitar posibles enfermedades radiculares.
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En materia Organica el cultivo de cebolla necesita un suelo aireado y
descompactado. La aplicacion de restos vegetales es muy interesante y se
recomienda tener minimo un 1% de materia organica en nuestro suelo (alrededor
de 10 tn/ha afio). Nos ayuda a descompactar el suelo y a la vez nos aporta
minerales como el nitrogeno, el fosforo, potasio y otros micronutrientes

indispensables para el cultivo.

Las necesidades hidricas en el cultivo de la cebolla El cultivo de cebolla
es un cultivo que no requiere de gran cantidad en agua, aunque necesita riego de
soporte durante la formacion y crecimiento de la planta. Despueés de la siembra o
plantacion es recomendable regar para que se cosechen el maximo de plantas
posibles. Una vez se ha implementado el cultivo de cebolla, necesita riegos cada
3 y 4 dias, dependiendo de la zona, las precipitaciones y la evapotranspiracion.
Al final del cultivo, se debe evitar el riego para que se tenga presencia de

encharcamientos (Calvo, s.f.).

2.2.2.2. Estrategias de Produccion para la exportacion. Dentro de estas

estrategias se tiene:

2.2.2.2.1. Ajustar el rendimiento del cuello de botella. En un proceso de
produccién, el cuello de botella es el paso que tiene el indice mas bajo de
produccién, y el que determina cada cuanto minuto se crea una unidad de
produccidn, por lo que efectuar cambios en tiempos o la tecnologia empleada
permite aumentar la produccién. El identificar el cuello de botella dentro del
proceso de produccidn significa eliminar y/o mejorar aspectos como carencia de
recursos, competencia del personal que labora, carencia de almacenes, desinterés

administrativo, entre otros.
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2.2.2.2.2. Incrementar la eficiencia. La eficiencia se define por la
produccion actual de una operacién en comparacion con la produccion estandar
de dicha operacion. El nivel actual de produccion no se lleva a cabo con la
maxima capacidad de los recursos humanos, materiales y equipos, por lo que se
opera por debajo de lo éptimo, significado ineficiencia. Por lo que la utilizacién
racional de todos los recursos es una tarea continua y por tanto debe seguirse a
largo plazo. La eleccion y configuracion de las instalaciones de produccion tiene
aqui una gran influencia en la eficiencia que se alcanzara mas tarde en la
produccién. Lo que no se tenga en cuenta en esta area resultara bastante dificil de
reparar en la fase de produccion y, en caso de que sea posible, unido la mayoria
de las veces a grandes costes. Ahora bien, si la eficiencia productiva se integra
desde el principio en la estrategia de la empresa, las inversiones 0 mayores costes
iniciales se amortizaran también en poco tiempo. Por ultimo, dentro de esta
estrategia que consiste en la habilidad para variar rapidamente y a bajo costo los
niveles de produccion, o de transferir capacidad de produccion de un producto a

otro, para lo cual hay cuatro caminos posibles, alternativos o complementarios:

— Plantas flexibles, con equipos mdviles, estructuras desmontables,
servicios redirigirles, de facil acceso, a las que se compara con los

“circos de carpa” de los viejos tiempos.

— Procesos flexibles, con sistemas de fabricacion flexibles, basados en
equipos sencillos y faciles de instalar y de adaptar a la produccion de
diversas piezas, con el agregado de las economias de alcance que se
producen por el disefio de los productos, que por una parte se
diferencian y hasta se personalizan, pero por otra tienen muchos

mddulos componentes internos compartidos.
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— Trabajadores flexibles, o sea mano de obra capacitada, con
polivalencia, o sea con habilidades multiples que permite pasar de un

tipo de tarea a otro, con mucho apoyo gerencial.

— Utilizacién de fuentes externas de capacidad, ya que a veces es menos
costoso apelar a dichas fuentes que aumentar la capacidad propia.
Esto puede hacerse por subcontratacion, o por capacidad compartida,
como es el caso de productos estacionales que tienen distinta
estacionalidad; o mediante la nueva técnica de las “plantas de
manufactura de tiempo compartido” o sea fabricas flexibles
integradas mediante computadoras, con frecuentes reprogramaciones
de software, cuyo tiempo es contratado por diversas empresas para

diversos productos.

La produccion nacional de cebollas se orienta principalmente a cubrir el
mercado interno, siendo la cebolla roja la principal variedad producida, dado su
arraigado consumo entre la poblacion peruana. La produccion de cebollas se
concentra en Arequipa, region que participé con mas de 59 por ciento de
produccién nacional en el primer semestre del 2012 (SIEA, 2012). A nivel
nacional se siembran diversos cultivares de cebolla roja, entre ellas tenemos: Roja
Arequipefia, Roja Camaneja, Roja Lurin, Red Creole, Sivan, Pantera Rosa y otras
siendo la superficie cosechada en promedio 17000 has (MINAG, 2012; Ortiz,
2012), donde sobresalen los departamentos de Arequipa, Huancayo,
Lambayeque, Lima, Piura e Ica, obteniéndose rendimientos como promedio de
35 t.ha-1 , en el afio 2005 permitié exportar 58,000 t (cebolla amarilla dulce y

roja) siendo el principal mercado de destino Estados Unidos con un 98 por ciento,
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también se abastece de cebolla a los paises vecinos como Ecuador, Colombia y

Venezuela (PERAT, 2004).

2.2.2.3. Condiciones de Produccién para la exportacion. El Per( cuenta
con diversos pisos ecologicos favorables para su cultivo durante todo el afio;
Arequipa es una de las regiones que cuenta con las condiciones climéticas
favorables para la produccion durante todo el afio por la que es el principal
abastecedor de cebolla roja en nuestro pais ya que sus rendimientos en cebolla

son los més altos en el Perl (Poma, 2013).
2.2.2.3.1. Condiciones agro climaticas:

a) Clima: La cebolla es la segunda hortaliza mas importante en el
mundo, después del tomate. Ademas, es un cultivo que hoy en dia
cuenta con gran diversidad genética adaptable a diferentes
condiciones agroclimaticas lo cual hace de este cultivo un
producto que puede ser adaptado a muchas zonas en el pais. La
adaptabilidad de las variedades a las condiciones ambientales
locales es un factor muy importante para tener éxito en la
produccién de cebolla. En el mundo hay cientos de variedades
disponibles para la produccion comercial y cada afio nuevas
variedades son producidas por las compafiias productoras de
semillas para satisfacer los requerimientos de los productores, asi
como de los consumidores de cebolla fresca y de industrias que
procesan este producto. Para las condiciones de Perl se
recomiendan los cultivares de dia corto (10 a 12 horas luz diarias)

con los cuales se obtendran bulbos de buen tamafio.
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b) Temperatura: La cebolla es un cultivo que normalmente se ha
desarrollado en climas frios, pero hoy en dia existen variedades
genéticamente mejoradas para crecer en un amplio rango de
temperaturas, inclusive, en nuestro pais, ya se han hecho siembras
a nivel del mar en los meses mas frescos del afio (octubre,
noviembre), obteniéndose rendimientos muy satisfactorios. Sin
embargo, los rangos de temperaturas donde mejor crece estan entre
los 12.8° C y 24° C. El mejor crecimiento y calidad se obtienen si
la temperatura es fresca durante el desarrollo vegetativo (desde la
germinacion hasta el inicio de formacion de bulbos) prefiriéndose

que en tal etapa las temperaturas no superen los 24° C.

Posteriormente, éstas deben ser mas altas para favorecer el
crecimiento y desarrollo del bulbo; aungue, si se va a comercializar
la cebolla con tallo verde y bulbo no muy desarrollado, este factor
no tiene mucha importancia. Las cebollas dulces necesitan noches
frescas con temperaturas de 10 -15 ° C y dias calientes con
temperaturas de mas de 26.7° C, para poder alcanzar altos niveles
de azucares en el bulbo. Altas temperaturas pueden producir
también otros efectos indeseables como: mayor tendencia a
producir bulbos divididos o dobles, formacién precoz de los
bulbos (por lo tanto, reduccion en los rendimientos y tamafio de
los bulbos), formacion de bulbos alargados, (pérdida de la dulzura
y aumenta los volatiles de sabor). En altitudes mayores (arriba de
los 1600 m.s.n.m.) en donde ocurren temperaturas en el rango de

4.4 — 7.2 ° C, se puede inducir la formacion de tallo floral si las
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cebollas ya han pasado el estado juvenil. La cebolla permanece en
el estado juvenil hasta que la planta alcanza un didmetro de méas
de ¥ pulgada. La formacion de flores hace que la cebolla no se
pueda comercializar porque el bulbo es atravesado por el centro
por un tallo duro y fibroso. Hay bastante diferencia entre
variedades en su susceptibilidad a florecer. La mejor manera de
evitar la floracion es retrasar la época de siembra de manera que la
planta esté en su estado juvenil durante el periodo de bajas

temperaturas y sembrar variedades adaptables al area

Luz (Fotoperiodo): La formacion de bulbos es iniciada por
periodos de luz prolongadas (dia largo). Cuanto mas largo es el dia
mas pronto se iniciara la formacion del bulbo y el crecimiento de
las hojas decrecera. Por lo tanto, las variedades se clasifican de
acuerdo a su fotoperiodo. Las variedades de dia largo requieren de
dias con mas de 14 a 16 horas de luz para iniciar la formacion de
bulbos. Las cebollas de dia intermedio requieren alrededor de 14
horas luz para iniciar la formacion de bulbos y las variedades de

dia corto requieren entre 11 y 13 horas.

La luminosidad es importante en esta especie, la cual generalmente
va acompafiada de temperatura alta, por eso es que zonas con
cielos despejados, fuerte radiacién y una humedad relativa. Para la
produccién de cebolla de bulbo, El Pert cuenta con zonas con gran
potencial, pues deben seleccionarse areas calidas con temperaturas
que fluctien ente 18 y 35° C y utilizar variedades de dia corto (10-

12 horas diarias de luz).
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e) Humedad Relativa: La humedad relativa tiene una fuerte
influencia en la incidencia de enfermedades fungosas en la cebolla.
Las zonas aridas (secas) con un verano bien marcado con varios
meses libres de lluvia son ideales para la produccién de cebolla si
retnen las demas condiciones necesarias para el cultivo. Dias
calientes y secos son favorables para una buena maduracion y
curado natural de la cebolla en el campo. La condensacion de la
humedad relativa (niebla o neblina) durante las horas frias del dia
es desfavorable porque favorece al desarrollo de enfermedades

foliares.

f) Suelo: Este cultivo se adapta a suelos francos, francos limosos,
francos arcillosos (no mas de 30% de arcilla), franco arenoso,
arcillo arenoso y organicos; y lo importante es que tengan buen
drenaje y ausencia de piedras. Los suelos pesados (arcillosos) son
dificiles de trabajar porque requieren un manejo especial de la
humedad, por lo tanto, es recomendable evitarlos. Los suelos que
presentan buena textura, fértiles y bien drenados ofrecen
condiciones ideales para el cultivo. Prefiere el pH cercano al
neutro y no tolera los suelos salinos. Direccion General de
Competitividad Agraria Direccion de Informacion Agraria 5 EI pH
mas conveniente es entre 6.0 y 7.0. la salinidad no debe superar
1.2 mmhos/cm, ya que a ese nivel se inicia un efecto negativo
sobre el rendimiento con una conductividad eléctrica de 2
milimohs (mmho) puede ocurrir ya una reduccion de la cosecha en

un 10% lo cual puede ser mas severo en condiciones de alta
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temperatura. El nivel de materia organica es importante en la
productividad del suelo. Un porcentaje minimo de un 3% es
deseable para obtener altos rendimientos. Para mejorar esta
condicion se debe incorporar materia organica como ser abonos
verdes, casulla de arroz, e incorporacion de rastrojos en general.
El uso de estiércoles no es recomendado porque aumenta la
pungencia de la cebolla (debido a su alto contenido de azufre), y
la incidencia de la enfermedad llamada raiz rosada. Por otra parte,
suelos muy organicos producen cebollas con menos aptitud para el

almacenamiento (aspecto importante de este cultivo)

Agua: Se debe empezar a regar justo después de la plantacion. La
cebolla requiere de frecuentes aplicaciones de agua y el mejor
sistema es el riego por goteo ya que la aspersion lava los fungicidas
de las hojas y aumenta el riesgo de enfermedades foliares. Lo méas
comun es dividir el riego de las cebollas en dos etapas:
germinacion y desarrollo. EI nimero de riegos es mayor para las
segundas siembras puesto que su vegetacion tiene lugar sobre todo
en primavera o verano, mientras que las siembras de fin de verano
y otofio se desarrollan durante el invierno y la primavera. El déficit
hidrico en el ultimo periodo de la vegetacion favorece la
conservacion del bulbo, pero confiere un sabor mas acre. Se
interrumpiran los riegos de 15 a 30 dias antes de la recoleccién.
Las necesidades de riego en la cebolla, asi como en muchas
especies agricolas han de ir marcadas por la Evapotranspiracion de

cada zona y por los coeficientes de cultivo de cada época del afio
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y de reduccion, que tienen en cuenta la densidad de plantacion y
Numero de arboles. EI nimero de riegos y el volumen de agua por
riego dependerd, de la capacidad del suelo para retener el agua, de
las condiciones climéticas, del estado vegetativo de las plantas y
de las variedades. No obstante que la cebolla resiste la sequia,
requiere de volimenes minimos que, en términos generales, se
estiman en 4 500 a 5 000 m3/ha (riego por goteo). En el siguiente
cuadro N° 01, observamos las principales zonas productoras de
cebollas en el pais, con sus respectivas condiciones agro-

climaticas.

2.2.2.3.2. Volumen de produccion. Esta referida con base en el producto
que desea exportar, la empresa debe determinar el volumen que tiene disponible
para el mercado externo. El volumen debe ser aquel que pueda ofrecer de manera
estable o continua. De igual modo, el producto debe cumplir con las exigencias y
requerimientos del mercado objetivo (Ministerio de Agricultura y Riego del Peru,
2015). En otras palabras, la capacidad instalada de la empresa expresa si esta
cuenta con los volumenes de produccién adecuados para atender una demanda
del exterior; asimismo, si el producto cumple con las exigencias y requerimientos
del mercado objetivo; y finalmente si la empresa tiene la tecnologia necesaria

para el desarrollo y produccion de los bienes a exportar (PROMPEX, 2001).

Esta dimension hace referencia al volumen de produccion que puede
obtenerse en un periodo determinado en una cierta rama de actividad. Se relaciona
estrechamente con las inversiones realizadas, la capacidad instalada depende del
conjunto de bienes de capital que la industria posee, determinando por lo tanto un

limite a la oferta que existe en un momento dado. Normalmente la capacidad
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instalada no se usa en su totalidad: hay algunos bienes que se emplean s6lo en
forma limitada puesto que ellos tienen un potencial superior al de otros bienes de
capital que intervienen en forma conjunta en la produccion de un bien
determinado. Cuando hay situaciones de recesion o de crisis el porcentaje de la
capacidad instalada utilizado tiende a disminuir, aumentando la capacidad ociosa
o0 no utilizada. Este Gltimo término se usa equivocadamente para hacer referencia
a los recursos naturales que las empresas, por razones de costos o por causas de
la estrechez del mercado, no estan en condiciones de explotar en un momento
dado: asi hay tierras que no conviene utilizar porque sus rendimientos son muy
pobres y producirian bienes a un costo mayor que el que puede aceptar el

mercado. (Minagri, 2018)

2.2.2.3.2. Produccion para el mercado local. Si tomamos como
referencia el volumen, la procedencia y el tipo de cebolla que se comercializa en
el Mercado Mayorista mas grande de Lima - Per(, notamos que, de la produccion
total, la variedad de cebolla roja representa en promedio el 88 %. Este porcentaje
se estimd utilizando la herramienta “SISAP (Sistema de Informacion de
Abastecimiento y Precios) en el servicio de consultas que el Ministerio de
Agricultura y Riego pone a disposicion, en tiempo real, informacion referida a
volimenes, precios y procedencias de los principales productos agropecuarios y

agroindustriales” (Minagri, 2015). Sistema de abastecimiento y precios.
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Tabla 1l

Volumen de cebolla ingresado al mercado mayorista de Lima

Cebolla  Cebolla
Cebolla Total
Cabeza Cabeza ] %
] China  Cebolla
Fecha Blanca Roja Cebolla

Volumen Volumen Volumen Volumen Roja

(t) (t) (t) (t)
2017 18122 159982 5483 183587 87%
2016 16971 178419 6663 202053 88%
2014 17447 134354 5468 157269 85%
2013 13999 123988 3134 141121 88%

Nota. Obtenido de MINAGRI (2019). Elaboracion propia.

2.2.2.3.3. Demanda Mundial. Si se consideran los paises con
méas demanda mundial de cebolla (tanto como los que mas la
importaron), puede asumirse que, potencialmente, también son los
mayores consumidores de cebolla roja. Estos paises importaron 8
millones de toneladas de cebolla en 2016. El Peru tendria potencial para
abastecer a estos paises y la ciudad de Lima seria el principal centro de
acopio de cebolla para exportar via maritima. Otra alternativa para el
norte seria repotenciar Puerto Eten puesto que, a pesar de estar aln en
proyecto, podria ser la salida para la exportacion de la produccion de
Lambayeque a todo Sudameérica. Se puede ver las importaciones totales
de los paises a los cuales méas se export6 cebolla. Hacia 2016, habia un
mercado potencial de 1.2 millones de toneladas. Cabe resaltar que este
mercado consideraba también la variedad conocida como cebolla
amarilla, lo que también establece una oportunidad para impulsar nuevos

habitos de consumo.



Tabla 2

Importaciones totales de los paises a los cuales se exporto cebolla

o1

PAIS 2013 2014 2015 2016
Estados Unidos de América 436979 500381 485881 932053
Brasil 266898 150592 270326 178079
Espafia 65203 45360 41471 71264
Colombia 82935 74594 23549 43446
Chile 21535 5962 18914 27983
Panama 11870 15987 16531 15501
Republica Dominicana 4640 3232 5551 6878
Ecuador 35513 66753 738 -
Mercado internacional para

cebolla roja 925573 862861 862961 1275204
Mercado potencial para

cebolla roja (paises 371368 231148 312789 249508

fronterizos)

Nota. Obtenido de www.trademap.org.

2.2.2.3.4. Demanda de fertilizantes.

— Produccién nacional:

La produccion nacional de fertilizantes solo es el 2.5% de

total, lo que significa que somos un pais importador de este

insumo agricola. Cabe también mencionar, respecto a la

produccién nacional de fertilizantes quimicos segun Fernandez

“anteriormente existia una industria nacional productora de

fertilizantes, de propiedad estatal, pero con el proceso de

privatizacion llevado a cabo en los afios noventa, dicha industria

se ha desmantelado” (Fernandez, 2013).
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Fernandez (2013) “Para analizar la demanda de
fertilizantes del mercado peruano, es conveniente conocer cudl
ha sido la evolucion del sector agricola y cuél su situacion actual.
Cabe mencionar que, de las 5 476 977 hectareas de superficie
agricola que existen en Peru, solo un area aproximada de un
millén de hectareas podria ser calificada como area mejorable a
través de la utilizacién de fertilizantes, lo cual supone que un 18
% de la superficie agricola puede ser tratada con fertilizantes para

mejorar su rendimiento”
Principales productos importados

El rubro que concentra casi el 60 % de la cantidad
importada total, con 374 820 toneladas importadas en el afio
2002, es la urea. El segundo rubro en importancia, es el fosfato

de amonio y, en tercer lugar, el de potasio.

a) La urea Segun Fernandez (2913)” Se constituye como
el principal fertilizante importado durante el periodo de
analisis, con una participacion de aproximadamente el 60 %
sobre el total. Entre estos paises, Rusia es el que presenta una
trayectoria mas larga en el mercado peruano y, actualmente, se
ha convertido en el principal abastecedor de urea debido, sobre
todo, a la buena relacion que ofrecen entre la calidad y el precio.
De esa forma, por ejemplo, el 35 % de las importaciones
realizadas en 2002 procedieron de Rusia. En segundo lugar, se
encuentran Letonia y Ucrania, con unos porcentajes de

participacion, durante 2002, del 32 % y 24 %" Es importante
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sefialar que los embarques de urea se mueven en torno a los 100
y los 150 al afio, esto se da de manera frecuente, y asi no se

observe algun comportamiento ciclico.

b) Fosfato de amonio Fernandez (2013) indica que “en
el caso de embarques de fosfato de amonio, se presentan con
una continuidad que comprende entre los 60 y 70 al afio. Asi,
son tres las empresas que tienen mas del 70 % del mercado por
el tiempo estudiado. Las principales empresas importadoras son

Corporacion Misti y Molinos.

c) Cloruro de potasio En 2002, el cloruro de potasio fue
el tercer el elemento mas importante en el rubro de importacion.
Se tiene a Canada en primer lugar, teniendo una posicion en el
mercado de importacion del 48 %, a pesar de ser un pais que no
posee precios competitivos. Fernandez (2013) menciona que
“los embarques de cloruro de potasio oscilan entre los 40 y 50
al ano. Cabe sefialar que, desde 1997, la empresa Molinos ha
sido la principal empresa importadora, con cuotas de mercado
superiores al 39 %, salvo durante 1997 que solo tuvo el 27 %.

Actualmente, posee una participacion que rebasa el 50 %”.

El nitrato de amonio, desde el afio 2002, presenta una
presencia muy baja con un total de 5,45 por ciento. Durante
muchos afios, Bulgaria fue el principal pais que proveia, pero,
durante 2002, pudo apoyarse con el mercado con Rusia. De esta
manera, pasé de 0,128 USD por kilo a 0,084 USD por kilo en

2002. Las empresas importadoras mas importantes son las
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mismas como se vio anteriormente, de tal manera que entre
Molinos y Corporacion MISTI se distribuyen el mercado, se
indica que, hasta octubre de 2002, todos los fertilizantes se
encontraron libres de aranceles e IGV. Burgos y Mendoza

(2018)

2.2.2.3.4. Razon de siembra. El agricultor de cebolla tipo roja
establece como principal objetivo que la siembra sea un proceso sencillo.
Como segundo objetivo se da importancia a la ganancia que le puede
generar. En tercer lugar, que se facilite el sistema en venta. Por ultimo,
que el clima sea el adecuado. La cebolla es un cultivo que se da de
manera rapida ya que en un afio realizan mas de una campafia, asi el
agricultor puede cambiar rapidamente o ampliar el volumen de cosecha.
Se entiende que, cuando no se da el cultivo de cebolla, se procede a la
siembra de maiz y sandia, realizando asi cultivos alternativos, a la
cebolla. En tal motivo si nos enfocamos en la tercera razon de siembra,
podriamos decir que tiene gran influencia para el agricultor, ya no hay
necesidad de buscar nuevos mercados ya que es el mismo comprador

quien se dirige a la chacra.
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Figura 3

Razones de inversion

6% ® a. El mercado de la cebolla

esta en crecmiento

m b, El precio de Cebolla
tiende a subir

¥ c. Potenciales clientes

u d. Margen de Ganancia

6%

Nota. Obtenido de Master en direccion de empresas. Fuente: Elaborado por

Burgos y Mendoza (2018).

2.2.2.3.5. Tecnologia. Se da el uso de fertilizantes y pesticidas,
riego, el 44 % de los agricultores utilizan la modalidad de fertilizacion,
aplicando un porcentaje, el 22 % ha aplicado la formula recomendada
por el proveedor de semilla, teniendo en cuenta que, el 70 % usa hibrida.
La adquisicion de los fertilizantes se da cada mes en gran parte. En
cuanto al manejo de pesticidas, el 54 % lo usa como forma de prevencion
y el 32 % al inicio del ataque. Un 60 % se alinea a la recomendacion de
las tiendas donde compran el producto. En caso de la tecnologia de riego,
el 54 % lo aplica por goteo y el 46 % por gravedad, se puede entender
que el agricultor ya empez6 a priorizar la implementacion de
tecnologias, aplicando asi el caso de la fertirrigacion, la cual hace mas
facil el uso frecuentemente de semillas mejoradas. Burgos y Mendoza

(2018)

2.2.2.3.6. Intencién de inversién. Un 72 % de encuestados de

productores de cebolla tipo roja del norte, se dio la planificacién en
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ampliar las hectareas de cebolla, un 43 % no tiene algun plan para
ampliar un 31% de hectareaje, y el 23 % indico que ampliaria menos del
25 % de su hectareaje actual. Los agricultores que se mostraron con
incentivo de invertir, el 48 % recalco que lo hicieron para que su precio
de cebolla tienda a incrementar y, un 40 %, por el margen de ganancia
que generarian. Adicionalmente, los agricultores que pensaron no tener
alguna inversion, el 83 % indico que no lo haria por la caida de precios.
Se puede dar por la elevada variacion del precio de la cebolla. Burgos y
Mendoza (2018)

2.2.2.3.7. Costos de produccion asociados y margen. En caso
del agricultor de cebolla roja realizan un estudio de su inversion, al
parecer entienden la estructura de costos, ligado a la produccién, para
determinar su rendimiento. El Ministerio de Agricultura, teniendo como
fuente a la Gerencia Regional de Arequipa, indico costos, se
incorporaron los costos y rendimientos de semillas Camaneja e Hibrida.
Es importante saber, que la inversion que realizan los agricultores se da
por inversidn propia y no por financiamiento. En la encuesta dirigida a
los agricultores del norte, se da el siguiente resultado, el 47 % del
financiamiento de la campafia se llevo a cabo con ahorro propio. Y el 17

% recibe respaldo de entidades financieras.



Figura 4

Hectareaje adicional dispuesto a invertir

W a. <25% mb. 40-50% ®c. 50-75%

g 7%

Nota. Obtenido de Master en direccion de empresas.

Fuente: Elaborado por Burgos y Mendoza (2018).

2.3.  Definicién de términos basicos
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A continuacién, se describen algunas definiciones relacionadas a las

variables en estudio.

A. Exportacién: Las exportaciones son bienes y servicios que se producen

y que son vendidas de un pais a otro. Dentro de este mecanismo estan

las importaciones, conforman el comercio internacional. En lugar de

estar limitadas dentro de su propio territorio, los paises buscan otras

alternativas como los mercados exteriores en todo el mundo para

comerciar, lo que permite obtener mayores ingresos y oportunidades de

transaccion (Adex, 2023).

B. Oferta exportable: La oferta exportable de una empresa es importante

para poder asegurar los volumenes pedidos por el comprador, teniendo

asi productos que satisfacen los requerimientos del mercado de destino

(Midagri, s.f.).
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C. Produccién: La produccion se define como el proceso de transformacion
de elementos o recursos de bienes o servicios que satisfagan las

necesidades de los consumidores (Economia y finanzas, 2023).
2.4.  Sistema de hipdtesis
Hipétesis general

La relacién entre la oferta exportable y la produccion para la exportacion
de cebolla, de los productores del Centro Poblado Menor La Yarada, es

significativa.
Hipatesis especificas

A. La oferta exportable se relaciona significativamente con el costo de
la produccidn de cebolla en el centro poblado Yarada Los Palos afio
2023.

B. La oferta exportable se vincula de forma significativa con la
capacidad instalada de hectareas, centro poblado Yarada Los Palos,
afio 2023

C. La oferta exportable se vincula significativamente con la capacidad

de gestion, centro poblado Yarada Los Palos, afio 2023.
2.5.  Sistema de variables

Las variables en estudio son: Oferta exportable, Produccion para la

exportacion.



Tabla 3

Operacionalizacion de la Oferta Exportable

Definicién conceptual
de la variable

Dimensiones

Indicador

La oferta exportable de
una  empresa €S
importante para poder

asegurar los volimenes

pedidos por el
comprador, teniendo
asi  productos que
satisfacen los
requerimientos del

mercado de destino

Capacidad instalada

Disponibilidad del

producto

Caracteristica técnica

del producto
Capacidad de

produccién

Mercado externo

Capacidad econémica

Capital de trabajo

Volumen Por Exportar
Insumos

Tecnologia

Determinacién de volumen
Capacidad en atencion al
mercado externo

Factor diferenciador

Producto competitivo

Nivel maximo de actividades

Eficiente estructura productiva

Compra y venta de bienes y
servicios

Aumento de capital

Solvencia en el proceso de
exportacion

Solvencia en costos

Recursos financieros de la
empresa

Cantidad contable

Nota. Elaboracién propia.
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Operacionalizacion de la Produccion para la Exportacion

Definicién conceptual
de la variable

Dimensiones

Indicador

El nivel de capacidad
que se desarrolla tiene un
enfoque importante, por
su influencia en la
rapidez de su respuesta,
la estructura de costos, la
politica de inventarios,
etc. Una falta de
capacidad conlleva a
traer consecuencias
como es la pérdida de
clientes por demora de
servicio, mostrandose asi
ineficiente frente a los

competidores.

Capacidad de gestion

Capacidad instalada de

hectareas

Costo de produccion

Capacidad instalada.
Cumplir con exigencias del
mercado exterior.

Tecnologia para el desarrollo.

Clima, temperatura, luz,
humedad, suelo, agua.

La urea, fosfato de amonio,
cloruro de potasio, nitrato de

amonio.

Cultivo alternativo.
Clima favorable.

Facil proceso de venta.

Uso de fertilizantes.

Estructura de costo.
Rendimiento.

Recursos propios.

Nota. Elaboracion propia.
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CAPITULO IILI.
METODOLOGIA

Tipo de investigacion
Tipo
Se considera el tipo de investigacion basica, esto debido ya que

contribuira a incrementas los conocimientos cientificos de los conceptos oferta

exportable y produccion para la exportacion.
Nivel

El nivel de investigacion correspondiente al presente estudio es
correlacional, el cual medira la interrelacion entre las dos variables “oferta
exportable” y “produccion para la exportacion”, buscando determinar el nivel

de correlacion de ambas variables.
Disefio de investigacion

La presente investigacion tiene el diseflo no experimental. La
investigacion no experimental se realiza sin establecer cambiar anticipadamente
variables. Se define como una investigacibn donde no hacemos variar
intencionalmente las variables independientes. Lo que se realiza en
la investigacion no experimental en observar fendmenos tal dentro del contexto
natural, para que después sean analizadas. Como sefiala Kerlinger (1979, p.

116).

La presente investigacion es de corte transversal. Este disefio se entiende
como un estudio observacional de base individual que tiende a estar

comprendida con los siguientes propdsitos: descriptivo y analitico. Se le conoce
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como estudio de prevalencia 0 encuesta transversal; tiene como objetivo
principal identificar la continuidad de una condicién o situacion en la poblacion
que ya se estudid y es un disefio basico en el estudio de epidemiologia al igual

que el disefio de casos y controles.
Poblacion y muestra
Poblacion

La poblacion estara comprendida por 25 productores exportadores de

cebolla en el Distrito Yarada Los Palos.
Muestra

La muestra sera igual a la poblacion dado que es pequefia y no amerita

aplicar formula de muestra.
Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos
Técnicas

En la presente investigacion, para la recoleccion de datos se recurri6 a la
técnica de la encuesta, dirigida a los productores de cebolla para la exportacion

en el Distrito Yarada Los Palos.
Instrumentos

Los cuestionarios son herramientas conceptuales o materiales que sirven
especialmente a las técnicas de recoleccion de datos en la investigacion (Naupas

et al., 2019).

En la presente investigacion, para la recoleccion de datos se recurrié al
instrumento del cuestionario, el mismo que fue aplicado de forma presencial a los

los productores de cebolla para la exportacién en el Distrito Yarada Los Palos.
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Se realizaron dos cuestionarios uno por cada variable de estudio. Los

mencionados cuestionarios se muestran en el Anexo 2.
Técnicas de procesamiento de datos

En la presente investigacién se procesaron los datos con el software
estadistico SPSS, haciendo uso de la estadistica descriptiva para la presentacion
de tablas estadisticas y de la estadistica inferencial para la presentacion de las
pruebas de hipdtesis mediante las pruebas estadisticas aplicadas, en funcién a la

la prueba de normalidad de los datos.
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CAPITULO IV.
RESULTADOS Y DISCUSION

Tratamiento estadistico e interpretacion de cuadros
Andlisis de confiabilidad del instrumento

El de andlisis de confiabilidad del instrumento, se refiere al grado en el
cual un instrumento mide la variable que da un resultado y se quiere saber si
produce resultados iguales, esta medicion se da mediante diferentes técnicas,
aplicando asi diversos procedimientos para calcular la confiabilidad, dando
coeficientes que oscilan entre 0 que significa nula confiabilidad a lo que significa
un maximo de confiabilidad; es decir que mientras mas se acerque a 0 habra

mayor error en la medicion.

En un analisis cuantitativo se requieren ciertos conceptos estadisticos,
interpretandose con la medida denominada “coeficiente Alfa Cronbach, que viene
a ser la mas utilizada. Para poder obtener la confiabilidad del instrumento se debe
aplicar una prueba piloto y sobre la base de los resultados, calcular el valor Alfa
de Cronbach, que si éste es 0.96 significa que la variable que se esta midiendo es

sumamente confiable.

La confiabilidad varia segun el nimero de indicadores especificados que
incluye al instrumento de medicidn, es decir a mayores items mayor sera el
instrumento que quiere medirse para ver su confiabilidad (Fernandez y Baptista,

2014).
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Tabla s

Valoracidn del coeficiente Cronbach

o ] o Valor de Alfa de
Indice  Nivel de Fiabilidad
Cronbach

1 Excelente [0.9,1]

2 Muy bueno [0.7,0.9]

3 Bueno [0.5,0.7]

4 Regular [0.3, 0.5]

5 Deficiente [0,0.3]

Nota. Tuapanta et al. (2017).

Analisis de confiabilidad del instrumento de la variable oferta

exportable

Tabla 6

Estadisticas de fiabilidad cuestionario 1

Alfa de Cronbach
Alfa de Cronbach basada enelementos N de elementos

estandarizados

, 703 , 710 12
Nota. Resultados de SPSS.

Segun la tabla 6 se puede apreciar un alfa de Cronbach de 0,703, lo que
indica que el instrumento para medir la variable de oferta exportable es muy

bueno, segun la tabla 5.
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Anédlisis de confiabilidad de la variable produccion para la
exportacion
Tabla 7

Estadisticas de fiabilidad cuestionario 2
Alfa de Cronbach

Alfa de Cronbach basada enelementos N de elementos

estandarizados

,624 ,306 17

Nota. Tuapanta et al. (2017).

Segun la tabla 7 se puede apreciar un alfa de Cronbach de 0,624, lo que
indica que el instrumento para medir la variable de produccion de exportacion es

bueno, en la tabla 5.
4.2.  Presentacion de resultados, tablas, graficos, figuras, etc
Frecuencias para la variable Oferta exportable

Tabla5
Considera usted que la capacidad instalada de la produccion para exportar cebollas en

términos de volumen es adecuada para que sus clientes puedan atender la demanda externa

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vélido Algo cierto 23 92,0 92,0 92,0
Parcialmente cierto 2 8,0 8,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 8 se puede apreciar el 92% de los encuestados consideran
que la capacidad instalada de la produccion para exportar cebollas en términos de

volumen es adecuada para que sus clientes puedan atender la demanda externa,
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es algo cierto; mientras que el 8% de los encuestados consideran que es

parcialmente cierto.

Tabla 6
Considera usted que cuenta con las herramientas de acopio y produccion, estrategias para

asegurar el volumen

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vélido No es cierto 7 28,0 28,0 28,0
Algo cierto 14 56,0 56,0 84,0
Indeciso 1 4,0 4,0 88,0
parcialmente cierto 2 8,0 8,0 96,0
totalmente cierto 1 4,0 4,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 9 se puede apreciar que el 56% de los encuestados
considera que contar con las herramientas de acopio y produccién, estrategias
para asegurar el volumen es algo cierto; el 28% de los encuestados consideran

que no es cierto y el 8%lo consideran parcialmente cierto.

Tabla 7
Considera usted que la tecnologia utilizada en la produccion y el proceso de adecuacion de

cebollas los hace competitivos en el mercado internacional

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 4 16,0 16,0 16,0
Indeciso 2 8,0 8,0 24.0
parcialmente cierto 12 48,0 48,0 72,0
totalmente cierto 7 28,0 28,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.
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Segun la tabla 10 se puede apreciar que el 48% de los encuestados
considera que la tecnologia que utilizaria en la produccion y el proceso de
adecuacion de cebollas nos hace competitivos en el mercado internacional es
parcialmente cierto; el 28% de los encuestados considera que es totalmente cierto

y el 16% lo consideran algo cierto.

Tabla 8

Considera usted que tiene las condiciones para aumentar el volumen de exportacion

cebollas
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido parcialmente cierto 15 60,0 60,0 60,0
totalmente cierto 10 40,0 40,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 11 se puede apreciar que el 60% de los encuestados
considera tener las condiciones para aumentar en volumen de exportacion de
cebollas es parcialmente cierto; el 40% de los encuestados considera que es
totalmente cierto.

Tabla 9

Considera usted que tiene la capacidad logistica y operativa para atender eficientemente a

las empresas para gque exporten al mercado externo

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 3 12,0 12,0 12,0
Indeciso 4 16,0 16,0 28,0
parcialmente cierto 18 72,0 72,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.
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Segln la tabla 12 se puede apreciar que el 72% de los encuestados
considera tener la capacidad logistica y operativa para atender eficientemente a
las empresas para que exporten al mercado externo; el 16% de los encuestados
considera que es indeciso y el 12% considera algo cierto.
Tabla 10

Considera usted que la cebolla que producimos cumple con las caracteristicas técnicas que

la diferencian positivamente en el mercado internacional

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 8 32,0 32,0 32,0
Indeciso 2 8,0 8,0 40,0
parcialmente cierto 4 16,0 16,0 56,0
totalmente cierto 11 44,0 44,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 13 se puede apreciar que el 44% de los encuestados
considera que la cebolla que producen cumple con las caracteristicas técnicas que
la diferencian positivamente en el mercado internacional; el 32% de los

encuestados considera que es algo cierto y el 16% considera parcialmente cierto.

Tabla 11

Considera usted que nuestro producto es competitivo en términos de calidad

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 9 36,0 36,0 36,0
parcialmente cierto 3 12,0 12,0 48,0
totalmente cierto 13 52,0 52,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.
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Segln la tabla 14 se puede apreciar que el 52% de los encuestados
considera que nuestro producto es competitivo en términos de calidad; el 36% de
los encuestados considera que es algo cierto y el 12% considera parcialmente
cierto.

Tabla 12

Considera usted que estamos involucrados activamente en la compra y venta de bienes 'y

atencion al cliente para que puedan atender al mercado internacional

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vélido no es cierto 2 8,0 8,0 8,0
algo cierto 5 20,0 20,0 28,0
parcialmente cierto 11 44,0 44,0 72,0
totalmente cierto 7 28,0 28,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 15 se puede apreciar que el 44% de los encuestados
considera que estariamos involucrados activamente en la compra y venta de
bienes y atencion al cliente para que puedan atender al mercado internacional; el
28% de los encuestados considera que es totalmente cierto y el 20% considera

algo cierto.
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Considera usted que la venta de cebollas para su exportacion ha contribuido

significativamente al aumento de su capital invertido

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 4 16,0 16,0 16,0
parcialmente cierto 7 28,0 28,0 44,0
totalmente cierto 14 56,0 56,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 16 se puede apreciar que el 56% de los encuestados

considera que la venta de cebollas para su exportacion ha contribuido

significativamente al aumento de su capital invertido; el 28% de los encuestados

considera que es parcialmente cierto y el 16% considera algo cierto.

Tabla 14

Considera que cuenta con los recursos econémicos necesarios para llevar a cabo

eficientemente el proceso de produccidn para exportacién

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido no es cierto 4 16,0 16,0 16,0
algo cierto 7 28,0 28,0 440
parcialmente cierto 7 28,0 28,0 72,0
totalmente cierto 7 28,0 28,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 17 se puede apreciar que el 28% de los encuestados

considera que contarian con los recursos econémicos necesarios para llevar a
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cabo eficientemente el proceso de produccion para exportacion; el 16% de los

encuestados considera no es cierto.

Tabla 15

Cree usted que los costos incurridos en la produccién le permiten obtener las ganancias

esperadas
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 6 24,0 24,0 24,0
parcialmente cierto 11 44,0 44,0 68,0
totalmente cierto 8 32,0 32,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 18 se puede apreciar que el 44% de los encuestados
considera que los costos que incurririan en la produccion le permiten obtener las
ganancias esperadas; el 32% de los encuestados considera que es totalmente
cierto y el 24% considera algo cierto.

Tabla 16

Considera usted que el capital de trabajo es adecuado para gestionar eficientemente la

produccion de cebollas para exportar

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 8 32,0 32,0 32,0
parcialmente cierto 4 16,0 16,0 48,0
totalmente cierto 13 52,0 52,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 19 se puede apreciar que el 52% de los encuestados

considera que el capital de trabajo seria adecuado para gestionar eficientemente
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la produccion de cebollas para exportar; el 32% de los encuestados considera que

es algo cierto y el 16% considera parcialmente cierto.
Frecuencias para la variable produccion de exportacion
Capacidad de gestion

Tabla 17
Considera usted que cuenta con la infraestructura adecuada para procesamiento de

cebollas destinadas a la exportacion.

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vélido no es cierto 4 16,0 16,0 16,0
algo cierto 6 24,0 24,0 40,0
parcialmente cierto 6 24,0 24,0 64,0
totalmente cierto 9 36,0 36,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 20 el 36% de los encuestados manifestaron que es
totalmente cierto que se cuente con la infraestructura adecuada para
procesamiento de cebollas destinadas a la exportacion, mientras que un 24%
manifiesta que es algo cierto y también parcialmente cierto y un 16% manifiestan

gue no es cierto.
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Tabla 21
Considera usted que la maquinaria y equipos que utilizamos son eficientes para la

produccidn y exportacion de cebollas

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vélido no es cierto 4 16,0 16,0 16,0
algo cierto 3 12,0 12,0 28,0
parcialmente cierto 7 28,0 28,0 56,0
totalmente cierto 11 44,0 44,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 21 el 44% de los encuestados manifestaron que es
totalmente cierto que la maquinaria y equipos que se utilice son eficientes para la
produccién y exportacion de cebollas, mientras que un 28% manifiesta que es

parcialmente cierto y un 16% manifiestan que no es cierto.

Tabla 18
Considera usted que se esfuerza por adaptarse a las regulaciones fitosanitarias y de

etiquetado exigidas por los mercados internacionales

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 2 8,0 8,0 8,0
Indeciso 5 20,0 20,0 28,0
parcialmente cierto 12 48,0 48,0 76,0
totalmente cierto 6 24.0 24.0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 22 el 48% de los encuestados manifestaron que es
parcialmente cierto que se esfuercen por adaptarse a las regulaciones

fitosanitarias y de etiquetado exigidas por los mercados internacionales, mientras
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que un 24% manifiesta que es totalmente cierto y un 20% manifiesta que esta

indeciso.
Capacidad Instalada de Hectareas

Tabla 23

Considera usted que la gestion de riego en sus hectareas se realiza de manera efectiva para

maximizar la calidad de las cebollas

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 5 20,0 20,0 20,0
Indeciso 2 8,0 8,0 28,0
parcialmente cierto 8 32,0 32,0 60,0
totalmente cierto 10 40,0 40,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 23 el 40% de los encuestados manifiesta que es totalmente
cierto que la gestion de riego en sus hectareas se realice de manera efectiva para
maximizar la calidad de las cebollas, mientras que un 32% manifiestan que es
parcialmente cierto y un 20% manifiesta que es algo cierto.

Tabla 24

Considera que con un sistema de riego tecnificado se asegura un aporte de agua adecuado

para obtener buenos rendimientos sin afectar la calidad de la cebolla

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido parcialmente cierto 1 4.0 4,0 4,0
totalmente cierto 24 96,0 96,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.
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Segun latabla 24 el 96% de los encuestados manifiesta que con un sistema
de riego tecnificado se asegure un aporte de agua adecuado para obtener buenos
rendimientos sin afectar la calidad de la cebolla, mientras que el 4% manifiestan
que es parcialmente cierto.

Tabla 25

Considera usted que se deberian realizar una evaluacion antes de implementar un cultivo

alternativo en nuestras hectareas.

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido parcialmente cierto 1 4,0 4,0 4,0
totalmente cierto 24 96,0 96,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 34 el 96% de los encuestados manifiesta que se debe
realizar una evaluacion antes de implementar un cultivo alternativo en nuestras

hectareas, mientras que el 4% manifiestan que es parcialmente cierto.

Tabla 26

Considera usted gue el clima tiene un impacto significativo en la productividad y calidad de

las cebollas
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido parcialmente cierto 1 4.0 4,0 4,0
totalmente cierto 24 96,0 96,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 26 el 96% de los encuestados manifiesta que el clima tiene

un impacto que el clima tenga un impacto significativo en la productividad y
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calidad de las cebollas, mientras que el 4% manifiestan que es parcialmente
cierto.
Tabla 27

Considera usted que implementar medidas especificas para adaptarnos a las variaciones

climaticas es esencial para el éxito de la produccion en rendimientos y calidad

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido parcialmente cierto 3 12,0 12,0 12,0
totalmente cierto 22 88,0 88,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 27 el 88% de los encuestados manifiesta que
implementando medidas especificas para adaptarnos a las variaciones climaticas
es esencial para el éxito de la produccién en rendimiento y calidad, mientras que

el 12% manifiesta que es parcialmente cierto.
Costo de produccion

Tabla 28

Considera usted que el control de sus costos de produccién de cebollas para exportacién es

entendible y comprensible

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 15 60,0 60,0 60,0
Indeciso 1 4.0 4,0 64,0
totalmente cierto 9 36,0 36,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.
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Segun la tabla 28 el 60% de los encuestados manifiesta que el control de

sus costos de produccion de cebollas para exportacion es entendible y

comprensible, mientras que el 36% manifiesta que es totalmente cierto y el 4%

manifiesta que es indeciso.

Tabla 29

Considera usted que los costos asociados a insumos, mano de obra y otros factores estan

justificados por la calidad producida

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vélido algo cierto 7 28,0 28,0 28,0
parcialmente cierto 5 20,0 20,0 48,0
totalmente cierto 13 52,0 52,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 29 el 52% de los encuestados manifiesta que los costos

asociados a insumos, mano de obra y otros factores estan justificados por la

calidad producida, mientras que el 28% manifiesta que es algo cierto y el 20%

manifiesta que es parcialmente cierto.

Tabla 30

Considera usted que ajustar algunos aspectos del proceso de venta podria maximizar el

potencial de exportacion

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 1 4.0 4,0 4,0
Indeciso 1 4.0 4,0 8,0
totalmente cierto 23 92,0 92,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.
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Segun la tabla 31 el 92% de los encuestados manifiesta que ajustando
algunos aspectos del proceso de venta podria maximizar el potencial de

exportacion, mientras que el 4% manifiesta que es algo cierto y también indeciso.

Tabla 32

Considera usted que la cantidad y tipo de fertilizantes que utilizamos influyen en los

rendimientos y calidad en las cebollas.

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido parcialmente cierto 1 4,0 4,0 4,0
totalmente cierto 24 96,0 96,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 32 el 96% de los encuestados manifiesta que la cantidad y
tipo de fertilizantes que utilizan influyen en los rendimientos y calidad de las

cebollas, mientras que es 4% manifiesta que es parcialmente cierto.

Tabla 33

Considera usted gue evalian de manera regular el rendimiento de su produccion de

cebollas para exportacion

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 2 8,0 8,0 8,0
parcialmente cierto 3 12,0 12,0 20,0
totalmente cierto 20 80,0 80,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 33 el 80% de los encuestados manifiesta que evalldan de

manera regular el rendimiento de su produccion de cebollas para exportacion,
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es algo cierto.

Tabla 34

Considera usted que se esfuerzan por implementar practicas que mejoren el rendimiento sin

comprometer la calidad del producto final

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 3 12,0 12,0 12,0
Indeciso 2 8,0 8,0 20,0
parcialmente cierto 11 44,0 44,0 64,0
totalmente cierto 9 36,0 36,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 34 el 44% de los encuestados manifiesta que se estan
esforzando por implementar précticas que mejoren el rendimiento sin
comprometer la calidad del producto final, mientras que el 36% manifiesta que

es totalmente cierto y el 12% manifiesta que es algo cierto.

Tabla 35

Considera usted que Utilizan eficientemente los recursos propios para la produccion de

cebollas para exportacion

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 2 8,0 8,0 8,0
Indeciso 2 8,0 8,0 16,0
parcialmente cierto 6 24.0 24.0 40,0
totalmente cierto 15 60,0 60,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.
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Segun la tabla 35 el 60% de los encuestados manifiesta que utilizan
eficientemente los recursos propios para la produccion de cebollas para
exportacion, mientras que el 24% manifiesta que es parcialmente cierto y el 8%

manifiesta que es indeciso y algo cierto.

Tabla 36

Considera usted que la inversion en tecnologia y maquinaria propia contribuye

significativamente a la reduccion de costos en la produccion

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido parcialmente cierto 1 4,0 4,0 4,0
totalmente cierto 24 96,0 96,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 36 el 96% de los encuestados manifiesta que la inversion
en tecnologia y maquinaria propia contribuye significativamente a la reduccion
de costos en la produccion, mientras que el 4% manifiesta que es parcialmente
cierto.

Tabla 37

Considera usted gue evaltan constantemente la disponibilidad y eficiencia de los recursos

propios para optimizar la produccion

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido algo cierto 3 12,0 12,0 12,0
Indeciso 3 12,0 12,0 24.0
parcialmente cierto 4 16,0 16,0 40,0
totalmente cierto 15 60,0 60,0 100,0
Total 25 100,0 100,0

Nota. Elaboracion propia.
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Segun la tabla 37 el 60% de los encuestados manifiesta que estan
evaluando constantemente la disponibilidad y eficiencia de los recursos propios
para optimizar la produccion, mientras que el 16% manifiesta que es

parcialmente.
Contraste de hipoétesis
Prueba de normalidad

La distribucién normal se define como la distribucién continuamente
curvada y simétrica. Esta distribucion tiene importancia para cuando se realiza
una investigacion cientifica obteniendo resultados matematicos ya que debido a
esto se da la toma de decisiones en general. La distribucion normal esta
comprendida por dos parametros que son, la media que viene a ser el valor central
de la distribucion y la desviacion estandar nos muestra los datos alrededor de la
media. La prueba de normalidad se va utilizando para mostrar procedimientos
estadisticos, donde se determina si los datos son los adecuados. Dentro de todo

se tiene varias pruebas de normalidad:

- Prueba de Kolmogorov-Smirnov: Compara la distribucion observada
con la distribucion teorica. Se calcula la mayor diferencia entre distribucion

empirica y funcion de distribucion tedrica de una distribucion normal.

- Prueba de Anderson- Darling: Mide la diferencia entre distribucion
observada y distribucién tedrica. Se calcula con un estadistico de prueba
comparada con el valor critico. Si el estadistico de prueba es mayor entonces se

rechaza la hip6tesis con normalidad.

- Prueba de Shapiro-Wilk: Esta prueba utiliza un test de ajuste para

determinar si los datos siguen una distribucién normal. Se calcula un estadistico
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de prueba comparado con el valor critico. Si el estadistico de prueba es mayor al

valor critico, se rechaza la hip6tesis de normalidad.

- Grafico de caja: Permite visualizar la distribucion de los datos y

determinar si siguen una distribuciéon normal.
Regla de decision:
HO: Los datos son normales
H1: Los datos no son normales

Si P valor es menor a 0,05 los datos no son normales por lo tanto se acepta

H1 y se rechaza HO

Si P valor es mayor a 0,05 los datos son normales por lo tanto se acepta

HO y se rechaza H1.

Tabla 38

Prueba de normalidad de oferta exportable

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Oferta exportable 173 25 ,051 ,907 25 ,027

a. Correccion de significacion de Lilliefors

Nota. Elaboracion propia.

Para la presente investigacion se trabajé con las pruebas de normalidad segin Shapiro-Wilk,

debido a que la muestra son solo 25 productores.

En la tabla 38 se puede apreciar un valor de Sig. es igual a 0.027 menor

a 0.05 por lo tanto los datos de la oferta exportable no son normales.
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Tabla 39

Prueba de normalidad de las dimensiones de la oferta exportable

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov® Shapiro-Wilk

Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Capacidad instalada: ,363 25 ,000 ,805 25 ,000
volumen, insumos,
tecnologia.
Disponibilidad del ,220 25 ,003 ,854 25 ,002
producto
Caracteristicas del 171 25 ,057 ,825 25 ,001
producto
Mercado externo ,287 25 ,000 ,800 25 ,000
Capacidad econémica ,228 25 ,002 877 25 ,006
Capital de trabajo ,314 25 ,000 ,698 25 ,000

a. Correccion de significacion de Lilliefors

Nota. Elaboracion propia.

En la tabla 39 se puede apreciar que los valores de Sig. son menores a
0.05, por lo tanto, los datos de las dimensiones de la oferta exportable no son

normales.

Tabla 40

Prueba de normalidad de produccién para la exportacion

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov? Shapiro-Wilk
Estadisti gl Sig. Estadisti gl Sig.
co co
Produccion para ,166 25 ,072 ,922 25 ,058

exportacion
a. Correccion de significacion de Lilliefors

Nota. Elaboracion propia.
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En la tabla 40 se puede apreciar segun Shapiro-Wilk, el valor de Sig. igual
a 0.058 mayor a 0.05, indicando que la produccién para la exportacion presenta

datos normales, por una milésima de fraccion.
Tabla 41

Prueba de normalidad de las dimensiones de la produccion para la exportacion

Pruebas de normalidad

Kolmogorov-Smirnov® Shapiro-Wilk
Estadistico gl Sig. Estadistico gl Sig.
Costo de produccion ,133 25 ,200" ,932 25 ,099
Capacidad instalada (Ha.) ,248 25 ,000 ,795 25 ,000
Capacidad de gestion 211 25 ,006 ,803 25 ,000

a. Correccion de significacion de Lilliefors

Nota. Elaboracién propia.

En la tabla 41 se puede apreciar que los valores de Sig., en su mayoria son
menores a 0.05, por lo tanto, los datos de las dimensiones de la produccion para

la exportacion, no son normales.

Segun los resultados de la prueba de normalidad, en el primer caso los
datos no presentan normalidad y en el segundo caso presentan normalidad, pero
por una fraccion de 0.008, por lo tanto se trabajo la comprobacidn de las hipotesis
con pruebas no paramétricas, considerando que es una investigacion correlacional

y utilizando el coeficiente de correlacion de Rho Spearman.
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Tabla 42

Prueba estadistica de Rho Spearman

-1 Correlacion negativa perfecta

-0.5 Correlacion negativa fuerte
moderada débil...

0 Ninguna correlacion

+0.5 Correlacion positiva moderada
Fuerte

+1 Correlacion positiva perfecta

Nota. Martinez, Tuya, Pérez & Cénovas (2009).

La interpretacion del coeficiente rho de Spearman concuerda en valores
proximos a 1; indican una correlacion fuerte y positiva. Valores proximos a —1

indican una correlacion fuerte y negativa

4.3.2. Verificacion de la hipotesis general

La relacion entre la oferta exportable y la produccion para la exportacion
de cebolla, de los productores del Centro Poblado Menor La Yarada, es

significativa

Hipotesis nula:

HO: La relacion entre la oferta exportable y la produccion para la
exportacion de cebolla, de los productores del Centro Poblado Menor La Yarada,

no es significativa.

Hipotesis alterna:

H1: La relacion entre la oferta exportable y la produccion para la
exportacion de cebolla, de los productores del Centro Poblado Menor La Yarada,

es significativa.
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Tabla 43

Correlacion entre la oferta exportable y la produccion para la exportacion

Produccién para

Oferta exportable -
exportacion

Oferta Coeficiente de
exportable correlacion 1,000 -112
Sig. (bilateral) . ,594
N 25 25
Ehga(rjrenan Produccion Coeficiente de
P para correlacién -,112 1,000
exportacion
Sig. (bilateral) 594 )
N 25 25

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 43, se puede apreciar una correlacion de -0,112 entre la

oferta exportable y la produccion para la exportacion, lo que significa una
correlacidn negativa moderada, segun la tabla 42. Asi mismo, se puede observar

un valor de Sig. de 0,594 mayor a 0.05, por lo tanto, se acepta HO y se rechaza
H1, indicando que no existe relacidn significativa entre la oferta exportable y la

produccidn para la exportacion.
4.3.3. Verificacion de la hipdtesis especifica 1

La oferta exportable se relaciona significativamente con el de costo de la

produccién de cebolla en el centro poblado Yarada Los Palos afio 2023.

Hipotesis nula:

HO: La oferta exportable no se relaciona significativamente con el costo

de la produccidon de cebolla en el centro poblado Yarada Los Palos afio 2023.

Hipotesis alterna:
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H1: La oferta exportable se relaciona significativamente con el costo de

la produccion de cebolla en el centro poblado Yarada Los Palos afio 2023.
Tabla 44

Correlacion entre la oferta exportable y el costo de la produccion

Oferta exportable  Costo de Produccion

Rho de Oferta exportable  Coeficiente de
., 1,000 ,031
Spearman correlacion
Sig. (bilateral) ] 881
N 25 25
Costo de Coeficiente de
B L ,031 1,000
Produccion correlacion
Sig. (bilateral) ,881
N 25 25

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 44 se puede apreciar una correlacion de 0,031 entre la oferta
exportable y el costo de produccion, lo que significa una correlacion positiva
moderada, segun la tabla 42. Asi mismo se puede observar un valor de Sig. de
0,881 mayor a 0.05, por lo tanto, se acepta HO y se rechaza H1, indicando que no

existe relacion significativa entre la oferta exportable y el costo de produccion.
4.3.4. Verificacion de la hipotesis especifica 2

La oferta exportable se relaciona de forma significativa con la capacidad

instalada de hectéareas, centro poblado Yarada Los Palos, afio 2023

Hipotesis nula:

HO: La oferta exportable no se relaciona de forma significativa con la

capacidad instalada de hectareas, centro poblado Yarada Los Palos, afio 2023

Hipobtesis alterna:
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H1 La oferta exportable se relaciona de forma significativa con la

capacidad instalada de hectareas, centro poblado Yarada Los Palos, afio 2023
Tabla 45

Correlacion entre la oferta exportable y la capacidad instalada de hectareas

Oferta Capacidad instalada

exportable de hectareas
Oferta exportable Coeficiente de
., 1,000 -,155
correlacion
Sig. (bilateral) ) 460
N 25 25
Rho de . L.
Capacidad Coeficiente de
Spearman . »
instalada de correlacion -,155 1,000
hectareas
Sig. (bilateral) ,460
N 25 25

Nota. Elaboracion propia.

Segun la tabla 45 se puede apreciar una correlacion de -,155 entre la oferta
exportable y capacidad instalada, lo que significa una correlacién negativa
moderada, segun la tabla 42. Asi mismo se puede observar un valor de Sig. de
0,460 mayor a 0.05, por lo tanto, se acepta HO y se rechaza H1, indicando no hay

relacion significativa entre la oferta exportable y la capacidad instalada.
4.3.5. Verificacion de la hipdtesis especifica 3

La oferta exportable se relaciona significativamente con la capacidad de

gestion, centro poblado Yarada Los Palos, afio 2023

Hipotesis nula:

HO: La oferta exportable no se relaciona significativamente con la

capacidad de gestion, centro poblado Yarada Los Palos, afio 2023

Hipobtesis alterna:
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H1: La oferta exportable se relaciona significativamente con la capacidad

de gestidn, centro poblado Yarada Los Palos, afio 2023
Tabla 46

Correlacion entre la oferta exportable y la capacidad de gestion

Oferta exportable Capacidad de gestion

Rho de Oferta exportable  Coeficiente de
. 1,000 -,023
Spearman correlacion
Sig. (bilateral) i 914
N 25 25
Capacidad de Coeficiente de
L L -,023 1,000
gestion correlacion
Sig. (bilateral) ,914
N 25 25

Nota. Elaboracién propia.

Segun la tabla 46 se puede apreciar una correlacion de -0,023 entre la
oferta exportable y capacidad de gestion, que segun la tabla 42 significa una
correlacién negativa perfecta. Asi mismo se puede observar un valor de Sig. de
0,914, por lo que se acepta HO y se rechaza H, indicando que no hay relacion

significativa entre la oferta exportable y capacidad de gestion.

4.4. Discusion de resultados

En la presente investigacion se encontrd una correlacion de -0,112 entre
la oferta exportable y la produccion para la exportacion, siendo esta una
correlacién negativa, también se encontrd un valor de Sig. de 0,594, indicando
que no hay una relacion significativa entre la oferta exportable y la produccion

para la exportacion.
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Mientras tanto Navarro (2016) en su articulo titulado, “Factores criticos
de éxito de las empresas exportadoras peruanas” encontré en Sus resultados
cuantitativos que existe correlacion, ya que el valor de Sig. encontrado es menor
a 0.05, aceptando que posee una relacion significativa entre los factores criticos
de éxito y las de Lima. Encontré a su vez una correlacion de 0.012, entre los
factores criticos de éxito y las capacidades de las empresas exportadoras
peruanas. Concluyendo finalmente que las empresas que aplicaron estudios
siguieron estrategias adecuadas para ingresar al mercado externo, con productos
de alta calidad; alinedndose a las normas y certificaciones de los mercados de
destino; con precios competitivos en el mercado, siendo ya establecidos, con
promocion exclusiva y con gerentes que podian desarrollarse bien el mercado

externo.

Por otro lado, Valle (2017) en su investigacion sobre “Influencia de la
oferta exportable, en las exportaciones de cebolla de los productores del centro
poblado menor la Yarada, 2017” tuvo como resultados que un 80,9 % le permitio
afirmar que la capacidad instalada es altamente significativa en la exportacion de
cebolla. El acopio de los agricultores y el tamafio de otros que cuentan con areas
mas amplias en la Yarada dara beneficios de poder reunir grandes volimenes con
el fin que se pueda cumplir con las exigencias y ofertas que solicita el mercado

internacional.

La capacidad econdmica y financiera encontro correlacion positiva con un
resultado de 61,7 %, afirmando asi que existe una gran influencia directamente
en las exportaciones de cebolla. Asi mismo encontr6 una correlacion positiva 62,5

% y altamente significativa entre la capacidad de gestion y la exportacion de
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cebolla, para poder confirmar que la capacidad de gestion influye directamente

en las exportaciones de cebolla.

Respecto al estudio realizado por Paredes y Quispe (2020) en su tesis
“Asociatividad y productividad de las pymes del Ecuador para el afio 2010”. Los
resultados de la investigacion demostraron que la asociatividad tiene un efecto
positivo en la productividad de las empresas (pymes), se resalté la importancia
de un modelo asociativo empresarial ya que fortalece y aumenta la productividad
de las pymes. Demostrando asi que las variables que estudiaron de la
Asociatividad Empresarial (Formalidad, Acceso al Financiamiento vy

Capacitacion) tiene influencia en la estrategia de exportacion de las MYPES.
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CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

CONCLUSIONES

1.- Se concluyé segun los resultados que existe una correlacion de -0,112 entre
la oferta exportable y la produccion para la exportacion, lo que significa una correlacién
indirecta, asi mismo se concluye un valor de Sig de 0,594, indicando que hay una
relacién, pero no es significativa. Esto debido a que los productores no cuentan con las
herramientas necesarias para obtener estandares de calidad que se requiere y por ende
la productividad es muy baja ya que tampoco cuentan con una capacidad productiva
alta por la baja demanda de compradores esto debido al poco volumen de produccion,
y los precios muy bajos a los cuales tiene que competir, frente al mercado de Arequipa
que es quien mayor volumen en produccion presenta, por los tanto no cubren una oferta

exportable que se requiere para atender al mercado internacional.

2.- Se concluyo segun los resultados que existe una correlacion de 0,031 entre
la oferta exportable y el costo de produccion, lo que significa una correlacién muy baja,
asi mismo se concluyd un valor de Sig de 0,881 indicando que no existe relacion
significativa. Esto debido a que no se evallia de manera regular el rendimiento de la
produccién de la cebolla, de igual manera no se evalla de manera constante la
disponibilidad de los recursos propios, es por ello que los costos asociados a insumos
utilizados como mano de obra, maquinaria y otros factores estan en proceso de mejora

para asi obtener una buena calidad producida.

3.- Se concluyo segun los resultados que existe una correlacion de -0,155 entre
la oferta exportable y capacidad instalada, lo que significa una correlacion muy baja.
Asi mismo se concluy6 un valor de Sig de 0,460, indicando que la relacion entre la

oferta exportable y la capacidad instalada no es significativa. Esto debido a varios
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factores como son la modalidad de riego que se utiliza, estando aln en proceso de
implementacion para la mayoria que es el riego tecnificado y aun utilizan un sistema
de riego tradicional (soltar agua en todo el area), afectando asi la calidad de la cebolla,
el clima también tiene un impacto significativo en el rendimiento de la productividad
debido a las altas temperaturas de calor no se desarrolla con normalidad la cosecha de
cebolla ,otro factor es que aun no se ha implementado en la mayoria de los productores
el cultivo organico que es el mas solicitado por los compradores, no se tiene
conocimiento suficiente sobre este cultivo alternativo, las cantidades y tipo de
fertilizantes que utilizan no son las permitidas para atender al mercado internacional,
se tiene conocimiento es por ello que solo se enfocan en el mercado local. Igualmente,
no se cuenta con la infraestructura adecuada para llevar a cabo el procesamiento de la
cebolla destinada a la exportacion, dado que solo existe un packing de recepcion de los

productos para la exportacion.

4.- Se concluyd segun los resultados que existe una correlacion de -0,023 entre
la oferta exportable y capacidad de gestion, lo que significa una correlacion negativa e
indirecta. Asi mismo se concluyo un valor de Sig de 0,914, indicando que la relacion
existente no es significativa. Esto debido a que la capacidad de gestion en su mayoria
no cumplen con los estandares de calidad requeridos en relacién a los regulaciones
fitosanitaria, pero si muestran disposicion a adaptarse a estas regulaciones, ya
anteriormente hubo un programa de “Proyecto Cebolla” por el gobierno regional de
Tacna, lo cual no avanzo debido a una mala gestion de la directiva y no presentaban un
acuerdo entre todos por el precio, aparte de ello la cantidad de produccion que tenian
no cubria al mercado externo por lo que tuvieron que buscar otros compradores
internacionales, ya que el precio tampoco era competitivo frente a otras ofertas

nacionales como Arequipa quien exporto a un menor precio la cantidad requerida ,
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debido a esta experiencia los socios no avanzaron mas, por lo que piden actualmente

mayor apoyo por parte de la entidades competentes.
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RECOMENDACIONES

1.- Se recomienda a los productores aplicar estrategias para asegurar el
volumen, utilizando un proceso adecuado para produccién de cebolla. Para ello
se debe implementar herramientas de acopio, el uso adecuado de los fertilizantes,
asociarse para asegurar el volumen de produccion para la exportacion, con apoyo
de las entidades competentes donde se les brinde capacitacion y concientizacion
para poder partir de ahi en forma equitativa, donde todos sean participes
activamente, y se implemente un programa de capacitacion para la mejora su

produccion destinada al mercado internacional.

2.- Se recomienda a los productores evaluar antes la disponibilidad que se
tiene y que tanto sera efectiva para obtener una produccion optima y esperada, se
tiene que considerar también que los costos para produccion sean los adecuados
donde se invierta para maquinaria y tecnologia, justificando asi una buena calidad
producida, con apoyo de las entidades competentes conseguir se les brinde acceso
a ayuda Yy gracias a ello progresivamente mejoren sus ganancias por la calidad
del producto que se ofreceria al mercado externo, implementando de la mano
programas de educacion financiera donde se oriente a una buena inversion de su

produccién de cebolla.

3.- Se recomienda una capacitacion constante donde el fin sea que en su
totalidad apliquen el riego tecnificado, ya que esto ayuda al ahorro de agua para
obtener buenos rendimientos de calidad de la cebolla producida. Otro factor
importante es la implementacién del cultivo alternativo, se recomienda que
deberia realizarse una evaluacion antes de implementarlo, ya que, para atender al
mercado internacional, se pide como requisito que el producto sea de procedencia

de cultivo organico donde se utilice en menor cantidad fertilizantes quimicos
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toxicos. Toda esta implementacion que se propone es importante que vaya
acompafiado de ingenieros que den soporte a los productores. Respecto a las altas
temperaturas de calor se recomienda aumentar la frecuencia de riego en las horas
de méaxima calor, también se puede recurrir al suministro de fertilizantes

indicando la medida adecuada contrarrestando asi también posibles plagas.

4.- Se recomienda que a largo plazo se puede implementar mas almacenes
que estén condicionados para procesar la cebolla destina a exportar,
implementando una buena tecnologia para obtener productos de mejor calidad ,
por ende al realizar toda esta implementacion también se tendra esfuerzos para
adaptarse a regulaciones fitosanitarias, para que los productores se vea motivados
se recomienda realizar una asociacion para que el volumen de produccion sea el
optimo y atender al mercado internacional, Antes de implementar algun programa
que impulse la exportacion de cebolla se recomienda realizar un estudio profundo
donde se identifique las carencias y darle una alternativa de solucion , reuniones
de capacitacion y sobre todo concientizacion ya que a un futuro se tienen que
alinear a las exigencias del mercado externo, son conscientes que tienen que
implementar el cultivo organico, asi que es recomendable que sigan la practica
en relacion a esta modalidad, prepararlos para que asi avancen y tengan la

posibilidad de ser productores competitivos .
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Anexo 1: Matriz de consistencia
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PROBLEMA

OBJETIVO

HIPOTESIS

Problema general

¢Qué relacion existe entre la oferta
exportable y la produccién para la
exportacion de cebolla en el Distrito
Yarada Los Palos, afio 2023?

Problemas especificos
¢En qué medida la oferta exportable se
relaciona con la logistica de costo de la
produccién de cebolla en el Distrito
Yarada Los Palos, afio 2023?
¢En qué medida la oferta exportable se
relaciona con la capacidad instalada de
hectareas, Distrito Yarada Los Palos, afio
20237
¢En qué medida la oferta exportable se
relaciona con la capacidad de gestion,
Distrito Yarada Los Palos, afio 2023?

Objetivo general

Analizar la relacion entre la oferta exportable
y la produccion para la exportacion de
cebolla en el Distrito Yarada Los Palos, afio
2023.

Objetivos especificos
Evaluar la relacion entre el nivel
Evaluar en qué medida la oferta exportable se
relaciona con la logistica de costo de la
produccién de cebolla en el Distrito Yarada
Los Palos afio 2023.
Analizar en qué medida la oferta exportable
se relaciona con la capacidad instalada de
hectareas, Distrito Yarada Los Palos, afio
2023.
Evaluar en qué medida la oferta exportable se
relaciona con la capacidad de gestion,
Distrito Yarada Los Palos, afio 2023.

Hipétesis general

La relacion entre la oferta exportable y la
produccién para la exportacion de cebolla,
de los productores del Centro Poblado
Menor La Yarada, es significativa.

Hipotesis especificas
La oferta exportable se relaciona
significativamente con el costo de la
produccién de cebolla en el centro
poblado Yarada Los Palos afio 2023.
La oferta exportable se relaciona de forma
significativa con la capacidad instalada de
hectareas, centro poblado Yarada Los
Palos, afio 2023
La oferta exportable se relaciona
significativamente con la capacidad de
gestion, centro poblado Yarada Los Palos,
afo 2023.
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Tipo de Investigacion

Poblacion y muestra

Técnicas e instrumentos de
recoleccion de datos

Estadisticos

a) Tipo de investigacion:
Pura

b) Disefio de investigacion:

No experimental

a. La poblacion de estudio:

25 Productores de cebolla en el
Distrito Yarada los palos.

b. Muestra

La muestra seré igual a la
poblacién dado que es pequefa
y no amerita aplicar formula de
muestra.

a) La técnica a utilizar es
las siguiente:

Encuesta

b) Instrumentos a utilizar
son las siguientes:

Cuestionario

En el estudio aplicaré las
técnicas estadisticas:

a) Estadistica descriptiva
Se realizaréan tablas y figuras
estadisticas descriptivas.

b) Estadistica inferencial

Se aplicara la prueba correlacion
Rho de Spearman y la prueba de
normalidad.




Anexo 2: Operacionalizacion de variables

Variable
independiente

Dimensiones

Indicador

Oferta exportable

Capacidad instalada

Disponibilidad del

producto

Caracteristica técnica
del producto
Capacidad de

produccién

Mercado externo

Capacidad econémica

Capital de trabajo

Volumen Por Exportar
Insumos

Tecnologia

Determinacién de volumen
Capacidad en atencion al
mercado externo

Factor diferenciador

Producto competitivo

Nivel maximo de actividades

Eficiente estructura productiva

Compra y venta de bienes y
servicios

Aumento de capital

Solvencia en el proceso de
exportacion

Solvencia en costos

Recursos financieros de la
empresa

Cantidad contable
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Variable dependiente Dimensiones

Indicador

Capacidad de gestion

Capacidad instalada de

Produccién para la hectareas

exportacion

Costo de produccion

Capacidad instalada.
Cumplir con exigencias del
mercado exterior.

Tecnologia para el desarrollo.

Clima, temperatura, luz,
humedad, suelo, agua.

La urea, fosfato de amonio,
cloruro de potasio, nitrato de

amonio.

Cultivo alternativo.
Clima favorable.

Facil proceso de venta.

Uso de fertilizantes.

Estructura de costo.
Rendimiento.

Recursos propios.

108



109

Anexo 3: Instrumentos de investigacion

CUESTIONARIO

Todas las preguntas tienen diversas opciones de respuesta, debera elegir SOLO UNA, salvo que
el enunciado de la pregunta diga expresamente que puede seleccionar varias.

Cada opcidn tiene un namero, circule el nimero correspondiente a la opcion elegida, de la
siguiente forma.

Lea y responda de acuerdo a su experiencia, conocimiento u opinion al respecto de la pregunta,
marcando (X) en la casilla que corresponda.

1 = No es cierto 2= Algo cierto 3= Indeciso

4= Parcialmente cierto 5= Totalmente cierto

OFERTA EXPORTABLE DE LA CEBOLLA

N° |Capacidad instalada: VVolumen Por Exportar,
Insumos, Tecnologia.

1 | Considera usted que la capacidad instalada de la| 1 2 3 4 5
produccion para exportar cebollas en términos de volumen
es adecuada para que sus clientes puedan atender la
demanda externa

2 | Considera usted que cuenta con las herramientas de acopio | 1 2 3 4 5
y produccion, estrategias para asegurar el volumen

3 | Considera usted que la tecnologia utilizada en la| 1 2 3 4 5
producciony el proceso de adecuacién de cebollas nos hace
competitivos en el mercado internacional.

Disponibilidad del Producto: Determinacién de
N°| Volumen, Capacidad en Atencién al Mercado Externo.

4  |Considera usted que tiene las condiciones para aumentar el | 1 2 3 4 5
\volumen de exportacion cebollas.

5 [Considera usted que tiene la capacidad logistica y operativa | 1 2 3 4 5
para atender eficientemente a las empresas para que
exporten al mercado externo.
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NO

Caracteristica Técnica del Producto: Factor
Diferenciador, Producto Competitivo.

Considera usted que la cebolla que producimos cumple con
las caracteristicas técnicas que la diferencian positivamente
en el mercado internacional.

Considera usted que nuestro producto es competitivo
en términos de calidad.

NO

Mercado Externo: Compray Venta de Bienes y
Servicios, Aumento de Capital.

Considera usted que se participa activamente en la compra y
\venta de bienes y atencion al cliente para que puedan
atender al mercado internacional.

Considera usted que la venta de cebollas para su
exportacion ha contribuido significativamente al aumento
de su capital invertido.

NO

Capacidad Econémica: Solvencia en el Proceso de
Exportacion, Solvencia en Costos.

10

Considera que cuenta con los recursos econémicos
necesarios para llevar a cabo eficientemente el proceso de
produccion para exportacion

11

Cree usted que los costos incurridos en la produccion le
permiten obtener las ganancias esperadas.

NO

Capital de Trabajo: Recursos Financieros de
Empresa, Capital de trabajo

12

Considera usted que el capital de trabajo es adecuado para
gestionar eficientemente la produccion de cebollas-para

exportar
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CUESTIONARIO

Todas las preguntas tienen diversas opciones de respuesta, debera elegir SOLO UNA, salvo que
el enunciado de la pregunta diga expresamente que puede seleccionar varias.

Cada opcidn tiene un numero, circule el numero correspondiente a la opcion elegida, de la
siguiente forma.

Lea y responda de acuerdo a su experiencia, conocimiento u opinion al respecto de la pregunta,
marcando (X) en la casilla que corresponda.

1 = No es cierto 2= Algo cierto 3= Indeciso

4= Parcialmente cierto 5= Totalmente cierto

PRODUCCION PARA LA EXPORTACION

N° | Capacidad de gestion

1 |Considera usted que cuenta con la infraestructura 1] 2 |3 4 5
adecuada para procesamiento de cebollas destinadas a la
exportacion.

2 |Considera usted que la maquinaria y equipos que 1] 2 |3 4 5
utilizamos son eficientes para la produccién y
exportacion de cebollas.

3 Considera usted que se esfuerza por adaptarse a las 1] 2 |3 4 5
regulaciones fitosanitarias y de etiquetado exigidas por
los mercados internacionales

Ne | Capacidad instalada de hectareas

4  |Considera usted que la gestion de riego en sus hectareas | 1 | 2 | 3 4 5
se realiza de manera efectiva para maximizar la calidad
de las cebollas.

5 |Considera que con un sistema de riego tecnificado se 1] 2 |3 4 5
asegura un aporte de agua adecuado para obtener buenos
rendimientos sin afectar la calidad de la cebolla




Considera usted que se deberian realizar una evaluacion
antes de implementar un cultivo alternativo en nuestras
hectareas.

Considera usted que el clima tiene un impacto
significativo en la productividad y calidad de las
cebollas

Considera usted que implementar medidas especificas
para adaptarnos a las variaciones climaticas es esencial
para el éxito de la produccion en rendimientos y
calidad.

NO

Costo de produccion

Considera usted que el control de sus costos de
produccién de cebollas para exportacion es entendible y
comprensible

10

Considera usted que los costos asociados a insumos,
mano de obra y otros factores estan justificados por la
calidad producida

11

Considera usted que ajustar algunos aspectos del
proceso de venta podria maximizar el potencial de
exportacion.

12

Considera usted que la cantidad y tipo de fertilizantes
que utilizamos influyen en los rendimientos y calidad en
las cebollas.

13

Considera usted que evalian de manera regular el
rendimiento de su produccion de cebollas para
exportacion.

14

Considera usted que se esfuerzan por implementar
practicas que mejoren el rendimiento sin comprometer la
calidad del producto final.

15

Considera usted que Utilizan eficientemente los recursos
propios para la produccion de cebollas para exportacion.

16

Considera usted que la inversién en tecnologia y
maquinaria propia contribuye significativamente a la
reduccidn de costos en la produccion.

17

Considera usted que evalGan constantemente la
disponibilidad y eficiencia de los recursos propios para
optimizar la produccion.
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Anexo 4: Validez y confiabilidad del instrumento de investigacion

CONSTANCIA DE VALIDACION
JUICIO DE EXPERTOS

Quien suscribe Breyner Edgar Monroy Contreras, identificado con Documento Nacional
de Identidad N° 45899180, hago constar que evalué mediante Juicio de Expertos, el
instrumento de recoleccion de informacion con fines académicos; considerandolo validoe para
el desarrollo de los objetivos planteados en la investigacion denominada:
“LA RELACION DE LA OFERTA EXPORTABLE Y PRODUCCION PARA LA
EXPORTACION DE CEBOLLA EN EL CENTRO POBLADO YARADA LOS
PALOS , ANO 2023”.

Constancia que se expide en Tacna, el 14 en el mes de enero del 2023.

DNI: 45899180



INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

I DATOS GENERALES:

1.1. Apellidos y nombres del Informante (Experto): Breyner Edgar Monroy Contreras.
1.2. Grado Académico: Magister en Cadena de Suministro, Transporte y Movilidad.

1.3. Profesién: Licenciado en Administracion de Negocios Internacionales.
1.4. Institucion donde labora: Universidad Privada de Tacna.
1.5. Cargo que desempefia: Docente.

16. Denominacién del Instrumento: “LA RELACION DE LA OFERTA EXPORTABLE Y
PRODUCCION PARA LA EXPORTACION DE CEBOLLA EN EL CENTRO POBLADO

YARADA LOS PALOS , ANO 2023”

1.7. Autor del Instrumento: Leydi Briseyda Quispe Mamani.

1. CRITERIOS DE VALIDACION:
INDICADORES DE CRITERIOS Deficiente | Regular M
EVALUACIONDEL |  Sobre los items del 9 BueNo | |\ eno | Excelente
INSTRUMENTO Instrumento 1 2 3 4 5
Estan formulados con
1. CLARIDAD lenguaje  apropiado  que X
facilita su comprension.
Estan expresados en
2. OBJETIVIDAD conductas observables, X
medibles.
Existe una organizacion
3. CONSISTENCIA | légica en los contenidos y X
relacién con la teoria.
Existe relacion de los
4. COHERENCIA contenidos con los X
indicadores de la variable.
Las categorias de
5. PERTINENCIA respuestas y sus valores son X
apropiados.
Son suficientes la cantidad y
6. SUFICIENCIA calidad de items presentados X
en el instrumento.
Sumatoria parcial 12 8
Sumatoria total 20

. RESULTADOS DE LA VALIDACION:

a) Valoracion total cuantitativa:

Deficiente ( )

Regular ( ) Bueno (X)

Firma:

Muy bueno ( )

Excelente ( )

Lugar y Fecha: Tacna, 14 de agosto 2023.

Nombre: Breyner Edgar Monroy Contreras

DNI: N° 45899180

Teléfono: 990554580

114



115

CONSTANCIA DE VALIDACION
JUICIO DE EXPERTOS

Quien suscribe, Martha Gallegos Arata . identificado con Documento Nacional de Identidad
N® 00482521, hago constar que evalué mediante Juicio de Expertos, el instrumento de
recoleccion de informacion con fines académicos: considerdndolo vilido para el desarrollo de
los objetivos planteados en la investigacion denominada:

Constancia que se expide en Tacna, en el mes de abril del 2022.

() :&
RS AO 1.
‘ ?c o 0

Martha Gallegos Arata
DNI 00482521




INFORME DE OPINION DE EXPERTOS DEL INSTRUMENTO DE INVESTIGACION

L DATOS GENERALES:

1.1, Apellidas y nombres del Informante (Experto): Gallegos Arata Martha
1.2. Grado Académico: Tiulado an Ing. en Industrias Alimentarias

1.3. Profesian: Ing en Industrias Alimentarias
1.4 Institucian donda labora: Asesor exlarno an emprasas Agroindustriales y FACEM-EPAMNI-UPT
1.5. Cargo que desempaefia: Asasor independienta y docente a tiempo parcial

1.6. Denominacion del Instrumenio; “"LA

RELACION DE LA OFERTA EXPORTABLE Y

PRODUCCION PARA LA EXPORTACION DE CEBOLLA EN EL CENTRO POBLADO YARADA

LOS PALOS,

ARD 2023"

1.7. Autor dal Instrumenta: Leydi Briseyda Quispe Mamani

I CRITERIOS DE VALIDACION:

INDICADORES DE CRITERIOS Deficlente | Regular Muy
EVALUACION DEL Sobre los items del Bueno |\ ieng | Excelents
INSTRUMENTO Instrumento 1 =z 3 ) 5
Estan formulados can
1. CLARIDAD lenguaje apropiado gue x
fzcilita su comprensidn.
Estan EXpresedos &n
2 DBJETWVIDAD conducias observables, X
medibles.
Existe wuma organizacidn
3. COMSISTENCIA | ldgica en los contenidos vy %
relacidn con la teoria.
Existe relacidn de los
4. COHEREMCIA contenidos Coi s %
indicadores de la vanable.
Las categorias de respuestas
5 PERTIMENCIA ¥ BUS vakores son Spropiados. ¥
Son suficientes la cantidad y
8. SUFICIENCIA calidad de [fems presentsdos x
en el instrumanto.
Sumatoria parcial 24
Sumatoria wotal 24
L. RESULTADOS DE LA VALIDACION:

a) Valoracidn total cuantitativa:

Deficiente | )

Regular{ )} Bueno{ ) Muy bueno (X ) Excelente | )

o Nodlebiogsoay,

Lugar y Fecha 22 de febrero 2024

Mombre Martha Gallegos Arata
DNI N® 00482521
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- Fotos de trabajo de campo
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